
Nr.12/ Juni 2017

 

WOHNKULTUR
Für alle die das Einzigartige und Wertvolle schätzen.

Ausgewählte
Immobilien im

Rhein-Main Gebiet

Der Sommer im
Auktionshaus

Sotheby`s

Ex
kl

us
iv

es
 P

en
th

ou
se

, M
ai

nz

Peters & Peters Sotheby`s International Realty 
TESTSIEGER 

in Wiesbaden und Frankfurt

http://www.peters-sothebysrealty.de


 Danziger Straße 50a
65191 Wiesbaden
t: 0611 - 89 05 92 10

Arndtstraße 24
60325 Frankfurt
t: 069 - 23 80 79 30

Louisenstraße 84
61348 Bad Homburg
t: 06172 - 94 49 153

Mehrfach 
ausgezeichneter

Service
BELLEVUE
BEST PROPERTY AGENTS

  2014

BELLEVUE
BEST PROPERTY AGENTS

  2012

 CAPITAL
2014 und 2013
Immobilien-Kompass
Exklusiver Partner für

 Frankfurt

 CAPITAL 2015
 Makler-Kompass

 Top-Makler für 
 Wiesbaden

NACHRICHTENMAGAZIN

FOCUS
2016 

TOP-IMMOBILIENMAKLER

peters-sothebysrealty.com

  

ÜBERZEUGEN SIE IHRE INVESTOREN: 
WELTWEITE VERMARKTUNG IHRER NEUBAUPROJEKTE

Profitieren Sie von unserem exklusiven Netzwerk mit über 20.000 Maklern weltweit und ver-
passen Sie in Zukunft keine ausländischen Käufer mehr. Kontaktieren Sie Herrn Olivier Peters  
(olivier.peters@sothebysrealty.com) für mehr Informationen.



 

Liebe Leserinnen,
liebe Leser,

das Auktionshaus Sotheby`s
hält mit der Auktion „Eine der besten Rheinansichten 
des bedeutendsten Malers Großbritanniens:
Ehrenbreitstein von J.W.M. Turner“ in diesem Sommer 
ein ganz besonderes Highlight bereit. 

Sehr stolz sind wir im Qualitätstest unter dem 
Dach von DIE WELT als die Testsieger unter den 
Immobilienmaklern sowohl in Frankfurt als auch in 
Wiesbaden bewertet worden zu sein.

Und natürlich präsentiert auch 
Peters & Peters Sotheby´s International Realty 
wieder eine Auswahl erlesener Immobilien
im gesamten Rhein-Main Gebiet.

Anfang des Jahres ist unser Weggefährte und Bürohund 
Bugs Bunny ganz unerwartet verstorben. Seinen Platz 
kann kein anderer Hund einnehmen aber seinen Job hat 
Boomer, ein 9-jähriger Entlebucher Sennenhund aus 
dem Frankfurter Tierheim, mit Bravour übernommen 
und seinen eigenen Platz in unserem Leben gefunden.

Ich wünsche Ihnen viel Vergnügen 
bei der Lektüre der 
neuesten Ausgabe der WOHNKULTUR

Ihre 

WOHNKULTUR - EDITORIAL

3



Angebots- bzw. Kaufpreis

Objektkennzahl Grundstücks- und/ oder Gartengröße (Ca. Angaben)

Anzahl der Zimmer Anzahl der BäderAnzahl der Schlafzimmer

Wohn- und Nutzfläche (Ca. Angaben)

Stellplätze

LEGENDE:

IMPRESSUM: 
HERAUSGEBER:   

CHEFREDAKTION:  

CREATION: 

AUFLAGE:    

TITELBILD:  

KONTAKTDATEN: 

Der redaktionelle Inhalt wurde sorgfältig erarbeitet. Dennoch 
wird für die Richtigkeit der Informationen sowie für etwaige 
Druckfehler keine Haftung übernommen. 
Bei den Angaben zu den einzelnen Angeboten handelt es 
sich um Informationen dritter Personen. Für die Richtigkeit 
und Vollständigkeit dieser Informationen übernimmt Peters & 
Peters Immobilien GmbH keine Haftung. Eine Haftung für die 
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Peters & Peters Immobilien GmbH

jeps! creative work

20.000 Exemplare

Townhouse in Frankfurt
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Danziger Straße 50a, 65191 Wiesbaden
T +49 (0)611 89 05 92 1
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4 2

4.750.000,-

6

Frankfurt - Sachsenhausen

Frankfurter Gardemaß
mit über 600 m² Gesamtfläche.

607 m²1.381 m² 4

1421

Verbrauchsausweis, 73,8 kWh/(m²·a), B, Gas, Baujahr 2002.

Villa

Olivier Peters LL.M.
Geschäftsführender Inhaber 
Geprüfter Immobilienmakler (SFA) 
Qualifizierter Immobilienmakler (IHK)

Arndtstraße 24 
60325 Frankfurt am Main
 
t: 069 23 80 79 30 
e: olivier.peters@sothebysrealty.com

FRANKFURT & UMLAND

5

 

5 2

Auf Anfrage

7

Frankfurt - Westend

Urbanes Leben
in historischem, stilsicherem Ambiente

in Bestlage.
Denkmalschutzobjekt.

327 m²528 m² 5

1270

Bedarfsausweis, 30,2 kWh/(m²·a), Gas, Baujahr 2007/2008.

Stadtvilla

4 2

3.236.000,-

6

Frankfurt

220 m² exklusiver Wohnraum am Main 
für Kosmopoliten.

220 m² 2

1429

Bedarfsausweis, 54 kWh/(m²·a), A, Fernwärme, Baujahr 2015.

Wohnung
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2 1

2.388.000,-

4

Frankfurt - Westend

Would the most
spectacular penthouse in Frankfurt

please stand up?!

265 m² 2

1374

Verbrauchsausweis, 161 kWh/(m²·a), Gas, Baujahr 1992.

Penthouse

3 1

2.200.000,-

5

Frankfurt - Westend

Tennis im Saal!

209 m² 2

1406

Bedarfsausweis, 54 kWh/(m²·a), Gas, Baujahr 1950/2013.

Penthouse

2 1

1.702.000,-

3

Frankfurt

Am Mainufer
trifft urbaner Lebensstil auf Luxus.

116 m² 1

1428

Bedarfsausweis, 54 kWh/(m²·a), A, Fernwärme, Baujahr 2015.

Wohnung

6

4 1

1.596.000,-

6

Frankfurt - Sachsenhausen

Collagiert - persönlich - großzügig.
Drei Worte umschreiben urbanen Lebensraum mit 

sensationeller Dachterrasse.

200 m² 3

1440

Energieausweis nicht erforderlich. Denkmalschutzobjekt.

Stadtvilla

125 m²

 



2 1

1.534.000,-

3

Frankfurt

City - Life auf höchstem Niveau
mit herrlichem Mainblick.

104 m² 1

1427

Bedarfsausweis, 54 kWh/(m²·a), A, Fernwärme, Baujahr 2015.

Wohnung

4 2

1.200.000,-

5

Frankfurt - Eckenheim

Leben in sehr stilvollem, ruhigem Ambiente und den-
noch nur wenige Autominuten ins Zentrum.

172 m² 2

1323

Verbrauchsausweis, 74,98 kWh/(m²·a), Gas, Baujahr 2003.

Penthouse

WOHNKULTUR - IMMOBILIEN
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2 3

649.000,-

3

Hattersheim-Okriftel

346 m² Zuhause
in unmittelbarer Nähe zu Frankfurt.

346 m²776 m² 2

1433

Bedarfsausweis, 145,4 kWh/(m²·a), E, Öl, Baujahr 1972.

Einfamilienhaus

5 2

650.000,-

6

Dietzenbach

Ikone der Siebziger in toller Blicklage.

348 m²750 m² 3

1425

Bedarfsausweis, 242,1 kWh/(m²·a), Öl, Baujahr 1973.

Einfamilienhaus



3 2

558.000,-

5

Friedberg - Bauernheim

Wohltemperierte Landschaft
– Naturschutzgebiet als Nachbar.

297 m²1.411 m² 2

1426

Verbrauchsausweis, 140 kWh/(m²•a), E, Öl, Baujahr 1972.

Einfamilienhaus

3.963 m² 4 8

2.300.000,-

8

Gelnhausen

          

Klassische Moderne - Lebensraum der Superlative.

325 m² 4

1345

Bedarfsausweis, 69,2 kWh/(m²·a), Wärmepumpe, Strom, Bj. 2006.

Villenanwesen

WOHNKULTUR - IMMOBILIEN

 

7 3

1.495.000,-

8

Dreieich - Götzenhain

Ein modernes Familien-Idyll.

295 m² 610 m² 3

1402

Bedarfsausweis, 124,9 kWh/(m²·a), Öl, Baujahr 1968.

Villa

8



27

Maler- und Lackierarbeiten 

Ob Streichen oder Lackieren: Wir verstehen 
unser Handwerk und setzen Ihre Wünsche um, 
bis Sie zufrieden sind. Zu unserem Service 
gehören auch die kostenlose Farb- und Material
beratung, das spurlose Arbeiten und die Entfer
nung schwerer Möbel, Gardinen und Lampen. 

Fassaden und Außenbereich 

Wir führen für Sie alle gängigen Fassadenarbeiten 
sowie Außenarbeiten wie Korrosionsschutz und 
Betonarbeiten durch. Als Spezialist für die Altbau
renovierung gehen wir dabei mit großem Bewusst
sein für die Geschichte des Objekts vor. 

Raumgestaltung und Bodenbeläge 

Bringen Sie Ihre Ideen ein - wir helfen Ihnen bei 
der Umsetzung Ihrer individuellen Wünsche. Dazu 
gehört selbstverständlich auch die fachgerechte 
Installation von Bodenbelägen. 
Es gibt viele Möglichkeiten -
lassen Sie sich bei uns inspirieren' 

Abraham 
Malerbetrieb GmbH 
Viktoriastr. 37 
651 89 Wiesbaden 

Tel: 0611.305940 

info@malerabraham.de 
www.malerabraham.de 

facebook.com/ ar:I 
abrahamgmbh • II 



8-12 2

Auf Anfrage

20

Wiesbaden - Aukamm

Jugendstil in seiner wunderbarsten Ausprägung in 
unmittelbarer Nähe des Kurparks.

Ca. 730 m²1.055 m² 5

1436

Energieausweis nicht erforderlich. Denkmalschutzobjekt.

Jugendstilvilla

Jennifer Peters LL.M.
Inhaberin 
Geprüfte Immobilienmaklerin (SFA) 

Danziger Straße 50a 
65191 Wiesbaden
 
t: 0611 - 89 05 92 10 
e: jennifer.peters@sothebysrealty.com

7-8 3

Auf Anfrage

13

Wiesbaden - Komponistenviertel

Herrliche Stilaltbau-Villa
fußläufig zum Kurpark.

405 m²780 m² 5

1394

Energieausweis nicht erforderlich. Denkmalschutzobjekt.

Altbauvilla

 

11 6

4.850.000,-

15

Wiesbaden - Nerotal 

Herrschaftlicher Glanz 
trifft auf komfortable Moderne.

993 m²970 m² 7

1178

Energieausweis nicht erforderlich. Denkmalschutzobjekt.

Villa

WIESBADEN & UMLAND

10

WOHNKULTUR - IMMOBILIEN



3-5 4

2.490.000,-

8

Wiesbaden - Sonnenberg

Exklusives Wohnen auf drei Ebenen
in Wiesbadener Bestlage.

292 m² 2

1390

Verbrauchsausweis, 96 kWh/(m²·a), C, Gas, Baujahr 2006.

Penthouse mit Gartenwohnung

6-7 2

2.590.000,-

11

Wiesbaden - Komponistenviertel

Wenn Natur 
Teil des persönlichen Lebensraums wird.

Sehr, sehr schöne und moderne Villa
in Wiesbadener Bestlage.

Ca. 437 m²Ca. 837 m² 4

1435

Bedarfsausweis, C, 83,8 kWh/(m² a), Gas/Solar, Baujahr 2003.

Villa

 

Werbung in der 

WOHNKULTUR
Das Geschäft mit einer 
Werbung beleben, die 27.000 
vermögende Eigentümer und 
Immobiliensuchende direkt 
zuhause anspricht:

Verteiler:
• 18.000 Exemplare in ausgesuchte Haushalte im Rhein-

Main Gebiet, 
• 1.000 in Auslagen unserer Kooperationspartner,
• 1.000 im Rahmen des täglichen Geschäfts von 
        Peters & Peters Sotheby´s International Realty 

Nr.10/ Mai 2015

 

WOHNKULTUR
Für alle die das Einzigartige und Wertvolle schätzen.

Ihr Recht
auf Widerruf des
Maklervertrages

Ausgewählte Immobilien 
im

Rhein-Main Gebiet

Der Sommer im
Auktionshaus

Sotheby´s

Und zusätzlich für alle die, die 
nicht zuhause sind: das eMagazin 
per Email an 7.000 Kontakte 
von Peters & Peters Sotheby´s 
International Realty direkt auf das 
Smartphone oder Tablet

Nähere Informationen 
erhalten Sie von Jennifer Peters 
unter 0611 - 89 05 92 10.

Verlinkung 
Ihrer Anzeige 

mit Ihrer 
Homepage

WOHNKULTUR - IMMOBILIEN
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813 m² 3-4 6

2.486.000,-

5-6

Wiesbaden - Komponistenviertel

Moderne und Licht
in perfekter Harmonie

456 m² 2

1412

Verbrauchsausweis, 47,3 kWh/(m²·a), A, Strom/Erdwärme, Bj 2008.

Villa

6 3

1.875.000,-

10

Wiesbaden - Biebrich

Altbaucharme in modernem Gewand.

530 m²710 m² 3

1365

Energieausweis nicht erforderlich. Denkmalschutzobjekt.

Altbauvilla

3 2

2.100.000,-

7

Wiesbaden, City-Ost

Prachtvolle Altbauwohnung
über zwei Etagen mit privatem Eingang.

293 m² 2

1419

Energieausweis nicht erforderlich. Denkmalschutzobjekt.

Altbauwohnung

 

12
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Makler
Büros
Länder
Transaktionen 
Verkaufsvolumen (USD)

Webseiten-Besucher

Ein wahrlich globales Netzwerk

Zahlen von 2016

20.000
880

70
127.000

95.000.000.000
22.000.000



1-2 2

1.495.000,-

4

Wiesbaden - Sonnenberg

Eine einmalige Kombination:
Großzügiger Grundriss, exklusive Ausstattung

& sensationeller Fernblick.

176 m² 1

1404

Verbrauchsausweis, 96 kWh/(m²·a), C, Gas, Baujahr 2006.

Penthouse

2 2

995.000,-

4

Wiesbaden - Sonnenberg

Edle Materialien, harmonisches Ambiente und ein 
schöner Garten sind die besten Voraussetzungen für 

perfekten Lebensraum.

116 m² 1

1404

Verbrauchsausweis, 96 kWh/(m²·a), C, Gas, Baujahr 2006.

Wohnung

3-5 2

922.000,-

6

Wiesbaden

Die perfekte Doppelhaushälfte in ruhiger Stadtlage.

270 m²366 m² 3

1438

Verbrauchsausweis, 74,4 kWh/(m²·a), B, Gas, Baujahr 2002.

Doppelhaushälfte

6 5

898.000,-

10

Wiesbaden -Südost

Modernisiertes Drei-Parteien-Haus
mit kleinem Büro in verkehrsgünstiger Lage.

255 m²480 m² 3

1370

Verbrauchsausweis, 171,8 kWh/(m²·a), Gas, Baujahr 1958.

Mehrfamilienhaus

 

WOHNKULTUR - IMMOBILIEN
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2 -

755.500,-

3

Wiesbaden - Stadtmitte

Prachtvoller Rahmen
für ein Leben in zentraler Lage.

77 m² 1

1291

Verbrauchsausweis, 106 kWh/(m²·a), Fernwärme, Baujahr 1913.

Eigentumswohnung

 

1-2

465.000,-

3

Wiesbaden, City-Lage

Stilechte, schicke Altbauwohnung
mit Sauna und privatem Hauswirtschaftsraum.

173 m² 1

1422

Energieausweis nicht erforderlich. Denkmalschutzobjekt.

Altbauwohnung

2-3 1

Auf Anfrage

5

Wiesbaden, City-Ost

Für Altbauliebhaber:
Großzügige Wohnung mit vielen originalen 

Elementen und Parkplatz.

175 m² 1

1399

Energieausweis nicht erforderlich. Denkmalschutzobjekt.

Altbauwohnung

1 -

420.600,-

2

Wiesbaden - Stadtmitte

Kleinod urbanen Lebens.

42 m² 1

1290

Verbrauchsausweis, 106 kWh/(m²·a), Fernwärme, Baujahr 1913.

Eigentumswohnung

WOHNKULTUR - IMMOBILIEN
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195.000,-

Georgenborn

Laubwald mit Aussicht
direkt an ein Wohngebiet grenzend.

1.438 m²

1379

Energieausweis ist nicht erforderlich.

Waldgrundstück

4 3

1.350.000,-

6

Georgenborn

Harmonie und Ruhe am Waldrand mit einmaligem 
Blick von der Mainmündung bis Binger Loch.

370 m² 2.520 m² 3

1378

Verbrauchsausweis, 51,4 kWh/(m² • a), B, Strom, 1952.

Villa mit Parkgrundstück

 

2

285.000,-

4

Wiesbaden

Zwei Wohnungen in einem Paket.

94 m² 2

1420

Verbrauchsausweis, 168,5 kWh/(m²·a), Gas, Baujahr 1959.

Wohnungen

3-4 4

798.000,-

7-8

Eltville - Rauenthal

Naturnah und im Nu in der Stadt -
Großzügiges Einfamilienhaus mit

zahlreichen Nutzungsmöglichkeiten.

356 m²724 m² 3

1415

Verbrauchsausweis, 141 kWh/(m²·a), Öl, Baujahr 1983.

Einfamilienhaus

WOHNKULTUR - IMMOBILIEN
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916 m² 8 2+

950.000,-

15

Hochheim

Ein ganz besonderes 
historisches Anwesen mit zwei Häusern

im Herzen von Hochheim.

Ca. 600 m² 2

1381

Energieausweis nicht erforderlich. Denkmalschutzobjekt.

Historisches Anwesen

WOHNKULTUR - IMMOBILIEN



Jennifer Peters LL.M.
Inhaberin 
Geprüfte Immobilienmaklerin (SFA) 

Danziger Straße 50a 
65191 Wiesbaden
 
t: 0611 - 89 05 92 10 
e: jennifer.peters@sothebysrealty.com

WOHNKULTUR - IMMOBILIEN
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4 1

3.600.000,-

9

Mainz-Oberstadt

Ein riesiges Grundstück 
wie es in der Oberstadt selten zu erwerben ist.

210 m²1.866 m² 3

1289

Bedarfsausweis, 431 kWh/(m²·a), H, Öl/Strom, Baujahr 1948/1968.

Anwesen

6 3+

Auf Anfrage

17

Mainz - Gonsenheim

Prachtvolles spätgründerzeitliches Anwesen   
im begehrten Waldvillenviertel.

359,74 m²2.029 m² 3

1377

Denkmalschutzobjekt.

Villenanwesen

8 10

Auf Anfrage

16

Mainz

Einzigartiges Anwesen
mit vielfältigen Nutzungsmöglichkeiten

1.100 m²5.000 m² 8

1240

Verbrauchsausweis, 126,6 kWh/(m²·a), D, Gas, Baujahr 1999.

Anwesen



2 2

970.000,-

5

Bodenheim

Exklusives Penthouse
inklusive moderner Bang & Olufsen Ausstattung.

315,9 m² 2

1423

Verbrauchsausweis, 163,1 kWh/(m²·a), Gas, Baujahr 1996.

Penthouse

 

960 m² 5 2

2.100.000,-

9

Mainz - Oberstadt

Ganz tolles Anwesen
mit Promifaktor in Bestlage.

480 m² 3

1430

Bedarfsausweis, 218 kWh/(m²·a), G, Öl, Baujahr 1969.

Villa

WOHNKULTUR - IMMOBILIEN

4 2

398.000,-

5

Schornsheim

Sehr komfortables Einfamilienhaus
in beschaulicher Wohnlage.

206 m²505 m² 3

1408

Verbrauchsausweis, 94,4 kWh/(m²·a), C, Gas, Baujahr 2002.

Einfamilienhaus

19
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196.000,-

Bingerbrück

Wunderschönes Grundstück mit
einzigartigem Panoramablick bis

zum Niederwalddenkmal.

1.527 m²

1169

Grundstück

5 4+

2.450.000,-

7

Kirn

Sehr exklusives Villenanwesen mit Parkgrundstück
zwischen Frankfurt und Luxemburg.

560 m²7.000 m² 4

1337

Bedarfsausweis, 122,5 kWh/(m²·a), Blockheizkraftwerk, Baujahr 1961.

Villenanwesen

Wein & Rat GmbH 
Winkeler Str. 100a 
65366 Geisenheim 

Tel. 06722 / 90 85 121 
info@weinundrat.de   

www.weinundrat.de 

Ein Weingut als Anlageobjekt? 
Natürlich! Weingüter sind kapitalintensive Betriebe, die sich für Beteiligungen und 
langfristige Geldanlagen bestens eignen.  

Wein & Rat ist Ihr Ansprechpartner wenn Sie…	
… ein Weingut suchen – als Eigentümer oder Investor	
… als Weinliebhaber ein Weingut kaufen & Ihren eigenen Wein machen wollen 
… die Geheimnisse erfahren möchten, wie Weingüter funktionieren 

Wir begleiten Sie, erarbeiten mit Ihnen das optimale Modell für den Erwerb oder die 
Beteiligung, vermitteln und beraten bei den Verkaufsverhandlungen und unterstützen Sie 
weiter im operativen Geschäft. 
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BAD HOMBURG  & UMLAND

Jennifer Peters LL.M.
Inhaberin 
Geprüfte Immobilienmaklerin (SFA) 

Louisenstraße 84 
61348 Bad Homburg
 
t: 06172 - 94 49 153 
e: jennifer.peters@sothebysrealty.com

5 3

2.098.000,-

7

Königstein - Johanniswald

Allianz aus Stil und zeitloser Eleganz:
Walmdach-Villa im Königsteiner Johanniswald.

407 m²694 m² 2

1432

Verbrauchsausweis, 80,9 kWh/(m²•a), c, Gas, Baujahr 1958/2003.

Villa

4 1

1.295.000,-

5

Kronberg

Fantastisches Domizil mit sensationellem Fernbilck 
und wunderschön eingewachsenem Garten.

262 m²252 m² 3

1400

Verbrauchsausweis, 119,6 kWh/(m²·a), Gas, Baujahr 2002.

Townhouse

3 1

1.380.000,-

5

Bad Homburg

Herrliche Altbauetage in schönster, unmittelbarer 
Kurparklage.

205 m² 2

1441

Energieausweis nicht erforderlich. Denkmalschutzobjekt.

Altbauetage
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Online Marketing Summary

Number of Views - Last 4 Weeks

Top Cities
City Property Views

Frankfurt Am Main, Hessen, DE 463
London, London, GB 112
Munich, Bayern, DE 53

Berlin, Berlin, DE 44
Darmstadt, Hessen, DE 44
Istanbul, Istanbul, TR 40

Moscow, Moscow City, RU 36
Stuttgart, Baden-Wurttemberg, DE 36

New York, NY 34
Wiesbaden, Hessen, DE 32

Terms Used

Property Views - Occurs when a consumer views the full
property detail page for your listing on a marketing website.

Top Cities - The cities from which the greatest number of
consumers live that are viewing your listing.

- indicates that the traffic reported by the site includes
traffic from mobile applications.

Frankfurt, HE 60433, DE MLS # 1323 
$1,344,990
Property Id: 38GM8R

Arndtstraße 24
Frankfurt am Main, Hesse 60325, DE http://
www.peters-sothebysrealty.com

Website Traffic Comparison
Website Property Views

SothebysRealty.com 2,969
LuxuryEstate.com 1,182
JamesEdition 864
Wall Street Journal/Mansion Global 237
PropGOLuxury Network 117
NY Times 30
Juwai 25
HomeAdverts 15
Real-Buzz 4
CountryLife 2

Total 5,445

 

Weltweite Vermarktung Ihrer Immobilie



5 4

2.540.000,-

8

Bad Soden

Klare Kante mit 
atemberaubendem Skyline-Blick.

386 m² 4

1437

Energieausweis in Vorbereitung.

Villa

860 m²

 

4 4

1.820.000,-

7

Machtum, Luxembourg

Architect villa in the Moselle region.

371 m²858 m² 3

257GTT

Villa

Luxembourg Sotheby`s International Realty
t: + 352 691 20 19 19  e: cmuller@sothebysrealty.lu

sothebysrealty.lu

5 6

2.496.000,-

8

Glashütten - Oberems

Rêve Blanc: 
Traum in Weiss.

762 m²3.052 m² 3

1329

Verbrauchsausweis, 107,3 kWh/(m²·a), D, Öl, Baujahr 1992.

Anwesen

5 1

1.550.000,-

8

Bad Soden

Licht ist der gute Anfang für ein in 2014 saniertes
Zuhause voller Harmonie.

382 m²662 m² 2

1431

Bedarfsausweis, 117 kWh/(m²·a), D, Gas, Baujahr 1959.

Villa

WOHNKULTUR - INTERNATIONAL

WOHNKULTUR - IMMOBILIEN
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2 2

1.350.000,-

0

New Orleans, Louisiana, USA

A true classic beauty in this trim backed restoration of a 2 story 
Greek Revival Classic Townhouse. Beautiful wood floors, high 

ceilings, early staircase with balcony off the front and rear side of 
the house, which is the 2 story attached dependency, opens onto a 

lush courtyard with easy parking for 2 cars.

2,060 Sq Ft.0.000 m² 2

GBSGGK

Townhouse

Dorian Bennett Sotheby´s International Realty
t: + 1 504.944.3605   e: dorian@dbsir.com

dbsir.com

$

WOHNKULTUR - INTERNATIONAL

3 0

2.800.000,-

0

New Orleans, Louisiana, USA

The Chapel of St. Elizabeth’s, now a stunning condo with 
24-foot-high vaulted ceilings, the original 17-foot stained-

glass windows and hardwood floors throughout.

5,000 Sq Ft.0.000 m² 5

WYZTWH

Townhouse

Dorian Bennett Sotheby´s International Realty
t: + 1 504.944.3605   e: dorian@dbsir.com

dbsir.com

$

 

3 0

1.785.000,-

0

Mandeville, Louisiana, USA

The historic Theodule Verret House c1849 is the perfect
combination of elegance and comfort set on Lake Pontchartrain. 
Beautifully renovated on almost two acres, take in the sweeping 

views of the lake or of manicured grounds with stunning 500 year 
old live oaks overlooking pool & pergola.

5,153 Sq Ft.0.000 m² 3

QTCP6Y

Estate

Dorian Bennett Sotheby´s International Realty
t: + 1 504.944.3605   e: dorian@dbsir.com

dbsir.com

$
2 0

1.150.000,-

0

New Orleans, Louisiana, USA

Early 1800’s Classic Masonry Cottage with all living on 
one floor on Orleans with the Cathedral to your left and 

Louis Armstrong Park to your right within a short walk to 
the best restaurants, antique shops, bookstores in the world.

1,823 Sq Ft.0.000 m² 2

VFH8DM

Townhouse

Dorian Bennett Sotheby´s International Realty
t: + 1 504.944.3605   e: dorian@dbsir.com

dbsir.com

$
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4.249.000,- 1389

        
   Verkauft!

AnwesenFrankfurt

5.900.000,- 1032

        
   Verkauft!

VillaFrankfurt

3.900.000,- 1111

        
   Verkauft!

PenthouseFrankfurt

2.250.000,- 1176

        
   Verkauft!

VillaFrankfurt

3.500.000,- 1115

        
   Verkauft!

VillaWiesbaden

2.950.000,- 1237

        
   Verkauft!

VillaWiesbaden

2.950.000,- 1307

        
   Verkauft!

GewerbeDietzenbach

2.590.000,- 1082

        
   Verkauft!

VillaWiesbaden

1.950.000,- 1373

        
   Verkauft!

AnwesenSchlangenbad

Auf Anfrage 1232

        
   Verkauft!

VillaMainz

1.947.000,- 1238

        
   Verkauft!

PenthouseFrankfurt

1.895.000,- 1035

        
   Verkauft!

VillaWiesbaden

1.760.000,- 1063

        
   Verkauft!

VillaKönigstein

 

C.B., Eltville, 16.05.2016

„Hi Olivier, 
I enjoyed the professional service that your 
company provided. I would highly recommend 
your company to anyone in need of a realtor 
to sell their hope. All the material were very 
well put together and were very impressive. My 
overall rating would be 5 stars... Thank you“

2.694.000,- 1355

        
   Verkauft!

VillaFrankfurt

Eheleute A., Frankfurt, 17.04.2015

„Selten einen so zuvorkommenden 
und freundlichen Service bei einem 
Makler erlebt! Äusserst kompetenter 
und netter Kontakt, daher absolut 
empfehlenswert!“

Eheleute S., Frankfurt, 20.06.2015

„5 Sterne für die Präsentation der 
Immobilie, die Kompetenz, die Beratung 
und die Kaufpreiserzielung. Wie es 
die Bewertung zeigt: mit einem Wort: 
!!Exzellent!!“

WOHNKULTUR - REFERENZEN
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1.495.000,- 1402

        
   Verkauft!

VillaDreieich

1.449.000,- 1066

        
   Verkauft!

WohnungFrankfurt

1.575.000,- 1181

        
   Verkauft!

VillaBad Soden

1.100.000,- 1188

        
   Verkauft!

GrundstückFrankfurt

929.900,- 1321

        
   Verkauft!

HausOberursel

1.498.000,- 1129

        
   Verkauft!

VillaOberursel

1.390.000,- 1085

        
   Verkauft!

VillaFrankfurt

1.385.000,- 1302

        
   Verkauft!

VillaWiesbaden

1.285.000,- 1067

        
   Verkauft!

VillaHofheim

1.285.000,- 1214

        
   Verkauft!

PenthouseFrankfurt

1.062.000,- 1019

        
   Verkauft!

WohnungFrankfurt

995.000,- 1118

        
   Verkauft!

WohnungFrankfurt

980.000,- 1109

        
   Verkauft!

VillaKönigstein

875.000,- 1137

        
   Verkauft!

VillaOffenbach

 

Eheleute F., Frankfurt, 06.09.2015

„Wir sind hervorragend betreut 
worden. Vielen Dank.“

F.M., Wiesbaden, 17.08.2015

„Nicht alle Eigentümer verkaufen oder vermieten ihre 
Immobilie aus freien Stücken sondern sind durch äussere 
Einflüsse dazu gezwungen. In solch einer schwierigen 
Lebenssituation ist es grossartig, wenn man durch die 
Makler nicht nur fachlich sondern auch menschlich sehr 
kompetent begleitet wird. Diese Kür haben Sie mit Bravour 
absolviert, vielen Dank dafür. Auch für die erzielten 
Ergebnisse von Vermietung und Verkauf, ich bin sehr 
erleichtert.“

J.J., San Diego, 30.07.2015

„Dear Mr. and Ms. Peters, I am absolutely impressed by the 
rare professionalism and personable service I received as a 
client of Peters & Peters Sotheby´s International Realty. I felt 
I had a committed team throughout the process of selling 
my home, while I was moving to another country. As an 
English only speaking client, I sincerely appreciated your 
ability and willingness to do business with me in English. 
From start to finish you made the entire process as easy as 
possible. With sincere gratitude, J.J.“

26
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849.000,- 1117

        
   Verkauft!

WohnungFrankfurt

862.512,- 1028

        
   Verkauft!

WohnungFrankfurt

765.000,- 1269

        
   Verkauft!

HausOberrad

690.000,- 1096

        
   Verkauft!

PenthouseMainz

649.000,- 1255

        
   Verkauft!

AltbauwohnungWiesbaden

750.000,- 1160

        
   Verkauft!

TownhouseBad Soden

745.000,- 1325

        
   Verkauft!

PenthouseFrankfurt

698.000,- 1385

        
   Verkauft!

WohnungFrankfurt

689.000,- 1260

        
   Verkauft!

HausNiedernhausen

635.000,- 1324

        
   Verkauft!

HausHeusenstamm

595.000,- 1020

        
   Verkauft!

WohnungFrankfurt

545.000,- 1199

        
   Verkauft!

TownhouseWiesbaden

 

524.000,- 1383

        
   Verkauft!

HausOberrad

510.000,- 1081

        
   Verkauft!

WohnungWiesbaden

Herr M., Berlin, 23.11.2015

„Sehr geehrter Herr Peters, liebe Frau Peters, zurück von einem 
kurzen Überseeurlaub möchten wir uns auf diesem Weg noch einmal 
für Ihre freundliche, aber besonders professionelle Arbeit bei dem 
Verkauf unserer Penthouse Wohnung in Frankfurt bedanken. Sowohl 
der verbale Austausch zu unseren Verkaufserwartungen, den realen 
Markteinschätzungen, der Aufbereitung des Verkaufsprospektes, 
bis hin zu unserer Betreuung, mittels Informationen, Terminen 
und nicht zu vergessen Ihrer Kundenauswahl. Alles war zu unserer 
Zufriedenheit und gut. Sehr gerne werden wir Sie weiter empfehlen. 
P.S. Fünf Sterne würden wir geben.“

Eheleute M.W., Mainz/ Düsseldorf, 28.01.2015

„Liebe Frau Peters, wir möchten uns 
noch einmal ausdrücklich bei Ihnen für 
Ihre professionelle, diskrete und nette 
Hilfe beim Hausverkauf bedanken. Die 
Zusammenarbeit mit Ihnen war äusserst 
angenehm. Schade, dass Sie nicht auch in 
Düsseldorf tätig sind.“

Herr T, Frankfurt, 02.04.2015

„Gut, 
kompetent, 
Rundumpaket“

WOHNKULTUR - REFERENZEN

550.000,- 1200

        
   Verkauft!

WohnungKönigstein
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492.000,- 1183

        
   Verkauft!

TownhouseWiesbaden

484.995,- 1131

        
   Verkauft!

HausBreckenheim

496.000,- 1338

        
   Verkauft!

DoppelhausEltville

486.564,- 1350

        
   Verkauft!

WohnungSchlangenbad

459.000,- 1409

        
   Verkauft!

HofreiteWiesbaden

439.000,- 1300

        
   Verkauft!

TownhouseEltville

96.000,- 1295

        
   Verkauft!

WohnungKönigstein

482.000,- 1319

        
   Verkauft!

HausNiederrad

459.000,- 1218

        
   Verkauft!

WohnungNeu-Isenburg

480.000,- 1372

        
   Verkauft!

ReihenhausWiesbaden

185.000,- 1198

        
   Verkauft!

WohnungFrankfurt

168.000,- 1195

        
   Verkauft!

WohnungWiesbaden

417.500,- 1114

        
   Verkauft!

WohnungFrankfurt

410.000,- 1222

        
   Verkauft!

PenthouseWiesbaden

370.000,- 1211

        
   Verkauft!

WohnungFrankfurt

95.000,- 1206

        
   Verkauft!

WohnungSchmitten

368.000,- 1354

        
   Verkauft!

WohnungOffenbach

349.000,- 1343

        
   Verkauft!

WohnungWiesbaden

 

Eheleute H., Wiesbaden 21.06.2014
„Sehr geehrter Herr Peters, gerne möchten meine Frau 
und ich bestätigen, dass wir mit der Betreuung durch Sie 
und Ihre Gattin sehr zufrieden sind. Die Veräusserung 
unserer Immobilie war aufgrund Ihrer aussergewöhnlichen 
Architektur eine echte Herausforderung. Wir haben 
gemeinsam um die verschiedenen Verkaufsansätze intensiv 
gesprochen. Sie haben mit viel Geduld und persönlichem 
Einfühlungsvermögen schliesslich den geeigneten Käufer 
gefunden. Über Ihren persönlichen und erfolgreichen 
Einsatz werden wir uns dankbar erinnern.“

Herr K., Wiesbaden, 13.11.2014

„Das Maklerteam Peters & Peters hat in jeder Hinsicht 
professionelle Arbeit geleistet. Es begann mit der 
sorgfältigen Erfassung des Objekts, einer marktkonformen 
Einschätzung des Preisrahmens, ging mit einer 
gelungenen  bildlichen Darstellung des Angebots sowie 
diskreter Präsentation weiter und schloss zügig mit einem 
Verkaufserfolg ab. Ich kann eine 5-Sterne-Kompetenz 
nur bestätigen und habe die Adresse bereits mehrfach 
weitergegeben.“

Frau R.S. und Herr S.W., Frankfurt 03.01.2017
„Liebe Frau Kurz! Am Ende unseres gemeinsamen Weges, den wir 
durch den Verkauf unseres Anwesens eine Weile miteinander gegangen 
sind, möchten wir Ihnen von Herzen danken für alle Ihre Bemühungen, 
Ihr Engagement, Ihre stete Freundlichkeit und versiertes Vorgehen im 
Umgang mit den Interessenten. Dies gab uns das Gefühl, beschützt 
zu sein in einer einer Welt, die leider noch von Gier und Habsucht 
gesteuert wird. Wenn sich unsere Wege jetzt trennen, so bleibt doch 
ein dankbares Verbundensein zurück und wir sind gewiss, dass 
nach Gottes weisem Plan wir einander wieder begegnen werden auf 
einem Weg, der ewig ist. Wir wünschen Ihnen weiterhin viel Erfolg 
in Ihrem interessanten, aber nicht immer leichten Beruf, der viel 
Menschenweisheit erfordert. Von Herzen alles Gute und Gottes Segen.“

28
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300.000,- 1386

        
   Verkauft!

WohnungWiesbaden

260.000,- 1152

        
   Verkauft!

WohnungFrankfurt

348.000,- 1414

        
   Verkauft!

HausUsingen

269.800,- 1348

        
   Verkauft!

WohnungEltville

269.800,- 1348

        
   Verkauft!

WohnungEltville

96.000,- 1295

        
   Verkauft!

WohnungKönigstein

185.000,- 1198

        
   Verkauft!

WohnungFrankfurt

168.000,- 1195

        
   Verkauft!

WohnungWiesbaden

260.000,- 1152

        
   Verkauft!

WohnungFrankfurt

158.000,- 1226

        
   Verkauft!

WohnungWiesbaden

115.000,- 1202

        
   Verkauft!

WohnungWiesbaden

95.000,- 1206

        
   Verkauft!

WohnungSchmitten

92.000,- 1094

        
   Verkauft!

WohnungWiesbaden

Auf Anfrage 1089

        
   Verkauft!

SchlossUsingen

92.000,- 1094

        
   Verkauft!

WohnungWiesbaden

Auf Anfrage 1089

        
   Verkauft!

SchlossUsingen

WOHNKULTUR - REFERENZEN
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Eheleute G., Usingen 27.03.2017
„Sehr verehrte Frau Kurz, sehr geehrter Herr Peters, mit Ihrer 
Hilfe konnten wir nunmehr 2 Immobilienverkäufe sehr erfolgreich 
abschließen! Wir haben Sie dabei nicht nur als sehr professionell 
und kompetent kennengelernt, sondern die gesamte Betreuung 
war erstklassig und durch eine sehr sympathische, menschlich sehr 
angenehme Zusammenarbeit gekennzeichnet. Volles Vertrauen und 
jederzeit das Gefühl gut beraten zu werden, sind weitere Attribute, 
die auf unsere Zusammenarbeit in besonderer Weise zutreffen. 
Sollte auf unserer Seite noch einmal ein entsprechender Bedarf 
entstehen, werden wir nicht zögern uns wieder vertrauensvoll an 
Sie zu wenden! Anschließend nochmals unseren herzlichen Dank!“

Herr F., Frankreich, 22.09.16
„Liebe Jennifer, lieber Olivier, 
ich werde Peters & Peters Sotheby´s International Realty weiterempfehlen. Mein Anwesen in Wiesbaden zu vermarkten, 
war keine leichte Aufgabe. Deshalb habe ich Ihnen den Auftrag erteilt: Weil Sie sich mit Ihrer Klientel für Luxus-
Immobilien als führender Makler im Rhein-Main-Raum einen Namen gemacht haben. Diesem Ruf sind Sie gerecht 
geworden. Ihr Marketing ist bereits mehrfach preisgekrönt worden. Auch die Präsentation meiner Immobilie war 
erstklassig. 
Ich danke Ihnen für die vertrauensvolle Zusammenarbeit, die für mich, fernab vom Standort meiner Liegenschaft, 
besonders wichtig war. Ich weiß auch Ihre Sorgfalt zu schätzen, mit welcher Sie den Zustand des Gebäudes zum Zeitpunkt 
der Übergabe mit einer Vielzahl von Fotos dokumentiert haben.“

Herr K., Rheingau 01.11.2016

„Hallo Frau Peters, 
herzlichen Dank für Ihre Anfrage. Ich 
habe mich an Sie gewandt, weil ich von 
Ihrer Professionalität überzeugt war, und 
Sie haben mit nicht enttäuscht. 5 Sterne, 
ganz klar! Herzlichen Dank für Ihre 
Mühe.“



2.990,- 1129

        
   Vermietet!

VillaOberursel

2.850,- 1227

        
   Vermietet!

HausWiesbaden

2.500,- 1127

        
   Vermietet!

WohnungFrankfurt

2.100,- 1179

        
   Vermietet!

WohnungMainz

1.850,- 1305

        
   Vermietet!

PenthouseMainz

2.400,- 1146

        
   Vermietet!

WohnungFrankfurt

2.400,- 1216

        
   Vermietet!

WohnungFrankfurt

1.800,- 1340

        
   Vermietet!

HausBad Schwalbach

2.100,- 1353

        
   Vermietet!

WohnungMainz

1.415,- 1191

        
   Vermietet!

WohnungWiesbaden

1.280,- 1230

        
   Vermietet!

WohnungWiesbaden

1.150,- 1219

        
   Vermietet!

WohnungFrankfurt

 

Eheleute W., Frankfurt, 08.01.2015

„Sehr geehrte Firma Peters, wir waren mit 
Ihren Bemühungen sehr zufrieden, wir 
wurden gut beraten und immer wieder 
auf den neuesten Stand gebracht. Ihre 
Mitarbeiter sind sehr freundlich, hilfsbereit 
und kompetent. Vielen Dank und ein 
schönes, neues Jahr, Familie W.“

Herr R., Offenbach, 18.12.2015

„ ... jetzt, wo die „Sache“ zu einem guten Abschluss 
gekommen ist, möchte ich Ihnen von Herzen für Ihre 
aussergewöhnliche Leistung danken. Vom ersten Moment 
an haben Sie sich mit bewundernswerter Professionalität 
und grosser Liebenswürdigkeit meinem Verkauf 
angenommen. Sie haben mir sofort das Gefühl vermittelt, in 
den richtigen Händen zu sein. Und dieses gute Gefühl hat 
sich immer weiter verfestigt. Sie haben die richtigen Käufer 
für mich gefunden (...) Alles Gute“

Eheleute B., Frankfurt, 02.08.2014

„Unsere Wohnung im Frankfurter Westend wurde von Peters & 
Peters verkauft und wertmässig höher eingeschätzt als von konkur-
rierenden Maklern, wodurch wir einen höheren Gegenwert erlösen 
konnten. Besonders beeindruckt hat uns neben dem professionellen 
Auftreten der Respekt, den Peters & Peters uns und unserer Wohnung 
entgegenbrachten. Erfreut waren wir auch von den Vorzügen unserer 
Wohnung zu hören. Die Aufnahmen des Photographen waren vor-
züglich. Peters & Peters hielten ständig Kontakt mit uns und halfen 
uns in jeder nur möglichen Weise. Wir können uns keinen besseren 
Repräsentanten vorstellen, fühlten uns bestens aufgehoben und wür-
den Peters & Peters jederzeit wieder mit dem Verkauf beauftragen.“

850,- 1284

        
   Vermietet!

WohnungFrankfurt

1.100,- 1203

        
   Vermietet!

WohnungFrankfurt
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DIE VORTEILE:

• Zeitersparnis: sowohl für die 
Eigentümer (kein vorheriges 
Aufräumen) als auch für den 
Interessenten der zu jeder Zeit 
und von jedem Ort sich die 
Immobilie anschauen kann

• Kein Besichtigungstourismus: 
durch die Möglichkeit der 
Vorbesichtigung Ihrer Immobilie, 
wird Ihnen eine Menge Aufwand 
erspart, denn nur tatsächliche 
Interessenten werden um einen 
realen Besichtigungstemin 
bitten

• Statistiktool: Erfassung der In-
teressen/Prioritäten der Käufer

• Responsive Design: d.h. 
abspielbar auf allen Endgeräten 
(Desktop PC, Laptop, Tablet, 
Smartphone)

• u.v.m.

Selbstverständlich steht auch hier  
die Diskretion und Sicherheit im 
Vordergrund, insbesondere durch 
folgende Maßnahmen:

• Passworttool: Zugang zur der 
virtuellen Besichtigung wird nur 
ausgewählten Interessenten 
gewährt. So entscheidet der 
Eigentümer, wer diesen Zugang 
zu seiner Immobilie bekommt 
und welche Bereiche frei 
zugänglich sein sollen;

• Zeitliche Begrenzung: der 
Zugang kann zeitlich begrenzt 
werden.

INNOVATIVE TECHNOLOGIEN IM 
IMMOBILIENMARKETING

Virtuelle Besichtigungen - 
Entdecken Sie die faszinierende Welt der 360-Grad-Panorama Fotografie!

31
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Der 360 Grad Immobilien-
Rundgang

Öffnen Sie die Türen Ihrer Immobilien für Interessenten auf der ganzen 
Welt und zu jeder Zeit. 

Mit der Online-Besichtigung führen wir Interessenten persönlich durch 
Ihre Immobilie, ohne jeglichen Aufwand für Sie!

Dieser Service ist für Kunden von Peters & Peters Sotheby`s International 
Realty selbstverständlich kostenlos!

Haben Sie Fragen zu dieser neuen, innovativen Technologie? 

Rufen Sie einfach Herrn Olivier Peters unter 0611 - 89 05 92 10 an oder schreiben Sie ihm eine 
Email an olivier.peters@sothebysrealty.com. 

 



WOHNKULTUR: Hat eine solche Erhebung Vorteile für Käu-
fer und Verkäufer?

Olivier Peters: Ein unabhängiger Check 
der Dienstleistungs- und Beratungsqualität 
von Immobilienvermittlungs-Unternehmen 
und Immobilienmaklern ist sowohl für Im-
mobilienkäufer als auch Immobilienverkäu-
fer eine hochwertige und verlässliche Orien-
tierungshilfe bei der Wahl ihres Maklers. 

WOHNKULTUR:  Wer führt diese Tests 
durch?

Olivier Peters: Durchgeführt werden die 
objektiven und neutralen Tests von der DMA 
GmbH (Deutsche Markenallianz) unter dem 
Dach der Tageszeitung DIE WELT.

Die Erhebungen werden von Profis der Immobilienbranche 
gestaltet, die die Entwicklung des Marktes genauestens beo-

bachten, die Tests begleiten, mitwirken und durch besonders 
geschulte Tester umsetzen. 

WOHNKULTUR: Wie muss 
man sich das tatsächlich  
vorstellen?

Olivier Peters:Ausgangspunkt war in 
Wiesbaden ein „Mystery Research-Test“, 
auch bekannt als „Mystery Shopping“. 
Eine anerkannt wissenschaftliche, aus-
sagekräftige Untersuchungsmethode, bei 
der Tester sich als echte Immobilieninte-
ressenten ausgeben und mit Hilfe eines 
Leitfadens, des Kriterienkataloges, die 
reale Situation analysieren und bewer-

ten. Im Vorfeld werden für jede Stadt/Region Marktforschun-
gen anhand von lokalen Kennzahlen durchgeführt, die den 
herrschenden Wettbewerb in der Stadt und Testregion repräsen-
tieren.

WOHNKULTUR - INTERVIEW

 

Peters & Peters Sotheby’s International Realty: 
Qualitätstest DIE WELT - 
Die besten Immobilienmakler, Testsieger in Frankfurt & 

in Wiesbaden

Für den Qualitätstest werden jedes Jahr circa 4000 Immobilienmakler in rund 75 Städten und 
Landkreisen deutschlandweit untersucht. Peters & Peters Sotheby’s International Realty ist 2017 
Testsieger bei der Immobilienvermittlung sowohl in Frankfurt als auch in Wiesbaden. 

Wir fragen nach bei Olivier Peters, Geschäftsführer bei Peters & Peters Sotheby´s International Realty

„Der Kriterienkatalog 
zum Qualitätstest 
Immobilienmakler klopft 
sämtliche Segmente auf 
ihre Professionalität 
sowie auf den 
nachhaltigen Nutzen für 
den Kunden ab.”
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WOHNKULTUR: Wieviele Makler wurden in Frankfurt und 
in Wiesbaden unter die Lupe genommen?

Olivier Peters: In Frankfurt am Main wurden 94 Immobilien-
makler analysiert und ausgewertet und in Wiesbaden 24 Immo-
bilienvermittler. Unser Unternehmen wurde mit dem unabhän-
gigen Testurteil „Sehr gut“ (Note 1,37) in Frankfurt und „Sehr 
gut“ (Note 1,26) in Wiesbaden bewertet.

Darüber freuen wir uns sehr. Wir ha-
ben neben der eigentlichen Vermitt-
lungstätigkeit stets die individuelle 
Lebenssituation unseres Kunden im 
Fokus. Wir sehen uns damit auch als 
professionellen Ratgeber für unseren 
Kunden in seinen ganz individuellen 
Plänen, Zielen und Wünschen.

WOHNKULTUR: Wie müssen wir 
uns einen solchen Test vorstellen?

Olivier Peters: Der Kriterienkata-
log (Anm.d.Red.: siehe Kasten) zum Qualitätstest Immobilien-
makler klopft sämtliche Segmente auf ihre Professionalität so-
wie auf den nachhaltigen Nutzen für den Kunden ab. Er umfasst 
fünf Kategorien mit insgesamt 37 zu bewertenden Kriterien.

WOHNKULTUR: Damit stand eigentlich auch auf dem Prüf-
stand, ob der Makler beim Immobilienverkauf-/kauf überhaupt 
benötigt wird.

Olivier Peters: In der Tat. Sämtliche Kategorien fließen in 
eine professionelle Immobilienvermittlung ein. Damit ist die 
Funktion eines Maklers als Berater und Ratgeber für die ver-

schiedenen Stadien des Prozesses des Erwerbs- oder Verkaufs-
geschäftes von essentieller Bedeutung. 

Die kompetente Immobilienvermittlung erfordert ein hohes 
Maß an multidisziplinärer Kompetenz, Seriosität, Erfahrung 
und Marktkenntnis ebenso wie die fachliche Beratung zu bauli-
chen, rechtlichen, finanziellen und energetischen Faktoren.

WOHNKULTUR: Wie wichtig sind Imagefak-
toren?

Olivier Peters: Imagefaktoren sind von zu-
nehmender Wichtigkeit: In welchem Umfeld 
bewegt sich der Makler, welche Kooperationen 
oder Partnerschaften hat er? Gibt es ein Netz-
werk, das weitere Mehrwerte bietet? Auch in 
dieser Kategorie konnten wir mit unserem aus-
gewählten internationalen Netzwerk überzeugen 
und den Spitzenplatz einnehmen.
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Die 5 Kategorien des Qualitätstests lauten:
• Vorfeldanalyse des Unternehmens
  (Präsenz, Aktivität, Marketing und Kommu-
   nikation)
• Kontaktaufnahme/ Kundenservice/ Kunden-
   betreuung
• Exposé
• Angebots- und Unternehmensanalyse
• Freiwillige Qualitätsstandards, Qualitäts-
  managementsysteme und Auszeichnungen

“Damit ist die Funktion 
eines Maklers als 
Berater und Ratgeber 
für die verschiedenen 
Stadien des Prozesses 
des Erwerbs- oder 
Verkaufsgeschäftes von 
essentieller Bedeutung.” 
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Das 1976 gegründete Sotheby‘s International Realty Netzwerk bietet 
seinen Kunden einen einzigartigen Zugriff auf besondere Immobilien in 
der ganzen Welt. Derzeit verfügt das Netzwerk weltweit über 880 Büros 
in 70 Ländern und beschäftigt über 20.000 Immobilienmakler. Unsere 
Makler sind sind immer offen und freundlich, diskret und kompetent und 
führen gekonnt außergewöhnliche Immobilien mit außergewöhnlichen 
Menschen zusammen. 
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Dieses noch in privater Hand verbliebene 
Ölgemälde wurde nach mehr als 40 Jahren 
erstmals wieder in Deutschland öffentlich 
ausgestellt. Bisher nur zweimal auf dem Markt 
erschienen, zuletzt 1965, als das Werk ein 

Rekordergebnis von £ 88,000 erzielte, führt die 
noch in privater Hand verbliebene Anschauung 
in Öl von Ehrenbreitstein des Malers J.M.W. 
Turner am 5. Juli 2017 die Abendauktion Old 
Master and British Paintings in London an.

Eine der besten Rheinansichten des bedeutendsten Malers Großbritanniens:

Ehrenbreitstein von J.W.M. Turner

Zum Aufruf kommt:

Ehrenbreitstein or The Bright Stone of Honour and the 
Tomb of Marceau, from Byrons’s Childe Harold von Joseph 
Mallord William Turner. Obgleich Turner zahlreiche 
Zeichnungen und Aquarelle mit Ansichten Deutschlands 
erstellt hat, ist dieses das bedeutendste diesem Sujet 

gewidmete Ölgemälde, das Turner jemals gemalt hat. Das 
auf £15,000,000- 25,000,000/ €17,335,000 - 28,890,000/ 
$18,717,000 - 31,195,000 taxierte Landschaftsgemälde 
führt am 5. Juli 2017 die Abendauktion Old Master and 
British Paintings in London an.



Der Star der kommenden „Swiss Art/
Swiss   Made“ Auktion, die am 27. Juni 
in Zürich abgehalten wird, ist ein 
seltenes und herausragendes Werk 
von Félix Vallotton. La Néva, brume 
légère stammt aus dem Jahr 1913. 
Die Landschaftsdarstellung ist Teil 
einer kleinen Werkgruppe, die der 
französisch-schweizer Künstler 
während seines Aufenthalts in 
Russland 1913 vollendete. Neben 
seiner Seltenheit beeindruckt 
das Gemälde mit seiner 
außergewöhnlichen Provenienz: 
zunächst wurde das Werk vom 
Bruder des Künstlers Paul in 
der Bernheim-Jeune Gallery in 
Lausanne 1914 anlässlich einer 
Ausstellung zu Ehren des Künstlers 
der Öffentlichkeit präsentiert. Es 
verblieb anschließend im engen Kreis 
des Künstlers bis es 1965 für eine 

Privatsammlung erworben wurde.  
Dank der verschiedenen Elemente, aus 
denen sich das Bild zusammensetzt 
und es sofort als eine Arbeit von Félix 
Vallotton erkennen lässt, sowie Dank 

der außergewöhnlichen Qualität und 
der Historie ist das Gemälde eine seltene 

Entdeckung für den Auktionsmarkt. 
So wird die Arbeit in der Auktion 
mit einem Schätzpreis von CHF 1 – 
1.5 Millionen angeboten. 

Die Co-Direktoren des Sotheby’s 
Swiss Art Departments, Stephanie 
Schleining und Urs Lanter, sagen 
über das Werk:     

“It is a great privilege for us to have 
been entrusted with this exquisite 
painting, and to offer it for the very 
first time at auction. Upon viewing 
this masterpiece for the first time 
we were both extremely moved. 
We are greatly looking forward 

to sharing this enthusiasm during our 
upcoming pre-sale public exhibitions in 
Geneva, London and Zurich.” 

WOHNKULTUR - KUNST

Ehrenbreitstein oder The Bright Stone of Honour and the 
Tomb of Marceau, from Byrons’s Childe Harold, 1835 gemalt, 
gehört zu Turners Spätwerk, das in den späten Zwanzigern des 
19. Jahrhunderts bis zu seinem Tod (1775-1851) entstanden ist 
und von vielen als die Krönung seines stilistisch breit gefächerten 
Œuvres angesehen wird: Werke aus dieser Zeit befinden sich in 
den größten Museen der Welt, und nur eine äußerst geringe Anzahl 
von dieser Bedeutung und Qualität in Privatbesitz. Besonders aus 
dem modernen Blickwinkel betrachtet, manifestiert sich in seinem 
Spätwerk die künstlerische Bedeutung William Turners.  

“Turner war verwurzelt mit der ästhetischen Philosophie und 
Kultur seiner Zeit, und zu gleichen Maßen ausgefüllt mit der 
Kunst seiner Vorgänger und Zeitgenossen. Er war vielleicht 
der erste „moderne“ Maler, der den Impressionismus des  
19. Jahrhunderts inspirierte und den abstrakten Expressionismus 
des 20. Jahrhunderts ankündigte“, so Julian Gascoigne, Sotheby’s-
Experte für Altmeistergemälde.  

Im Jahre 1835 erstmals in der Royal Academy in London 
ausgestellt -Turner war zu diesem Zeitpunkt 60 Jahre alt- erfuhr 
dieses Landschaftsgemälde, das mit vier weiteren hervorragenden 
Werken des Künstlers gezeigt wurde, nun in vier verschiedenen 
namenhaften Museen beheimatet, eine enorme Würdigung durch 
das Publikum und die Kritiker. Ehrenbreitstein ist ein ausgezeich- 
netes Beispiel für des Künstlers meisterhaft beherrschten Umgang 
mit Ölfarben und Technik, die abbildenden Formen immer weiter 
aufzulösen, bis schließlich brillante, lichtdurchlässige Lichteffekte 
und warme Farbvisionen entstanden sind.  

Das Rheingebiet, und insbesondere die zerstörte Festung 
Ehrenbreitstein, nahe Koblenz, hatten es J.M.W. Turner 
besonders angetan. Er besuchte die Gegend mehrere Male: 
1817, vor genau 200 Jahren, das erste Mal, immer wieder 
zurückkehrend, um zahlreiche Zeichnungen und Aquarelle 
anzufertigen. Dieses Gemälde bezieht sich insbesondere 

auf eine Reihe von Skizzen, die er während seiner dritten 
Deutschland-Tour im Jahre 1833 unternahm, rheinabwärts auf 
dem Weg nach Wien und dann Venedig, über Salzburg.  
Das Gemälde wurde ursprünglich von dem berühmten 
Verleger John Pye, einem engen Freund Turners, in Auftrag 
gegeben, mit der Absicht, dass der Künstler ein Aquarell 
erstelle, welches als Grundlage für einen zu veröffentlichenden 
Stich dienen sollte. Als es um Ehrenbreitstein ging, war Turner 
jedoch von der Schönheit und symbolischen Kraft des Ortes so 
fasziniert, dass er glaubte, dieser Pracht und Komplexität nur 
mit einer Arbeit in Öl gerecht werden zu können. So lieferte er 
Pye statt des versprochenen Aquarells das prachtvolle 93 cm 
x 123 cm große Ölgemälde, welches in der Royal Academy 
ausgestellt wurde. 

Der komplette Titel des Gemäldes The Bright Stone of Honour 
and the Tomb of Marceau, from Byrons’s Childe Harold 
verweist auf eine Passage in Lord Byrons drittem Canto 
des Versepos Childe Harolds Pilgerfahrt (Childe Harold’s 
Pilgrimage). Turner und Byron, Kultgestalt zu Turners 
Lebzeiten, teilten nicht nur den Respekt und die Bewunderung 
für das Werk des anderen, sondern dienten auch als gegenseitige 
Inspirationsquelle und verwiesen auch oft aufeinander. 

Infolge der französischen Revolutionskriege bezieht sich 
Byron in seinem Gedicht Childe Harold auf die Festung 
Ehrenbreitstein auf melancholische Weise, wohingegen für 
Turner die Festung positiv erstrahlt, letztendlich Frieden 
findend. Die altertümliche Festung, fast aufgelöst in einem 
dunstigen Licht, ist jedoch nun eine Kulisse für die dauerhaften 
Alltagsaktivitäten der Rhein- und Moseltäler. 
Unterhalb der zerstörten Festung ist in Erinnerung an den 
großen französischen General François-Sévérine Marceau-
Desgraviers, der dort fiel und nördlich von Koblenz begraben 
liegt, ein Gedenkstein, ein Obelisk, errichtet.

Swiss Art / Swiss Made

35

 



HOW TO BUY AT AUCTION
Eine Auktion ist der einfachste und vertrauenswürdigste Weg Kunst zu erwerben - 
und bei Sotheby´s war es nie einfacher als heute.

1

2

6 Geniessen
Die Begeisterung wird mit dem Kauf eines 
Gemäldes oder einer Zeichnung bei der Auktion 
entfacht, die Freude mit dem Kunstwerk zu leben 
hält ein Leben lang!

3 Registrieren
Spätestens 24 Stunden vor der Auktion sollten 
Sie sich auf sothebys.com in wenigen Schritten 
registrieren. Alternativ können Sie auch in 
der Repräsentanz anrufen, in der die Auktion 
stattfinden wird. 

4 Bieten
Nehmen Sie persönlich, 
online oder über 
das Telefon an einer 
spannenden Auktion teil. 
Sie entscheiden, wann Sie 
nicht mehr weiterbieten. So 
geben Sie für ein Kunstwerk 
nur so viel aus, wieviel es Ihrer 
Meinung nach Wert ist.

5 Abholen
Nach dem Kauf gleichen Sie 
Ihr Konto aus und können Ihr 
Kunstwerk direkt mit nach Hause 
nehmen. Gerne veranlassen wir auch die 
Lieferung.

Die Ausstellung besuchen
Besuchen Sie unsere wunderschöne Galerie in der 
Woche in der die Auktion stattfindet, um sich das 
Kunstwerk anzuschauen, dass Sie gerne erwerben 
möchten.  Der Zutritt zu allen Ausstellungen und 
Auktionen ist kostenlos und für die Öffentlichkeit 
zugänglich.

In dem Katalog stöbern
Besuchen Sie sothebys.com und schauen 
Sie sich den Katalog mit der Kunst, die zum 
Verkauf steht an. Oder besuchen Sie iTunes 
und laden Sie sich die kostenlose Sotheby´s 
Catalogue iPAD App herunter.

Mehr Informationen, wie man bei einer Auktion kauft oder verkauft, finden Sie in den Videos dazu auf sothebys.com.
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WOHNKULTUR: Wie sieht für Sie die perfekte Terrasse aus? 

Elke Sapulowitsch: Immer mehr Menschen nutzen ihren Gar-
ten für den täglichen Kurzurlaub vom Alltag, quasi als Wohn-
zimmer im Freien: Als geselligen Platz für Aktivitäten oder als 
Rückzugsort, um zur Ruhe zu kommen.  Daher sollten die ein-
gesetzten Materialen unempfindlich sein und nicht viel Pflege 
bedürfen. 

WOHNKULTUR: Gibt es aktuell neue Materialien, die Sie 
empfehlen können? 

Elke Sapulowitsch: Ähnlich wie im 
Innenbereich werden auch bei Garten-
möbeln die Materialen kräftig durch-
gemixt. Teak ist oft ein Teil der Kol-
lektionen. Er verleiht coolem Design 
eine angenehme Wärme. Tischplatten 
aus Keramik sind extrem schick und 
auch unverwüstlich. Neu sind auch 
die flexiblen dining-lounge Systeme  
- also Sofas, die höher gesetzt sind. 
Optimal zum Arbeiten, Relaxen oder 
Essen mit der Familie. 

WOHNKULTUR: Was darf bei ei-
ner Outdoor-Ausstattung auf keinen Fall fehlen? 

Elke Sapulowitsch: Der perfekte Sonnenschutz natürlich. 

Mit unseren innova-
tiven Markisenlösun-
gen schaffen Sie auf 
Ihrer Terrasse einen 
völlig neuen Lebens-
raum. Attraktive Des-
sins, Farbtöne und Gestellfarben sichern Ihnen maximale 
Gestaltungsfreiheit. Das durchdachte Zubehör, Heizstrahler, 
LED-Stripes oder Halogenlichtschienen garantieren ein ech-
tes Plus an Lebensqualität. Exklusiver und innovativer Frei-
raum lässt sich mit unseren PREMIUM-Sonnensegeln optimal 
gestalten. Neben dem klassischen Sonnenschutz ist auch oft 
Schutz gegen Regen gefragt. PergoTex Markisen sind dafür 
ideal.  Eine intelligente Wasserablauf-Konstruktion führt den 
Regen über die Dachrinne durch den Pfosten gezielt nach un-
ten ab. 

WOHNKULTUR: Wetterunabhängig die Terrasse genießen - 
wie geht das? 

Elke Sapulowitsch: Terrassendächer und vor allem Glashäu-
ser bieten eine wetterbeständige und langlebige Möglichkeit, 
die Terrasse häufiger zu nutzen, auch bei Wind und Regen. Er-
weitert mit variablen Glaselementen, die sich beliebig zur Sei-
te schieben lassen, wird das Terrassendach zum geschützten 
Glashaus.  Glashäuser bieten Wetterschutz und Offenheit für 
mehr Zeit im Grünen. Unsere Glashäuser sind maßgeschnei-
dert und garantiert „Made in Germany“.

TERRASSENTRÄUME, DIE SIE VERZAUBERN WERDEN!

Gottfried-Keller-Str. 8
65232 Taunusstein/Hahn
Tel.: (06128) 23061
Fax: (06128) 23517
www.sapulowitsch.de

Die Terrasse als „Wohnfühlzimmer“ 
Elke Sapulowitsch, Expertin für Outdoor-Feeling, gibt Tipps zu aktuellen Trends

WOHNKULTUR - INTERVIEW
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800 m² 70 m² 3

Auf Anfrage

Verbrauchsausweis 123,05 kWh/(m²•a), Strom, Bj. 2014.

Urbanes Leben in Bestlage. 

1451

Frankfurt, Westend

800 m² 94 m² 3

Auf Anfrage

Verbrauchsausweis 123,05 kWh/(m²•a), Strom, Bj. 2014.

Tolle Stadtwohnung mit Traumausblick.

1450

Wiesbaden, Dambachtal

PREVIEW!

Bestandskunde bei Peters & Peters Sotheby`s International Realty werden und von der PREVIEW! unmit-
telbar profitieren: Lassen Sie sich als Suchkunde registrieren und wir werden Sie umgehend informieren, 
sobald wir mit den folgenden Immobilien in die Vermarktung gehen können:

PREVIEW! Die PREVIEW! bei Peters & Peters 
Sotheby`s International Realty ist der Vorsprung, den all 
diejenigen Immobiliensuchenden genießen, die sich als 
Bestandskunde registrieren lassen. 

Sobald wir eine Immobilie in unser  Portfolio aufgenommen 
und vollständig aufbereitet haben, wird die PREVIEW! 
erstellt und im Rahmen eines Exklusivmailings allen 
registrierten Bestandskunden vorgestellt. Gleichzeitig 
erhalten alle Bestandkunden einen angemessenen 
Zeitrahmen, um auf das Angebot zu reagieren und sich 
weitere Informationen zur Verfügung stellen zu lassen 
und/oder einen Besichtigungstermin zu erhalten. Erst 
nach Abschluss dieses Exklusivverfahrens erhält die 
Öffentlichkeit Zugang zu diesem Angebot.

Sollten Sie immobiliensuchend sein, können auch Sie 
jederzeit gerne Bestandskunde werden und Ihr Suchprofil 
in unserer Suchdatei hinterlegen lassen. Damit profitieren 
Sie von der PREVIEW! und erhalten Immobilienangebote 
vor allen anderen Immobiliensuchenden. 

Darüber hinaus wird Ihre Immobiliensuche auch anonym 
auf unserer Webseite hinterlegt und so sämtlichen 
Immobilienanbietern, privat wie auch gewerblich, 
ersichtlich. Diese können sich an Peters & Peters 
Sotheby`s International Realty wenden und mit Bezug 
auf Ihre Kunden-ID eine passende Immobilie vorstellen, 
die Peters & Peters Sotheby`s International Realty Ihnen 
wiederum anbieten kann.

Wenn Sie Bestandskunde werden möchten, 
rufen Sie einfach Frau Elke Kahlmann unter 
0611 - 89 05 92 10 in unserem Wiesbadener 
Büro für das gesamte Rhein-Main Gebiet an. 
Sie nimmt Ihr Suchprofil gerne auf.

 

WOHNKULTUR - AUSBLICK

Bestandskunde 
werden und von 

zahlreichen Vorteilen 
profitieren!

Demnächst in der Vermarktung
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 Danziger Straße 50a
65191 Wiesbaden
t: 0611 - 89 05 92 10

Arndtstraße 24
60325 Frankfurt
t: 069 - 23 80 79 30

Louisenstraße 84
61348 Bad Homburg
t: 06172 - 94 49 153

Mehrfach 
ausgezeichneter

Service

Sie möchten Ihre Immobilie zeitnah verkaufen? 

Dann rufen Sie einfach Olivier Peters in einem unserer drei  Büros 
im Rhein-Main Gebiet an oder schreiben Sie uns eine Email an 
olivier.peters@sothebysrealty.com.

Wir freuen uns auf Sie!

BELLEVUE
BEST PROPERTY AGENTS

  2014

BELLEVUE
BEST PROPERTY AGENTS

  2012

 CAPITAL
2014 und 2013
Immobilien-Kompass
Exklusiver Partner für

 Frankfurt

 CAPITAL 2015
 Makler-Kompass

 Top-Makler für 
 Wiesbaden

NACHRICHTENMAGAZIN

FOCUS
2016 

TOP-IMMOBILIENMAKLER

peters-sothebysrealty.com

  



Porsche Zentrum Wiesbaden
Rossel + Scherer Sportwagen  
GmbH & Co. KG
Mainzer Straße 105–115
65189 Wiesbaden
Tel.: +49 611 7600-301
Fax: +49 611 7600-210
info@porsche-wiesbaden.de
www.porsche-wiesbaden.de

Architekten und unsere Ingenieure haben etwas  
gemeinsam. Sie haben schon so manchen  
Mythos geschaffen.

Der neue Panamera Turbo Sport Turismo.

Erfahren Sie mehr bei uns im
Porsche Zentrum Wiesbaden.
Wir freuen uns auf Ihren Besuch.

Kraftstoffverbrauch (in l/100 km): innerorts 13,1–12,9 · außerorts 7,4–7,3 · kombiniert 9,5–9,4; CO2-Emissionen kombiniert 217–215 g/km


