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WOHNKULTUR – EDITORIAL

Jennifer Peters

Liebe Leserinnen,
liebe Leser

auch in dieser Ausgabe möchten wir Ihnen interessante Neuigkeiten und Informatio-
nen sowie Tipps präsentieren.

Im vergangenen September durfte Olivier Peters, Geschäftsführer von Peters & Peters
Sotheby’s International Realty erneut, wie bereits im vergangenen Jahr, die renom-
mierten Preise der International Property Awards entgegennehmen. So wurde Peters
& Peters Sotheby’s International Realty nun zum zweiten Mal in Folge mit dem Best

Real Estate Agency Marketing Germany
Award und Best Real Estate Agency Mar-
keting Europe Award für die einmalige
Vermarktungsstrategie im Rahmen des
Verkaufs von Wohnimmobilien ausge-
zeichnet und ließ somit alle anderen Mit-
bewerber aus Deutschland und aus ganz
Europa hinter sich.

Auch das Auktionshaus Sotheby’s konnte
sich mit einigen bemerkenswerten Verkäu-
fen präsentieren. Daher möchten wir Ihnen
neben anderen Rekordverkäufen insbeson-
dere das Werk von Andreas Gursky „PARIS
MONTPARNASSE“ vorstellen.

Besondere Aufmerksamkeit haben wir in dieser Ausgabe den
herrlichen Altbauten unserer Region gewidmet. Hier konn-
ten wir Herrn Cornelius Weber, Rechtsanwalt und Steuer-
berater aus Wiesbaden, gewinnen,
unseren Beitrag um die rechtli-
chen Aspekte zu bereichern.

Wir hoffen auch diesmal wieder
Ihren Geschmack getroffen zu
haben und freuen uns über Ihr
Feedback.

Ich wünsche Ihnen viel Spaß bei der Lektüre der neuesten Ausgabe
der WOHNKULTUR und verbleibe mit herzlichen Grüßen Ihre
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Danziger Str. 50a
65191 Wiesbaden
T 0611 89 05 92 10 

Arndtstr. 24
60325 Frankfurt a.M.
T 069 23 80 79 30 

peters-sothebysrealty.de

Verkauf über

Höhere Wertschöpfung durch 
marktorientierte Vermarktungskonzepte 

für Bauträger und Projektentwickler.

Sotheby’s International Realty bietet eine starke Marke mit Tradition die weltweit für Exklusivität und Vertrauen steht.
Die einzigartige und bereits weltweit erfolgreich wahrgenommene Positionierungsmöglichkeit durch erfahrene 
Developer in Verbindung mit einem einzigartigen lokalen, regionalen, nationalen und internationalen Vermarktungs-
konzept bieten wir nun auch im Rhein-Main Gebiet. Sprechen Sie mit uns, wenn Sie ein Neubauvorhaben oder eine 
Bauträgermaßnahme planen und lassen Sie sich unser Vertriebskonzept vorstellen.

Peters & Peters Sotheby’s International Realty   |   Olivier Peters   |   t: +49 69 23 80 79 30   |   olivier.peters@sothebysrealty.com
peters-sothebysrealty.com

LOKAL  REG IONAL  NAT IONAL  INTERNAT IONAL
IHR STARKER PARTNER FÜR DEN SCHNELLEN VERKAUF.
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Grundstücks- und/oder Gartenfläche

Objekt-Nummer Schlafzimmer 

Zimmer insgesamt 

Stellplätze

Badezimmer 

Kaufpreis

Pool

150 Jahre

Interview

Büro Frankfurt

Olivier Peters
Arndtstraße 24
60325 Frankfurt am Main
T +49 (0)69 23 80 79 30 
olivier.peters@sothebysrealty.com

Büro Wiesbaden

Jennifer Peters
Danziger Straße 50a   
65191 Wiesbaden 
T +49 (0)611 89 05 92 10
jennifer.peters@sothebysrealty.com

Büro Bad Homburg

Olivier Peters
Kaiser-Friedrich-Promenade 61
61348 Bad Homburg 
T +49 (0)6172 94 49 153
olivier.peters@sothebysrealty.competers-sothebysrealty.com

Höhere Wertschöpfung durch 
marktorientierte Vermarktungskonzepte für 

Bauträger & Projektentwickler im Rhein-Main-Gebiet

Nutzen Sie die Kraft einer starken Marke für Ihr Neubauprojekt



Frankfurt – Penthouse Frankfurt – Penthouse

Frankfurt – Eigentumswohnung Frankfurt – Eigentumswohnung

Diese tolle Drei-Zimmerwohnung liegt im be-
gehrten Holzhausenviertel. Bodentiefe Fenster
verleihen der Wohnung eine freundliche Atmo-
sphäre. Bei der Fertigstellung wird sowohl auf 
modernes Ambiente als auch auf hochwertige
Materialien Wert gelegt. 
Zu der Wohnung kann ein Stellplatz in der Tiefga-
rage erworben werden. 

WOHNKULTUR – IMMOBILIEN
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3212 m² 2 1 1

1157 1.695.000,-

3114  m² 2 1 1

1158 695.000,-

263 m² 1 1 1

1159395.000,-

8283 m² 3-4 2 1

11192.195.000,-

Acht Zimmer, eine ca. 19 m² große Loggia, eine ca.
55 m² große Dachterrasse mit fantastischem und
unverbautem Skylineblick, schöne Parkettböden
und bodentiefe Fenster machen dieses schicke
und sehr großzügig gestaltete Penthouse perfekt. 
Zu der Wohnung kann ein Stellplatz in der Tiefga-
rage erworben werden. Hier stehen verschiedene
Möglichkeiten zur Auswahl.

Hier in diesem einmaligen Penthouse wird Ihr
Wohntraum Wirklichkeit. Ausgestattet mit hoch-
wertigen Materialien bleiben keine Wünsche offen.
Gestalten Sie Ihren eigenen Wohntraum mit. 
Zu der Wohnung kann ein Stellplatz in der Tiefga-
rage erworben werden. Hier stehen verschiedene
Möglichkeiten zur Auswahl.

Dieses Stadtapartment im wunderschönen Holz-
hausenviertel ist ein kleines Schmuckstück. Licht-
durchflutet und mit hochwertigen Materialien aus-
gestattet bietet es sich hervorragend zur Selbst-
nutzung an. Gleichzeitig kann es jedoch auch eine
sehr gut zu vermietende Anlageimmobilie sein.
Zu der Wohnung kann ein Stellplatz in der Tiefga-
rage erworben werden. 

Provisionsfrei!

Provisionsfrei!

Provisionsfrei!

Provisionsfrei!



Frankfurt – Mehrfamilienhaus

Inmitten großer, alter Kastanienbäume liegt dieses
moderne, sehr repräsentative und großzügig 
geplante Townhouse mit schönem und großem
Garten. Die wunderbar hochwertige und edle
Ausstattung sowie die gekonnte Aufteilung von 
repräsentativem (Deckenhöhe ca. 3,27 m) und
privatem (Deckenhöhe ca. 2,81 m) Bereich bieten
die Grundlage für den individuellen Lebensstil.

Frankfurt –Townhouse

Frankfurt – Villa

WOHNKULTUR – IMMOBILIEN
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Dieses stilvolle Mehrfamilienhaus finden Sie in 
zentraler Lage von Frankfurt. 720 m² vermietbare
Flächen verteilen sich auf fünf Wohneinheiten und
eine Gewerbeeinheit. Es besteht Vollvermietung.
Das Haus wurde in den Jahren 1998-2000 um-
fangreich saniert und befindet sich in einem sehr
guten Zustand.

91.810 m² 633 m² 6 3 2

1176 2,2 Mio.

8ca. 190 m² 309 m² 6 4 2

1186 auf Anfrage

27520 m² ca. 763 m² 9 8 2

11392.995.000,-

Frankfurt – Grundstück

Dieses riesige innerstädtische Grundstück liegt wunderbar im Frankfur-
ter Westend-Nord. Das Grundstück bietet alle Voraussetzungen für den
Neubau eines privaten und sehr besonderen Anwesens in zentraler Lage.
Es besteht jedoch auch die Möglichkeit der Teilung in drei kleinere Grund-
stücke. Für die Einzelheiten zu den Bebauungsmöglichkeiten sprechen Sie
bitte einfach Herrn Koch in unserem Frankfurter Büro an.

1.878 m²

11882.850.000,-

Das 2002 sanierte Einfamilienhaus kombiniert in
wunderschöner Art und Weise Klassik und Mo-
derne. Dabei wurden interessante Stilelemente
der Baujahrepoche erhalten und mit modernem,
hochwertigem Design in ein ansprechendes Am-
biente gebracht. Die Gestaltung ist einheitlich und
umfasst neben schönen Parkettböden u.a. auch
zeitgemäße schicke Badausstattungen.



Frankfurt – Villa Frankfurt – Schlosswohnung

Frankfurt – Gewerbeeinheit Frankfurt – Penthouse

Bei diesem toll ausgestatteten Penthouse handelt
es sich um eine sehr exklusive Immobilie. Dieses
wurde von einem namhaften Yachtausstatter bis
ins kleinste Detail geplant und mit hochwertigsten
Materialien ausgestattet. Drei Ebenen mit luxuriö-
sestem Interieur und eine wunderschöne Dach-
terasse lassen keine Wünsche offen.

WOHNKULTUR – IMMOBILIEN
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71.500 m² 400 m² 4 3 3

1175 1,2 Mio.

8316 m² 6 5 1

1141 2,9 Mio.

365 m² 6

11221.679.000,-

111.043 m² 543 m² 6 5 4

11872.952.000,-

Das Familiendomizil liegt auf einer kleinen Anhöhe
und profitiert u.a. von einem einmaligen Blick über
die Frankfurter Skyline. Die moderne und hoch-
wertige Ausstattung kombiniert mit offenem
Kamin, schönen Holzböden, zum prachtvollen
Garten hin bodentiefen großflächigen Fenstern
und eine großzügige Gestaltung des Grundrisses
verleihen ein angenehmes Ambiente.

Für alle die das Besondere suchen, bietet diese
außergewöhnliche Schlosswohnung alles was das
Herz begehrt. Offene Kamine, aufwendige Stuck-
und Malerarbeiten und einen wunderschönen
Schlossgarten. Das Schloss wurde in der Prinzre-
gentenzeit von dem bekannten Münchner Archi-
tekten Gabriel von Seidl im Auftrag von Graf
Waldemar von Oriola erbaut.

Repräsentative und großzügige Büroflächen mit
exzellentem Mieter. Vermietete moderne Flächen
über zwei Etagen mit separatem Eingang und ei-
gener Hausnummer. Der Mieter verfügt über eine
1A Bonität bei 84.000,- Euro p.a. anfänglichem Ge-
samtmietertrag (indexiert). Die Büroeinheit kann
wahlweise auch in zwei getrennte Wohneinheiten
aufgeteilt werden.

Provisionsfrei!



Jetzt bei uns:
Der aktuelle CABINET
Katalog liegt kostenlos 
für Sie bereit oder 
bestellen Sie ihn online.

www.hedegger.de

Scandinavian Elegance Neo Romantic Wonderful Bali Cool Emotions Urban Classic

BEST FRIEND
Maßgefertigte Einbauschränke, Gleittüren und Raumteiler.

65185 Wiesbaden 60311 Frankfurt
Wilhelmstraße 2-4 Friedensstraße 1
0611 - 450 416 70 069 - 23 33 30

Bitte vereinbaren Sie Ihren persönlichen Beratungstermin!



Bad Homburg – Villa

Oberursel – Villa

Dieses sonnige Familiendomizil besticht durch sei-
nen ganz besonderen Charme und eine geschickte
Aufteilung der Räumlichkeiten auf jeder Etage. 
Besonders der Innenausbau im Stil eines Stilaltbaus
mit erhöhter Deckenhöhe, großzügigen Flügel-
türen und den Fenstern mit Rundungen schafft
eine gemütliche Atmosphäre für die ganze Familie.

WOHNKULTUR – IMMOBILIEN
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81.140 m² 465 m² 5 4 1

1136 1.795.000,-

8930 m² 298 m² 4 2 2

1133998.000,-

8655 m² 369 m² 4 3 4

1181 1.450.000,-

Dieses wirklich besondere und moderne Anwe-
sen in herrlicher und ruhiger Lage bietet Ihnen und
Ihrer Familie wunderschönes Wohnen mit gut
durchdachter Aufteilung. Dieses Haus wurde für ein
angenehmes Leben mit Kindern gebaut. Der Wohn-
bereich ist durch bodentiefe Fenster lichtdurchflu-
tet und mit einem Übergang zur außergewöhnlich
großen Wohnküche mit offenem Kamin versehen.

Bad Soden – Villa

Mit viel Liebe zum Detail ist dieser exklusiven
Stadtvilla eine besondere Atmosphäre verliehen
worden. Die Highlights sind u.a. die wunderschöne
im amerikanischen Stil ausgestattete Küche, der 
offene Kamin und der großzügige Balkon im Pent-
house-Stil.

Dreieich – Villa

4,5860 m² 300 m² 2 2 1

11071.350.000,-

Diese moderne Immobilie profitiert von einer kla-
ren Architektur, die sich u.a. in gut durchdachtem
Grundriss mit idealer Raumaufteilung widerspie-
gelt. Das Haus ist auf einem großzügigen Grund-
stück, nach Süden ausgerichtet, erbaut. Ein schön
angelegter Garten mit altem Baumbestand, einer
Wildkirsche, einem Tulpenbaum und einer Ess-
kastanie bietet viel Ruhe.



KOMFORTABLE SICHERHEIT 
MIT GARAGENTOREN VON SAPULOWITSCH

•  ROLLLADEN
•  MARKISEN
•  SONNENSEGEL
•  GARAGENTORE
•  JALOUSIEN
•  WINTERGARTEN  
 BESCHATTUNG
•  OUTDOOR MÖBEL
•  TERRASSENDÄCHER

Gottfried-Keller-Str. 8 • 65232 Taunusstein/Hahn
Tel.: (06128) 23061 • Fax: (06128) 23517 • www.sapulowitsch.de
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Königstein – Eigentumswohnung Königstein – Schloss

Diese einmalige Wohnung befindet sich im Erdgeschoss eines wunder-
schönen Zwei-Familienhauses das durch seine einmalige Architektur und
die erstklassige Lage direkt am Königsteiner Kurpark beeindruckt. 
Der Grundriss und die Aufteilung sind ideal. Zwei Schlafzimmer, jeweils
mit Bad en Suite, eine hochwertige Küche mit angrenzendem Esszimmer
zum Garten hin sowie das große Wohnzimmer, gleichfalls mit Blick und
Zugang zum Garten und der großen Terrasse, bieten Ihren Gästen einen
stilvollen Empfang und Ihnen einen ebensolchen Lebensraum. 

Dieses außergewöhnlich schöne Schloß liegt auf
einem riesigen Parkanwesen inmitten von König-
stein und wird gerade sehr aufwendig und hoch-
wertig in exklusiven Wohnraum umgewandelt. 
Ein einmaliges, sehr repräsentatives Wohnerlebnis
sowie ausgesprochen repräsentative Geschäfts-
räume.

WOHNKULTUR – IMMOBILIEN

Königstein – Villa

717.609 m² 1.570 m² 10 10 27

1112 6,4 Mio.

5.365 m² 375 m² 5 4 5

1062 3,2 Mio.

4108 m² 181 m² 2 2 2

1098795.000,-

Dieses einmalige Anwesen befindet sich in bester
Lage auf einem riesigen Grundstück. Der weitläu-
fige Garten mit altem Baumbestand und Pflanzen
sorgt für ein hohes Maß an Privatsphäre. Das Tor
öffnet automatisch in die imposante Hofeinfahrt
und führt zum schönen Entrée des Hauses. Hier
genießen Sie Leben und Wohnen in schickem Am-
biente auf einer Ebene.

Entspannung inklusive!
Zu Ihrer Mitgliedschaft erhalten Sie 
monatlich gratis 1 x 4h Aufenthalt 
im Kur-Royal Day Spa

Öff nungszeiten
Mo, Di + Do 7– 22 Uhr  |  Mi  9 –22 Uhr  |  Fr 9 – 21 Uhr  |  Sa + So 10 –18 Uhr

TRX - Training X-CO-Walking Power Plate

Effektives Training
      auf höchstem Niveau

Kisseleff straße 20
61348 Bad Homburg v. d. Höhe 

am Kaiser-Wilhelms-Bad
im Kurpark

Tel. 061 72 - 178 32 00 
info@kur-royal-aktiv.de

www.kur-royal-aktiv.de
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European Property Awards 2013 
Auch in diesem Jahr wurde Peters & Peters Sotheby’s International Realty erneut
im Rahmen der European Property Awards 2013 in London ausgezeichnet.

2012

Penthouse in Frankfurt
Angebotspreis: 3,9 Mio. Euro

Der teuerste Verkauf einer Wohnung 
in 2012 und der 2. teuerste Verkauf 

einer Wohnung in Frankfurt überhaupt

2011

Villa in Frankfurt
Angebotspreis: 5,9 Mio. Euro 

Der bis dahin teuerste Verkauf 
eines Einfamilienhauses 

in Frankfurt 

2013

Villa in Wiesbaden
Angebotspreis: 3,5 Mio. Euro

Teuerster Verkauf  einer 
Wohnimmobilie seit 2007 

in Wiesbaden

„Wir möchten uns in diesem
Zusammenhang ganz herz-
lich bei unseren Kunden für
ihre Unterstützung und die
zahlreichen Referenzschrei-
ben bedanken!“, sagt Olivier
Peters.

Mit dem Best Real Estate Agency Marketing
Award Germany und dem Best Real Estate
Agency Marketing Award Europe konnte 
Peters & Peters Sotheby’s in der Kategorie
Marketing auch in diesem Jahr die Jury 
überzeugen. Somit liegt das Unternehmen 
mit seinen Marketingaktivitäten weiterhin
deutschland- und europaweit an der Spitze.

Die einzelnen Kriterien umfassen die zielge-
richtete lokale, regionale, nationale und inter-
nationale Vermarktung von Wohnimmobilien.
Die Preise wurden am 24. September in feierli-
chem Rahmen in London verliehen. Der Euro-
pean Property Award deckt sowohl den Sektor
der Wohnimmobilien wie auch der Gewer-
beimmobilien ab. Er ist Teil der international 

renommierten International Property Awards,
die seit 1995 jährlich durch International Pro-
perty Media initiiert werden. Die Auszeichnung
wird von einer erlesenen Jury von 70 Experten
aus der Immobilienbranche vergeben. Sie steht
als Symbol für herausragende Leistungen der
jeweiligen Preisträger innerhalb des weltweit
agierenden Immobilien-Dienstleistungssektors. 

Verkauft!
Verkauft!

Verkauft!

Rekord-Verkäufe, 
die unsere mehrfach ausgezeichnete 
Vermarktungsstrategie bestätigen:
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Kronberg –Villenanwesen Wiesbaden – Villa

Eingebettet in ein wunderschönes Parkgrundstück
liegt dieses herrliche Villenanwesen in bester Lage.
Das stilvolle Haus, 1863 im Cottage-Stil erbaut,
diente seinerzeit als großzügiger und sehr 
repräsentativer Familiensitz. Eine Familie mit Kin-
dern, ein Mehrgenerationenhaushalt oder Wohnen
mit Arbeiten verbunden, finden hier den passen-
den Rahmen.

Die herrschaftliche Villa aus dem Ende des 19. Jh.
bietet am Rande des Neroberges ein einzigartiges
und stilvolles Ambiente. Hervorzuheben ist die 
93 m² große Dachterrasse, die Marmorarbeiten,
die mit Mamor ausgelegte Schwimmhalle und 
Zugang zum nicht einsehbaren Sonnenhof sowie
die sehr große Tiefgarage.

Wiesbaden – Villa

Diese wunderbare Villa in bevorzugter Wiesbade-
ner Wohnlage zeigt sich von außen zurückhaltend.
Im Innern öffnet sich dem Bewohner die ganze
Einzigartigkeit dieser wunderschönen Architektur.
Im Zentrum befindet sich der Wohnbereich in-
mitten eines grandiosen Luftraumes der, in ca. 9 m
Höhe, den freien Blick durch das Glasdach in den
blauen Himmel ermöglicht.

WOHNKULTUR – IMMOBILIEN

15970 m² 993 m² 11 7 6

1178 5.170.000,-

14900 m² 640 m² 9 4 2

1082 2.590.000,-

213.208 m² 732 m² 15 9 3

11433.250.000,-

Kaiser-Wilhelms-Bad im Kurpark
61348 Bad Homburg v. d. Höhe

geöff net täglich 10– 22 Uhr
Telefon 061 72 - 178 31 78

www.kur-royal.de

Gönnen Sie sich Zeit 
zum Entspannen!

Kaiser-Wilhelms-Bad im Kurpark61348 Bad Homburg v. d. HöheTelefon 0 61 72 / 178 3178Fax 0 61 72 / 178 3179E-Mail info@kur-royal.deInternet www.kur-royal.de

Die Auszahlung des Gutscheinwertes in Bargeld ist nicht möglich. Bei Verlust besteht kein Anspruch auf Einlösung oder Ausstellung eines Ersatzgut-

scheines. Dieser Gutschein ist ausschließlich im Kur-Royal Day Spa einlösbar. Wir bitten Sie, für Massagen und Kur Royalities rechtzeitig zu terminieren.

Geschenkgutschein
über

für 

27. 09. 2011

Kaiser-Wilhelms-Bad im Kurpark
61348 Bad Homburg v. d. Höhe
Telefon 0 61 72 / 178 3178
Fax 

0 61 72 / 178 3179
E-Mail info@kur-royal.de
Internet www.kur-royal.deDie Auszahlung des Gutscheinwertes in Bargeld ist nicht möglich. Bei Verlust besteht kein Anspruch auf Einlösung oder Ausstellung eines Ersatzgut-

scheines. Dieser Gutschein ist ausschließlich im Kur-Royal Day Spa einlösbar. Wir bitten Sie, für Massagen und Kur Royalities rechtzeitig zu terminieren.

Geschenkgutscheinüber

für 

27. 09. 2011

Zeit verschenken
ist so einfach mit unseren 
Onlinegutscheinen 
zum Selbstausdrucken.



150 Jahre

Seit mehr als 5 Jahren ist Hiltrud 
Reckels für das Studio auf der Rue verant-
wortlich. Sie und Ihr Team erarbeiten mit
ihren Kunden deren Einrichtungswünsche
und planen unter Berücksichtigung ihrer in-
dividuellen Ideen und den räumlichen Beson-
derheiten, ganzheitliche Raumkonzepte.

Die gelebte Grundidee des Einrichtungsge-
schäfts auf der Wilhelmstrasse, die Beratungs-
leistung gegenüber dem Kunden „von Decke
bis Boden“ auszuweiten, ist gerade in der heu-
tigen schnelllebigen Zeit ein wichtiger Pfeiler
des Erfolges.

Kooperationen mit Anbietern rund
ums Bauen und Wohnen, wie Malermeister,
Badplaner, Küchenplaner etc. sind selbstver-
ständlich und führen zu einer tatsächlich 
gelungenen Gesamtkonzeption mit dem An-
spruch auf Nachhaltigkeit.

Das Team ligne roset freut sich
auf Ihren Besuch!

Als sich die Nachfrage änderte, rea-
gierte er schnell und stellte seine Produktion
auf die Fertigung von Stuhlbeinen und Spros-
sen für die Stuhllehnen um. Von nun an ist die
Roset-Familie in der Möbelproduktion tätig.

Mit viel Leidenschaft und Innovation wird das
Familienunternehmen seither geführt.

Der Erfolg ist sichtbar und zeigt, dass
der Anspruch an Qualität, gutes Handwerk
gepaart mit exzellentem Design, die Kunden
weltweit begeistert.

1967 eröffnete ligne roset seine erste Nieder-
lassung in Deutschland, das ist gleichzeitig der
Startschuss für die Expansion in viele Städte
Deutschlands.

1988 war es dann auch für die Stadt Wiesba-
den soweit: der Standort Wilhelmstrasse, auch
die „Rue“ genannt, wurde beschlossen, und
der Designer Christian Werner plante das Ex-
klusivgeschäft.

Antoine Roset gründete 1860 ligne roset. Das Unternehmen 
fertigte zunächst mit seiner Manufaktur in Frankreich / Ouissat bei
Pont-d’Ain, Holzgriffe für Gehstöcke und Damenschirme.

WOHNKULTUR
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Hiltrud Reckels, Geschäftsführerin Studio Wiesbaden

www.ligne-roset.de



Wiesbaden –Townhouse Wiesbaden – Eigentumswohnung

Dieses tolle Townhouse finden Sie ein einer sehr begehrten und familien-
freundlichen Lage von Sonnenberg. Vier Schlafzimmer, ein großes Wohn-
und Esszimmer angrenzend zur Küche mit Einbauküche sowie zwei Bäder
und eine Gästetoilette erfüllen alle Ansprüche an heutiges Wohnen. 
Der charmante eingewachsene Garten gibt Ihnen das Gefühl angekommen
zu sein. 

500 m bis zur Fußgängerzone! In einer ruhigen 
Seitenstraße gelegen, finden Sie diese herrliche
Altbauetage in einem ruhigen, denkmalgeschütz-
ten Altbau. Die wunderbare Wohnung profitiert
nicht nur von ihrer günstigen Lage, sondern auch
von ihrer tollen Ausstattung. Bereits bei der 
Sanierung 2008 wurde auf eine qualitativ hoch-
wertige Ausstattung Wert gelegt.

Wiesbaden – Villa

Erwecken Sie diese beeindruckende Unternehmer-
Villa in direkter Lage am Rhein aus dem Dornrös-
chenschlaf. Sie betreten die Villa und gelangen über
ein repräsentatives Treppenhaus in die große Ein-
gangshalle. Das Prunkstück des Raumes ist der
übergroße Kamin aus Naturstein. Rund um die
Halle schließen sich im Erdgeschoss repräsentative,
großzügige Räume mit Decken- und Wandstuck an.

WOHNKULTUR – IMMOBILIEN
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Wiesbaden – Eigentumswohnung

Die mit schönem Parkettboden ausgelegte Eigen-
tumswohnung verfügt über ein Wohnzimmer, ein
Schlafzimmer mit Bad en Suite, eine Küche mit Ein-
bauküche, eine Gästetoilette sowie eine sehr
große Diele. In dem reinen Wohngebiet leben Sie
ruhig und sind schnell im Grünen sowie in der
Stadt.

5190 m² 3-4 2

1182 742.000,-

273 m² 1 1 1

1195 168.000,-

232.076 m² 2.000 m² 4

1174auf Anfrage

6166 m² 330 m² 4 2 1

1198auf Anfrage

Bei Redaktionsschluss lag noch kein Foto vor.
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Bingen – Doppelhaushälften Bingen – Grundstück

Auf einem der letzten in dieser ruhigen Aussichts-
lage verfügbaren Grundstücke entstehen 2 exklu-
siv nach Ihren Wünschen ausgestattete Doppel-
haushälften, die auf real geteilten Grundstücken
erbaut werden. Die Doppelhaushälften werden
nach dem neuesten Stand der Technik in solider,
massiver Bauweise errichtet. 

Oestrich-Winkel –Villa

Eingebettet in ein wunderschönes Grundstück
liegt dieser herrschaftliche und stilvolle Altbau nur
wenige Meter vom Rhein entfernt. Die mit wun-
derbaren Stuckarbeiten verzierte Villa wird derzeit
als Bürogebäude genutzt und kann bei Bedarf mit
wenig Aufwand in ein wunderschönes Zuhause
umgestaltet werden.

WOHNKULTUR – IMMOBILIEN

131.500 m² 295 m² 6 2 7

1166 998.000,-

5271 m² bzw. 1.251 m² 214 m² 4 1 2

1168412.000,- 207.662,- 

1173402.000,- 

1.527 m² 

1169

Auf einem der letzten in dieser ruhigen Aussichtslage verfügbaren Grund-
stücke, welches eine Größe von 1.527 m² hat, können Sie Ihren Traum
von den eigenen vier Wänden wahr werden lassen. Das Grundstück teilt
sich auf in ein 985 m² großes Naturgrundstück und dem Baugrundstück
von 542 m².

www.strothoff-international-school.de
Frankfurter Strasse 160 -166 · 63303 Dreieich / Germany

Strothoff International School
  is a private, all day IB World School including kindergarten,  primary and 
secondary school with English as the main language of instruction.

  follows the acclaimed curriculum of the International  Baccalaureate 
Organization (IBO).

  focuses on individualized teaching and a holistic learning  approach.
  distinguishing features include a separate learning support  department, 
after school activities, school busses, bistro and summer programmes.

Contact us to schedule an individual appointment and orientation day.

Shuttle bus service from and to Frankfurt,  

Wiesbaden, Aschaffenburg and Darmstadt

Provisionsfrei!
Provisionsfrei!



WOHNKULTUR –VERMIETUNGEN

Frankfurt – Büroflächen

4140 m² 3 2 14200 m² 3 3 3

370 m² 1 1 3

1191 1.415,-

11891.200,-

5229 m² 2

1177 4.765,50

Frankfurt – Altbauwohnung

Wiesbaden – Altbauwohnung

11842.700,-

Wiesbaden – Altbauwohnung

IMPRESSUM:

Der redaktionelle Inhalt wurde sorgfältig erarbeitet. Dennoch wird für die Richtigkeit der Infor-
mationen sowie für etwaige Druckfehler keine Haftung übernommen. Bei den Angaben zu den
einzelnen Angeboten handelt es sich um Informationen dritter Personen. Für die Richtigkeit und
Vollständigkeit dieser Informationen übernimmt Peters & Peters Immobilien GmbH keine Haf-
tung. Eine Haftung für die Verfügbarkeit der vorgestellten Immobilien ist ausgeschlossen.

HERAUSGEBER: Peters & Peters Immobilien GmbH 

CHEFREDAKTION: Jennifer Peters

CREATION: Gudrun Leickert

IMMOBILIEN-FOTOGRAFIE: Stefan Streit Fotografie
Andreas Mann Fotografie
Simon Stobbe Fotografie

ERSCHEINUNGSWEISE: 1/2 jährlich

AUFLAGE: 15.000 Exemplare

TITELBILD: Villa Justitia, Wiesbaden

KONTAKTDATEN: Peters & Peters Immobilien GmbH 
Danziger Straße 50a, 65191 Wiesbaden
T +49 (0)611 89 05 92 10

Mit einer Anzeige in der 
WOHNKULTUR erreichen Sie 
sicher mindestens 2.800 Kunden
unsere Hauses (per Postversand)
und 10.000 Haushalte in ausge-
wählten Lagen des Rhein-Main 
Gebiets. Weitere 1.500 Exemplare 
werden durch unsere Partner an
deren Kunden verteilt.

Sie möchten mehr erfahren? 
Rufen Sie einfach Jennifer Peters an,
Sie beantwortet Ihnen gerne Ihre
Fragen.

Jennifer Peters
T +49 (0)611 89 05 92 10
jennifer.peters@sothebysrealty.com

peters-sothebysrealty.com

Auflage: 15.000

WERBUNG in der
WOHNKULTUR

In einer der prächtigsten Villen
Wiesbadens befindet sich die-
ser Traum von einer Altbau-
etage. Diese herrliche mit
Parkett ausgelegte Altbauetage
bietet auch ein ganz besonde-
res Turmzimmer.

Altbautraum in der begehrten
City-Ost mit eigenem Garten!
Hell und lichtdurchflutet war-
tet hier eine großzügige Altbau-
wohnung im Maisonette-Stil
auf neue Mieter. Die Wohnung
wird aktuell umfangreich reno-
viert.

Diese fantastische Gewerbe-
immobilie in zentraler Innen-
stadtlage bietet Ihnen vielseitige
Nutzungsmöglichkeiten. Hier
lässt es sich wunderbar arbei-
ten mit einem einzigar tigen
Blick über die ganze Stadt.  

Ihr neuer Wohntraum zum
Greifen nah. Diese wunder-
schöne 3-Zimmerwohnung be-
findet sich im Erdgeschoss
eines repräsentativen Stilalt-
baus in bester Lage im West-
end. Die Wohnung wird aktuell
umfangreich saniert und hoch-
wertig renoviert.

4136 m² 3 2 2

1196 2.720,-

Frankfurt – Neubauwohnung
Herrliche und top (z.B. SieMa-
tic Einbauküche) ausgestattete
Vier-Zimmer- Neubauwohnung
im Frankfurter Westend. Zur
Wohnung können zwei Stell-
plätze zu je 200,- Euro monat-
lich angemietet werden.

Bei Redaktionsschluss 
lag noch kein Foto vor.



WOHNKULTUR – REFERENZEN

20

Frankfurt – Villa

1032Angebotspreis: 5.900.000,-

Verkauft!

Frankfurt – Penthouse

1111Angebotspreis: 3.900.000,-

Verkauft!

Wiesbaden – Villa

1035Angebotspreis: 1.895.000,-

Verkauft!

Frankfurt – Wohnung

1117Angebotspreis: 849.000,-

Verkauft!

Königstein – Villa

1063Angebotspreis: 1.760.300,-

Verkauft!

Frankfurt – Wohnung

1066Angebotspreis: 1.449.000,-

Verkauft!

Oberursel – Villa

1129Angebotspreis: 1.449.000,-

Verkauft!

Schmitten – Villa

1091Angebotspreis: 595.000,-

Verkauft!

Frankfurt – Villa

1085Angebotspreis: 1.390.000,-

Verkauft!

Hofheim – Villa

1067Angebotspreis: 1.285.000,-

Verkauft!

Frankfurt – Wohnung

1028Angebotspreis: 862.512,-

Verkauft!

Frankfurt – Wohnung

1114Angebotspreis: 417.500,-

Verkauft!

Königstein – Villa

1109Angebotspreis: 980.000,-

Verkauft!

Offenbach – Villa

1137Angebotspreis: 875.000,-

Verkauft!

Frankfurt – Wohnung

1019Angebotspreis: 862.512,-

Verkauft!

Wiesbaden – Wohnung

1115Angebotspreis: 3.500.000,-

Verkauft!

Bad Soden – Townhouse

1160Angebotspreis: 750.000,-

Verkauft!

Mainz – Penthouse

1096Angebotspreis: 690.000,-

Verkauft!

Frankfurt – Wohnung

1020Angebotspreis: 594.000,-

Verkauft!

Wiesbaden – Wohnung

1081Angebotspreis: 510.000,-

Verkauft!

Frankfurt – Wohnung

1118Angebotspreis: 995.000,-

Verkauft!

Wiesbaden – Haus

1131Angebotspreis: 484.999,-

Verkauft!

Wiesbaden – Haus

1183Angebotspreis: 492.000,-

Verkauft!

Usingen – Schloss

1087Angebotspreis: auf Anfrage

Verkauft!



Frankfurt – Wohnung

1146Angebotspreis: 2.400,- / Monat

Vermietet!

Oberursel – Villa

1129Angebotspreis: 2.990,- / Monat

Vermietet!

Frankfurt – Wohnung

1027Angebotspreis: 2.500,- / Monat

Vermietet!

Frankfurt – Wohnung

1132Angebotspreis: 1.600,- / Monat

Vermietet!

Mainz – Wohnung

1179Angebotspreis: 2.100,-

Vermietet!

Hier könnte 
auch Ihre 

Immobilie stehen.

Ausgezeichnet für bestes Immobilienmarketing 
Deutschlands und Europas in 2012 und 2013

Nationale Auszeichnungen

Mitgliedschaften

Arndtstraße 24  .  60325 Frankfurt am Main  .  T +49 (0)69 23 80 79 30 
Danziger Straße 50a   .  65191 Wiesbaden  .  T +49 (0)611 89 05 92 10

Kaiser-Friedrich-Promenade 61  .  61348 Bad Homburg  .  T +49 (0)6172 94 49 153

&
Profitieren Sie von unserem mehrfach geprüften 

und ausgezeichneten Service!

Auszeichnungen
Mitgliedschaften

für Marktkenntnis, Seriosität, Erfahrung und Kompetenz.



Harmonisch wirken bei der hier vorgestellten
Immobilie die unterschiedlichen Elemente der
asiatischen Kunst und der modernen, zeitge-
nössischen Architektur zusammen. Perfekt
aufeinander abgestimmt ergeben sie das Be-
sondere dieses Hauses, das in Wiesbadener
Bestlage seinesgleichen sucht.

Das Herz des Hauses bildet der übergroße
Luftraum, der dem Bewohner durch das Glas-
dach den Blick in den Sternenhimmel freigibt. 
Über 600 m2 Wohnfläche warten darauf, Sie
verzaubern zu dürfen. So finden Sie im Erd-
geschoss neben Küche und einem Esszimmer
für große Feste, ein Kaminzimmer und ein
familiäres Wohnzimmer, in dem sich ge-
mütlich verweilen lässt. Hier ange-
schlossen ist eine große Terrasse
mit modernen Sonnensegeln.
Genießen Sie das Essen im
Freien und den Blick in
den asiatisch, perfekt
angelegten Garten mit
Bonsai, Bambus und
einem traumhaften
Koi-Teich.

Im ersten Obergeschoss befinden sich vier
Schlafräume. Der Master-Bedroom verfügt
über einen extra Ankleidebereich und ein
Bad en Suite, von hier aus können Sie auf
einer der vielen Terrassen entspannen. Die an-
deren Schlafräume haben ebenfalls Terrassen.
Ein weiteres Bad steht Gästen oder den Kin-
dern zur Verfügung.

Das zweite Obergeschoss lässt sich hervorra-
gend als separater Arbeitsbereich nutzen, das
Glasdach und die bodentiefe Verglasung
schaffen viel Helligkeit. 

Ein separater Eingang führt hinauf. Im Inne-
ren des Hauses erreichen Sie diese Etage über
ein architektonisches Meisterwerk, eine Treppe
aus Stahl und Glas. So filigran, jedoch stark
und so außergewöhnlich, dass jeder Betrachter
staunt. Kein Gebäude stört den Fernblick über
ganz Wiesbaden, dieser Blick ist einzigartig
und unverbaubar.

Finden Sie die Harmonie in sich selbst in dem
wunderschön angelegten Wellnessbereich. 
Im Untergeschoss, mit direktem Zugang in
den teuer gestalteten Garten. Dort befindet
sich neben Schwimmbad und Sauna, noch ein

angrenzender Fitnessraum.

Leben, in Harmonie 
mit meiner Umgebung

WOHNKULTUR – THEMENHAUS
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Asien trifft Moderne

ist eine chinesische Harmonielehre.

Feng (Wind) Shui  (Wasser) steht für die Harmoni-

sierung des Menschen mit seiner Umgebung, die durch

eine besondere Gestaltung der Wohn- und Lebensräume

erreicht werden soll. Wie fließt die Energie und welche

Qualität hat sie? Auf dieser Basis werden in China die

Entscheidungen für einen Neubau und dessen Ge-

staltung getroffen. So wird sichergestellt, dass

das Chi fließen kann.

Die Energie wird nicht nur auf zwei, son-

dern auf fünf Ebenen, nämlich Erde, Metall,

Wasser, Holz und Feuer analysiert und ausge-

glichen. 

Dabei gilt Feuer als großes, Holz als kleines Yang, Metall als

kleines, Wasser als großes Yin, und die Erde als neutral. Hier ist

das Wissen um die Auswirkung von Farbe, Form, Maßen und

Klang auf den Menschen sehr wichtig. Der Ausgleich des

Ortes kann durch die Anordnung und das Anbringen

von Objekten, Farben oder Abhilfen durchge-

führt werden, um ein Leben in Harmonie

mit der Umgebung zu sichern.

Feng Shui

Die Lehre 
der Fünf Elemente:

10822.590.000,- 



WOHNKULTUR – KUNST

gehört zu einer Reihe ab-
strakter Köpfe, die durch ein
Gitter von überwiegend ho-
rizontalen und vertikalen Linien sowie bunt bemalten Blöcken
von Pigmenten gekennzeichnet ist, während die Arbeit jedoch
gleichzeitig Merkmale aus der Serie Saviour’s Heads trägt. Das 
typische lange, U-förmige Gesicht, mit einer starken symmetrischen
Struktur, wurde erstmals im Jahr 1918 konzipiert, und Jawlensky
arbeitete bis 1935 an dieser Serie. Ein wachsendes Interesse an der
indischen Philosophie und das Leben der indischen Yogis schei-
nen einen starken Einfluss auf diese Serie gehabt zu haben, was
durch die meditativ geschlossenen Augen und die allgemeine 
Reduktion der Zusammensetzung zu den reinsten Bildelementen
von Farbe und Linie deutlich wird (Schätzpreis: £ 350,000 -
450,000). 

Claude Monets’ Au bord du Fjord, près 
Christiania stammt aus einer bedeutenden
Privatsammlung und gehört zu einer Serie von
Gemälden, die Monet während eines Besuchs
bei seinem Stiefsohn Jacques Hoschedé im
Winter 1895 in Norwegen ausführte. Sein In-
teresse an der Region war bereits durch den
Anblick mehrerer Gemälde der dramatischen
norwegischen Landschaft von seinem Freund
Frits Thaulow auf der Weltausstellung in Paris
im Jahre 1889 angeregt worden (Schätzpreis: 
$ 1,800,000 - 2,500,000). Während der 1890er
Jahre, dem Jahrzehnt, in dem das vorliegende
Werk entstand, reiste Monet sehr viel, immer
auf der Suche nach künstlerischer Inspiration.
Er erachtete diese Reisen selbst als wesentlich
für seine künstlerische Entwicklung, und seine
Werke aus dieser Zeit zeigen eine noch nie da-
gewesene Tiefe in der Studie von Licht und
Landschaft. 

Am Abend des 17. Oktober 2013 kam im
Rahmen der Auktion zeitgenössische Kunst
in London ein Meisterwerk von ANDREAS
GURSKY zum Aufruf: “PARIS MONTPAR-
NASSE”. Taxiert auf £ 1 Mio. - 1,5 Mio. 
(€ 1,190,000 - 1,780,000) ging der Zuschlag 
für dieses monumentale Werk (insgesamt: 
201 x 395 cm), das erstmals zur Auktion kam,
zum Preis von £ 1,482,500 / € 1,749,059 / 
$ 2,370,814 an einen Käufer am Telefon – dies
entspricht mehr als dem Dreifachen des bis-
herigen Rekordes für das Motiv, der in 2001
erzielt wurde (£ 461,000 / $ 600,000). Das epi-
sche Stadtpanorama zählt zu den spektakulär-
sten sowie präzisesten Werken von Andreas
Gursky, und zeigt eines der allerersten digital
manipulierten Bilder, die der Künstler gefer-
tigt hat – ein Vorgehen, das aufging, um seine
Technik zu präzisieren, und einen kritischen
Wendepunkt in seiner beruflichen Laufbahn
markiert. 

„PARIS MONTPARNASSE“ Rekordverkauf eines Werkes von ANDREAS GURSKY
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Auktionshighlights 
des ersten Halbjahrs 2014

Aus einer bedeutenden Privatsammlung kommend ist
WALDINNERES - ein markantes und monumentales Bei-
spiel für Ernst Ludwig Kirchners Berglandschaften, gemalt
in der Gegend rund um Davos, wo er von 1917 bis zu seinem
Lebensende beheimatet war. Die vorliegende Komposition ist
gänzlich durch die imposanten Bergwälder dominiert, ohne
ein Anzeichen jeglicher Zivilisation. Die ausgeprägte Vertika-
lität steigert dabei die Monumentalität und Erhabenheit der
Szene (Schätzpreis: £ 800,000 - 1,200,000). 

Abstrakter Kopf: Erleuchtung II von Alexej von Jawlensky

Die 10 Topergebnisse in den 
ersten 6 Monaten 2013.

“Kunst des Impressionismus & Klassische Moderne”, 
Abendauktion, London, 5. Februar 2014

Pablo Picasso, Femme Assise Près d’une Fenêtre, oil on canvas, 1932
Barnett Newman, Onement VI, oil on canvas, 1953
Paul Cézanne, Les Pommes, oil on canvas 
Gerhard Richter: Domplatz, Mailand, oil on canvas, 1968
The Clark 'Sickle-leaf,' vine scroll and palmette carpet
Claude Monet, Le Palais Contarini, oil on canvas, 1908
Amedeo Modigliani, L'Amazone, oil on canvas
Yves Klein, Sponge Sculpture Blue, SE 168, Pigment in synthetic resin on sponge, 1959 
Francis Bacon, Three Studies for a Self-Portrait, oil on canvas, triptych, 1980
Clyfford Still, PH-21, oil on canvas, 1962
Jackson Pollock, Blue Unconscious, oil on canvas, 1946 

$45.001.207
$43.845.000
$41.605.000
$37.125.000
$33.765.000
$30.828.700
$25.925.000
$22.005.000
$21.532.228
$20.885.000
$20.885.000

1.
2.
3.
4.
5.
6.
7.
8.
9.

10.
10.
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Wohnkultur: Bei KnallGrau geben exklusives
Wohndesign und eine ganz besondere Raum-
kultur den Ton an. Worauf kommt es bei Ihrer
Arbeit im Wesentlichen an? 

Seidel: Wir von KnallGrau entwerfen exklu-
sive, individuelle Konzepte für modernes
Wohnen mit hohem Wohlfühlfaktor. Unsere
Arbeit zielt immer darauf ab, dass Menschen

sich in ihren Räumen wohlfühlen. In der ge-
samten Gestaltungsphase stehen wir meist in
engem Kontakt mit unseren Kunden. Natür-
lich sind die Endansichten dann ganz ver-

schieden, denn die Einrichtung eines Wohn-
raums ist immer etwas sehr Persönliches.  

Moritz: Wir haben ein feines Gespür für die
Wünsche unserer Kunden. Das ist das Funda-
ment auf dem wir aufbauen und von dem aus
wir beraten. Denn mit den eigenen Wohnräu-
men muss man sich identifizieren - nur so
kann man langfristig Freude daran haben. 

Seidel: Wichtig ist in diesem Zusammenhang,
dass der gesellschaftliche Wandel Einzug in
Privaträume hält. Heute fühlen sich Menschen
in großen, offenen und lichtdurchfluteten

Räumen wohl. Die Küche ist Gemeinschafts-
raum, das Bad ein Ort zum Entspannen.  

Moritz: Wir entwickeln gemeinsam mit den
Kunden ein Materialkonzept, zeigen ihnen
die neuesten technischen Feinheiten und be-
raten sie auf dem Gebiet der Gestaltungs-
möglichkeiten. So stellen wir sicher, dass ein
Raum optimal genutzt wird. Mit Licht, Farbe
und unserem sensiblen Gespür für Propor-
tionen kann jeder Raum in idealer Wärme
erstrahlen. 

Wohnkultur: Wonach richtet sich die Wohn-
raumgestaltung und -planung denn konkret? 

Seidel: An erster Stelle stehen konsequent die
Bedürfnisse der Bewohner. Die erste Frage ist
also nicht: „Welche Einrichtung gefällt mir?“,
sondern "Wie lebe ich?". Schließlich unter-
scheiden sich die Anforderungen an alltags-
taugliches Wohnen einer vierköpfigen Familie
deutlich von denen eines berufstätigen Singles
oder eines Paares. 

Moritz: Jede Kultur hat eine ganz eigene 
Vorstellung davon, was „zu Hause“  bedeutet.
Wir finden in den eigenen vier Wänden sollte

Wohnkultur hat mit beiden über die Bedeutung der Innenarchitektur
heute und über ihr Verständnis von Wohn- und Raumkultur gespro-
chen. 

Die international bekannten Innenarchitekten
Doortje Moritz und Frank Seidel stehen für
individuelles und modernes Wohnen. Ihr Un-
ternehmen KnallGrau firmiert in Bad Soden,
wo sich Planungsbüro und großzügiger Show-
room unter einem Dach befinden.

Leben       
Wohnen 

&
WOHNKULTUR – INTERVIEW

„Wir von KnallGrau entwerfen 
exklusive, individuelle Konzepte 
für modernes Wohnen 
mit hohem Wohlfühlfaktor.“



sich jeder frei entfalten können. Unser Ver-
ständnis spiegelt sich in dem Begriff „to live“
wider, der „wohnen“ und „leben“ als Synonyme
versteht. Das bringt es für mich auf den Punkt:
Ich wohne, wie ich lebe, wie ich wohne ….  

Wohnkultur: Mit der Veränderung von 
Lebensumständen wird oft die Wohnsituation
neu überdacht. Auch auf dem Immobilien-
markt zeigt sich die Tendenz, dass der „Nest-
bau“, also die Familiengründung, längst nicht
mehr die einzige Situation ist, in der ein Haus
gebaut oder gekauft wird. In welchem 
Moment wird idealerweise beim Kauf einer
Bestandsimmobilie ein Innenarchitekt invol-
viert, damit sich am Ende ein Lebensgefühl
entfaltet, wie Sie es beschrieben haben? 

Seidel: Am besten gleich von Anfang an. Und
dieses Bewusstsein setzt sich auch immer stär-
ker durch. Im Idealfall sollte der Innenarchi-
tekt gemeinsam mit seinem Bauherren das
Innenleben und den Raumausbau absprechen.
Auch die Perspektive des Architekten hilft,
denn als Team gewährleisten sie die doppelte
Zufriedenheit des Bauherrn. So können Fehler
im Vorfeld ausgeschlossen und unnötige 
Kosten vermieden werden. 

Moritz: Ich wurde einmal von einer Freundin
gebeten, ein Haus zu besichtigen, für das sich
ihre Familie begeisterte. Schon an der Ein-
gangstür war mir klar, dass Haus und Herr
hier einfach nicht zusammenpassen. Ich habe
meine ehrliche Meinung gesagt und würde 
das auch immer wieder tun. Zwar ist baulich
und technisch heute alles möglich, aber wir
müssen auch erkennen, ob sich der Aufwand
lohnt und das Ergebnis überhaupt überzeugen
kann.  

Wohnkultur: Sie sind also mehr als Experten
für Licht, Farbe, Klima, Form und Materia-
lien? 

Seidel: Innenarchitekten sind das wichtige
Bindeglied zwischen Architektur und Design.
Wir erbringen eine Vielzahl von Leistungen,
die klassischerweise Architekten zugeschrie-
ben werden, haben dabei aber stets im Fokus,
welche Atmosphäre am Ende erwünscht ist.

Unser Blick richtet sich von innen nach außen.
Im Gegensatz dazu schaut der Architekt
immer erst von außen auf ein Objekt. 

Moritz: Das Entscheidende an unserer Arbeit
ist die richtige individuelle und auf den Kun-
den zugeschnittene Beratung. Wir wollen
nichts verkaufen, das nicht gebraucht wird.
Wir möchten, dass unsere Kunden langfristig
Lebensenergie, Freude und Harmonie verspü-
ren. Dazu gehört natürlich auch die Integra-
tion persönlicher Gegenstände. Etwa Dinge,
die einen Menschen schon lange Zeit beglei-
ten oder Erbstücke, an die er schöne Erinne-
rungen knüpft. 

Seidel: Oft sind gerade Käufer einer Bestands-
immobilie  ratlos, wie sie ihre Möbel in die

neue Umgebung einbinden sollen oder wie
Räume so konzipiert und inszeniert werden
können, dass sich die gewünschte Atmosphäre
einstellt. Ein Umzug kann schnell zum Fass
ohne Boden werden – auch mit Blick auf die
finanziellen Mittel. Es ist wichtig, hier einen
Partner an der Seite zu haben, der alle Schritte
im Vorfeld umsichtig aufzeigt und anschlie-
ßend zuverlässig steuert. Uns fällt auch auf,
dass die Anforderungen und Wünsche der Be-
wohner immer komplexer werden und wir
mit immer neuen gestalterischen Aufgaben
konfrontiert sind.  

Moritz: Darüber bin ich sehr froh, denn 
gerade dieser Trend zur Individualität sorgt
für Innovation, für das Brechen mit Gewohn-
heiten. So entstehen neue Gestaltungsspiel-
räume.

Wohnkultur: Neben dem KnallGrau Pla-
nungsbüro bieten Sie mit dem großen Show-

room ein Rund-um-Sorglospaket. Hier sind,
neben vielen internationalen Marken wie 
Minotti, Vitra oder Knoll auch ausgewählte
nationale und internationale Manufakturen,
zum Teil exklusiv vertreten. 

Moritz: Das ist richtig. Unsere große Leiden-
schaft für schönes Design und handwerkliche
Perfektion materialisiert sich in unserem
Showroom. Hier präsentieren wir ausgewählte
Design-Objekte, Möbelstücke und Acces-
soires, die unsere Kunden bei der Neugestal-
tung ihrer Räume inspirieren und die uns
deutlich vom klassischen Planungsbüro un-
terscheidet.

Wohnkultur: Frau Moritz, Herr Seidel, wird
danken Ihnen für das Gespräch.

WOHNKULTUR – INTERVIEW
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„Der Trend zur Individualität sorgt 
für Innovation, für das Brechen mit 

Gewohnheiten. So entstehen 
neue Gestaltungsspielräume.“ 



Wohnkultur: Herr Peters, dieses Jahr wurde
Ihr Unternehmen erneut im Rahmen der In-
ternational Property Awards in London aus-
gezeichnet. Auch dieses Jahr konnten Sie Ihre
Wettbewerber in den Kategorien „Bestes Im-
mobilienmarketing Deutschland“ und „Bestes
Immobilienmarketing Europa“ hinter sich las-
sen. Wir haben in unserer vergangenen Aus-
gabe ausführlich über die Anforderungen
eines erfolgreichen und zukunftsweisenden
Immobilienmarketings gesprochen. Allem
Anschein nach lagen Sie mit Ihrem globalen
Konzept vollkommen richtig. Gratulation!

Olivier Peters: Herzlichen Dank. Seien Sie si-
cher, dass wir uns nicht auf diesen Lorbeeren
ausruhen werden. Vielmehr erhöhen wir un-
sere Ansprüche an unsere Arbeit stetig.

Wohnkultur: Worin sehen Sie Entwicklungs-
potential? 

Olivier Peters: Entwicklungspotential gibt es
immer dort, wo ein dynamischer Prozess in
Gang gesetzt wurde. Immobilienmarketing ist
ein solcher dynamischer Prozess. Sei es im
Rahmen der Vermarktung der jeweiligen Im-
mobilie im Speziellen oder aber in der Erwei-
terung der Vermarktungsmöglichkeit im
Allgemeinen. Marketing erfordert eine stetige

Anpassung an den sich wandelnden Bedarf.
Wohnkultur: Und genau dies möchten Sie
nun auch im Rahmen von Neubauprojekten
vermehrt einführen. 

Olivier Peters: Das ist richtig. Dafür haben wir
neben der Einrichtung einer eigenen Abtei-
lung Neubauprojekte auch eine eigens auf die
Bedürfnisse von Bauträgern und Projektent-
wicklern abgestimmte Vermarktungsstrategie
entwickelt. 

Wohnkultur: Wie muss sich das der Interes-
sierte vorstellen?

Olivier Peters: Die Abteilung Neubauprojekte
besteht aus einer Projektleiterin, dem Marke-
ting Team sowie qualifizierten und erfahrenen
Verkäufern an unseren drei Standorten Bad
Homburg, Frankfurt und Wiesbaden. Mit der
Leitung der Abteilung haben wir Frau Dagmar
Kurz betraut. Mit Frau Kurz konnten wir eine
sehr kompetente Marktkennerin gewinnen,
deren über 15-jährige Erfahrung im Neubau-
vertrieb unersetzbar ist. Unter Ihrer Leitung
stieg das Unternehmen, bei dem Frau Kurz zu-
letzt tätig war, zum unbestrittenen regionalen
Marktführer auf. So können Bauträger und
Projektentwickler von ausgesprochener Ver-
triebserfahrung kombiniert mit modernsten

Vermarktungsmaßnahmen und begleitet von
einer sehr starken Marke nur profitieren. 

Wohnkultur: Frau Kurz, worin liegt der Mehr-
wert für Bauträger und Projektentwickler?

Dagmar Kurz: Mehrwerte für Bauträger und
Projektentwickler finden sich auf drei Ebenen:
auf der Ebene der Projektierung und Konzep-
tionierung, auf der Vermarktungsebene sowie
auf der Verkaufsebene. 

Olivier Peters: Ganz wichtig: über alledem
steht die Marke Sotheby’s International
Realty. Der Name Sotheby’s steht für Qualität
und uneingeschränktes Vertrauen. Das jewei-
lige Projekt profitiert vom Imagetransfer der
Marke Sotheby’s – ein Qualitätssiegel. Gleich-
zeitig profitiert die Immobilie auch von den
tausendfach bewährten Vermarktungsmaß-
nahmen von Sotheby’s International Realty
im Allgemeinen und von den Vermarktungs-
maßnahmen, die unser Haus im Besonderen
bereithält.

Wohnkultur: Können sie das näher erläutern?

Dagmar Kurz: Auf der Ebene der Projektie-
rung und Konzeptionierung können wir zu-
nächst die richtigen Zielgruppen definieren,

Höhere Wertschöpfung durch marktorientierte Ver-
marktungskonzepte für Bauträger & Projektentwickler
im Rhein-Main-Gebiet
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Nutzen Sie die Kraft einer starken Marke für Ihr Neubauprojekt



um sodann unser Wissen um die Bedürfnisse
der entsprechenden Zielgruppe in das erfor-
derliche Angebot zu formulieren. Dabei greifen
wir bei Bedarf auf kompetente Partner zurück
und ergänzen dies mit unserem Wissen um 

die Bedürfnisse der jeweiligen Käufergruppe.
Auf der Vermarktungsebene bieten wir zahlrei-
che, teilweise exklusive Kooperationen mit
namhaften Partnern wie der Financial Times,
der New York Times, dem Wall Street Journal,

der BBC, der South China Morning Post u.v.a.
internationalen Akteuren im Print- und On-
line-Bereich. Des Weiteren bieten wir Zugang
zu einem Netzwerk bestehend aus mehr als
14.000 Maklern in über 680 Büros in 45 Län-
dern und Territorien der ganzen Welt. Zusätz-
lich erreichen wir über hausinterne Kanäle die
25.000 besten Kunden des Auktionshauses Sot-
heby’s. Auf internationaler Ebene bieten somit
nur wir in diesem Umfang Zugang zu einem
zusätzlichen riesigen Kreis an potentiellen
Kaufinteressenten für das Rhein-Main Gebiet.
Konkret bedeutet dies, wir erreichen mit unse-
ren Vermarktungsmöglichkeiten Käufer in der
ganzen Welt. Dies erklärt auch die mit 40 %
sehr hohe Quote von Käufern aus dem Aus-
land, die wir betreuen.

Letztlich profitiert der Bauträger und Projekt-
entwickler auf organisatorischer und perso-
neller Ebene da er kein eigenes Verkaufsteam
bereitstellen muss, sondern auf unsere erfah-
renen, erfolgreichen Verkäufer sowie unsere
gesamte Infrastruktur zurückgreifen kann.

Wohnkultur: Frau Kurz und Herr Peters, wir
danken Ihnen für das Gespräch und wün-
schen Ihnen weiterhin viel Erfolg!

KnallGrau GmbH · Königsteiner Straße 57 · D - 65812 Bad Soden · +49 (0) 6196 883 505 www.knallgraugmbh.de · info@knallgraugmbh.de
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Ob Wiesbaden, Bad Homburg oder Frankfurt
in jeder dieser tollen Städte des Rhein-Main
Gebiets finden sich zahlreiche wunderschöne
in den letzten Jahren meist aufwendig sanierte
Altbauten. 

Der Altbau hat viele Liebhaber. Immer mehr
Menschen sehnen sich nach dem besonderen
Ambiente und der Beständigkeit die ein Leben
in einem 100 oder mehr Jahre alten Gebäude
vermittelt. Manche alte Villen bringen eine au-
ßergewöhnliche Geschichte mit sich. 

Die Villa Violetta Sul Monte, beispielsweise,
soll einst in den Jahren vor 1910 das Geschenk
des berühmten Enrico Caruso an seine lang-
jährige Geliebte gewesen sein. 

Oder aber die Villa Andreae, die neben ihrer
langen Geschichte vor allem in den 90er Jah-
ren als die sog. „Schneider-Villa“ bekannt
wurde. Vielleicht keine auf den ersten Blick
ruhmreiche Epoche des schlossartigen Pracht-
baus im Herzen von Königstein am Taunus.
Mit Sicherheit jedoch profitiert die Villa noch
heute von der damaligen aufwendigen Sanie-
rung. Lange als Bürogebäude genutzt wird sie
derzeit wieder einer Modernisierung unterzo-
gen an deren Ende die Möglichkeit der allei-
nigen privaten Nutzung oder aber eine
Kombination aus privater und geschäftlicher
Nutzung steht. 

Eine Kombination aus privater und geschäft-
licher Nutzung findet sich in sehr vielen dieser
ehrwürdigen Bauten. So auch in der Villa im
Nerotal. Der 1893 erbaute spätklassizistische
Prachtbau macht Wohnen und Arbeiten unter
einem Dach möglich. Neben dem nachträglich
verliehenen neoklassizistischen Habitus wurde
diese einmalige Villa in den vergangenen Jah-
ren immer wieder modernisiert und den ak-
tuellen Ansprüchen angepasst. Dies führte
dazu, dass die Villa von einem wunderschönen
Schwimmbad mit nicht einsehbarem Sonnen-
hof, einer in den Fels hineingebauten Tiefga-
rage mit 6 Stellplätzen, einer privaten riesigen
Dachterrasse und einem Aufzug profitiert.

Altbauten gibt es in vielen Variationen: Einfa-
milienhäuser, Bürogebäude, die eben erwähn-
ten Kombinationen, Mehrfamilienhäuser oder
natürlich auch als Eigentumswohnungen.

Nicht jeder Altbau muss eine besondere Ge-
schichte mitbringen. Allein der Gedanke an
die Generationen von Menschen aus den ver-
schiedenen Dekaden die ihr hoffentlich glück-
liches Leben dort verbracht haben, gepaart mit
einer besonderen, mit keinem späteren Bau-
stil, vergleichbaren Ästhetik, ermöglicht den
etwas anderen individuellen Lebensstil.

Und dann kommt der Denk-
malschutz! Für manche das
absolute Ausschlusskriterium.
Für andere die Bestätigung 
in einem kulturell wirklich
schützenswerten Gut zu Leben
mit dem Willen dies zu pfle-
gen und zu erhalten. Wer 
sich einmal für ein denkmal-
geschütztes Gebäude aus Lei-
denschaft entschieden hat,
wird es so schnell nicht wieder
eintauschen wollen.

LTBAU  – 
Das besondere Ambiente und seine steuerlichen Vorteile 

FASZINATION   A

Villa Andreae Villa im Nerotal



Der Sanierungsaufwand für die Erhaltung
oder den Ausbau einer denkmalgeschützten
Immobilie kann durch etwaige Auflagen
höher als bei nichtdenkmalgeschützten Ge-
bäuden sein und als Ausgleich werden Steuer-
vergünstigungen durch höhere Abschrei-
bungen gewährt. 

Voraussetzung für die höheren steuerlichen
Abschreibungen ist der Erwerb der denkmal-
geschützten Immobilie vor Beginn der Sanie-
rung. Zudem ist vorab die Denkmalschutz-
behörde in den Umfang der Sanierungsmaß-
nahme einzuschalten. Die Aufwendungen der
Sanierung können dann, soweit diese dem Er-
halt oder der sinnvollen Nutzung der denk-
malgeschützten Immobilie dienen und dies
mit der Denkmalschutzbehörde abgestimmt
ist, als Bemessungsgrundlage für erhöhte Ab-
schreibung genutzt werden. 
Dafür ist Voraussetzung, dass die Denkmal-
schutzbehörde eine entsprechende Bescheini-
gung über die Höhe und die Notwendigkeit
der Sanierungsmaßnahmen ausstellt, die je-
doch von den Finanzbehörden selbständig
überprüft werden kann. 

Der Steuervorteil ist zum Einen die kürzere
Abschreibungsfrist von nur 12 Jahren. Wäh-
rend dieser Zeit kann der Eigentümer die be-
scheinigten Sanierungsaufwendungen mit
jeweils 9 bzw. 7 % ab Fertigstellung gemäß § 7
i EStG steuerlich geltend machen. 
Darüber hinaus kann der Eigentümer die Ab-
schreibung auch dann geltend machen, wenn
er das Objekt nicht vermietet, sondern gemäß
§ 10 f EStG selbst nutzt. 

Sanierungsaufwendungen sind steuerlich ge-
fördert und als steuergünstige Investition bei
entsprechender Steuerlast auch ein interessan-
tes Gestaltungsinstrument, um Steuern zu 
sparen. Eine Planungsrechnung über den Ab-
schreibungszeitraum von 12 Jahren mit der kon-
kreten Berechnung des Steuervorteils sollte vor
der Investitionsentscheidung erstellt werden.

Die oben angeführten steuerlichen Aspekte sind
jedoch nur als Vergünstigungen im Rahmen
einer Gesamtinvestition zu sehen. Wesentlich
ist die Auswahl des Objektes und bereits hierzu
sollte fachkundige Hilfe von entsprechenden
Fachberatern hinzugezogen werden. 

Im Zusammenhang mit Altbauimmobilien ist der erste Kommentar vieler: „Pass auf mit dem
Denkmalschutz“. Im Folgenden möchten wir Ihnen die Rahmenbedingungen für die Nutzung der
Vorteile des Denkmalschutzes erläutern. Cornelius Weber, Fachanwalt für Steuerrecht und Steu-
erberater in Wiesbaden, bringt Licht für uns ins Dunkel.

Immobilien als Kapitalanlage oder
zur Eigennutzung stellen einen
Schwerpunkt der Beratungstätig-
keit von Akman, Weber & Partner
dar. Als Steuerberater und Rechts-
anwälte werden wir bei Investitio-
nen in denkmalgeschützte Immo-
bilien oftmals auf die steuerlichen
Rahmenbedingungen angespro-
chen. Schwerpunkt unserer Bera-
tung sind die steuerlichen Vorteile
und die Einhaltung der formalen

Voraussetzungen, um die Förde-
rungsmöglichkeiten zu erlangen. 

Sollten Sie Fragen zu den steuerli-
chen Vergünstigungen im Rah-
men von denkmalgeschützten Im-
mobilien haben, sprechen Sie uns
gerne an. 

Praxisorientierte und verständ-
liche Seminare mit Insider-
wissen für erfahrene Makler,
Seiteneinsteiger, Eigentümer,
aber auch für Architekten, 
Innenarchitekten, Vermögens-
verwalter und alle anderen 
Interessierten betreffend 
dieses Premiumsegment. 

Termine & Anmeldung: 
Nutzen Sie jetzt die Gelegenheit 
und sichern sich die Teilnahme 
an einem der begehrten Semi-
nare „Luxusimmobilien erfolg-
reich verkaufen!“

Wie wird man zum 
Luxusmakler? 

Was erwarten die Kunden? 

Welche Vermarktungs-
strategie ist der richtige 
Weg zum Erfolg?

luxusmaklerseminar.de
Mehr Informationen unter 

Steuerliche      orteile durch 
denkmalgeschützte Immobilien

Akman, Weber & Partner . Rechtsanwälte Steuerberater Wirtschaftsprüfer
Abeggstraße 49 . 65193 WiesbadenTel: 0611-1814410 . Fax: 0611-1814418 . Email: info@awp.de

Rechtsanwalt Cornelius Weber
Fachanwalt für Steuerrecht, Steuerberater

V 



Wohnkultur: Wie kamen Sie auf die Idee den
4Birdie Putter zu entwickeln?

Martin Weick: In den letzten Jahren spielte ich
nur noch selten Turniere und habe mit der
Zeit mein Vertrauen in das Putten verloren!
Auch das Ausprobieren verschiedener Putter
auf dem Markt hat mich nicht weiter ge-
bracht. Somit kam mir die Idee, für meine
Schüler und mich einen sehr leicht zu spielen-
den Putter zu entwerfen.

Wohnkultur: Warum sind Ihre Putter aus
Acrylglas?

Martin Weick: Nur aus Acrylglas ließ sich
meine Idee verwirklichen. Wie bei einer über-
einander liegenden Schablone sind zwei Fa-
denkreuze (ähnlich wie beim Gewehr die
Kimme & das Korn) in das Acryl eingearbeitet.
Somit findet der Spieler immer seine gleiche
Ansprechposition zum Ball. Dies ist für das
Zielen und eine perfekte sowie wiederholbare
Pendelbewegung notwendig.

Wohnkultur: Was hat Ihr Putter
anderen Puttern voraus?

Martin Weick: Die 4Birdie SL1
Putter können durch Ihre Durch-
sichtigkeit dem Spieler im Probe-
schwung eine Rückmeldung darüber geben,
ob sich der Putter mit oder ohne Arm – Hand-
gelenkseinsatz durch den Ball schwingt. Das ist
wohl einzigartig und hilft allen Spielern zu
einem erfolgreicheren Score. Jeder Spieler
wird schon nach kurzer Zeit merken, dass die
Ausrichtung, Touch, Fehlerverzeihung, Ver-
trauen und die Wiederholbarkeit guter Putts
zunehmen wird. 

Wohnkultur: Warum werden alle 4Birdie Put-
ter gefittet?

Martin Weick: Jeder Mensch hat eine andere
Körperform. Aus meiner über 13 jährigen Er-
fahrung heraus kann ich sagen, dass ca. 70 %
aller Golfer einen zu langen Putter spielen und
somit Schwierigkeiten mit der perfekten Pen-

delbewegung haben! Somit ist ein Fitting für
den eigenen Putter unerlässlich, insbesondere,
da im Golf die meisten Schläge mit dem Put-
ter gespielt werden. Beim Fitting werden
Länge, Lie, Loft, Griffstärke und Schwungge-
wicht durchleuchtet. So ist sichergestellt dass
der Putter den Spieler und nicht der Spieler
den Putter in seine perfekte Ansprechposition
bringt.

Wohnkultur: Wo kann der interessierte Gol-
fer Ihren Putter erwerben? 

Martin Weick: Die 4Birdie Putter werden aus-
schließlich über PGA Professionals oder be-
sonders geschultes Fitting-Personal verkauft.

www.4birdie.de

Mit dem 4Birdie SL1 hat Martin Weick, PGA Head Golfprofes-
sional im Wiesbadener Golf-Club e.V., einen ganz neuen Putter
vorgestellt. Nicht nur den erfahrenen Golfern, sondern auch den
weniger geübten Golfern soll mit dem 4Birdie SL 1 das Erfolgs-
erlebnis wiederholt gelungener Putts beschert werden. Der von
der R&A zugelassene und turniertaugliche Putter ist der einzige
Putter auf dem Markt, der beim Probeschwung- im Rück-
schwung, wie auch im Durchschwung – eine Abweichung der au-
tomatisierten Pendelbewegung aufzeigt.

Das Besondere am neuen 4Birdie SL1 ist das Material aus dem er
verarbeitet ist. Der Putter ist aus speziellem Acryl hergestellt.
Der 4Birdie SL1 wird in Deutschland gefertigt. Jeder Putterkopf
wird bis auf einen Millimeter genau in Handarbeit gefertigt.

Mit der Wahl der Gravur, ggf. Logo, den Farben und der Auswahl
von verschiedenen Swarovski-Steinen kann jeder Putter indivi-
dualisiert werden.

Auf der „Golf Europe 2013“ in Augsburg wurde
eine neue Generation Putter präsentiert.

Martin Weick, PGA Head Golf-
professional im Wiesbadener
Golf-Club und Geschäftsführer
der 4Birdie GmbH, ist seit 14 Jah-
ren Golfprofessional. Seit 5 Jah-
ren betreibt er die Golfschule
Martin Weick und bringt mit 
Leidenschaft Alt und Jung das
Golfspielen im Wiesbadener
Golf-Club e.V. bei. 
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Eine neue Generation Putter – 
Mehr Erfolgserlebnisse und mehr Spaß beim Putten
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MODELLE 1 Spezifikationen
4BIRDIE PUTTER-PARAMETER IM ÜBERBLICK
4BIRDIE SL 1
Material-Schlägerkopf:
Acrylglas PMMA GS

Oberflächen: Durchsichtig
ohne Swarovski Steine

Farbe Inset: 1.4301 Edelstahl matt

Griff: Leder, und auf Wunsch

Schlägerkopfgewicht:
304 Gramm
Gewicht klein 28g
Gewicht groß 60g

Loft: 0° oder auf Anfrage

Lie: 70 Grad +/− 2°, 4°

Schaftlänge: Rechts- und Linkshand
32, 33, 34, 35 oder auf Anfrage

4BIRDIE SL 1 LADY
Material-Schlägerkopf:
Acrylglas PMMA GS

Oberflächen: Durchsichtig
17 Swarovski Steine

Farbe Inset: 1.4301 Edelstahl matt

Griff: Leder, und auf Wunsch

Schlägerkopfgewicht:
304 Gramm
Gewicht klein 28g
Gewicht groß 60g

Loft: 0° oder auf Anfrage

Lie: 70 Grad +/− 2°, 4°

Schaftlänge: Rechts- und Linkshand
32, 33, 34, 35 oder auf Anfrage

4BIRDIE SL 1 LIMITED EDITION
Material-Schlägerkopf:
Acrylglas PMMA GS

Oberflächen: Durchsichtig
22 Swarovski Steine

Farbe Inset: 1.4301 Edelstahl matt

Griff: Leder, und auf Wunsch

Schlägerkopfgewicht:
304 Gramm
Gewicht klein 28g
Gewicht groß 60g

Loft: 0° oder auf Anfrage

Lie: 70 Grad +/− 2°, 4°

Schaftlänge: Rechts- und Linkshand
32, 33, 34, 35 oder auf Anfrage
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