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Vereinbaren Sie noch heute 
einen unverbindlichen Beratungs-
termin mit dem ausgezeichneten 
Vermögensverwalter!

Gut. Sehr gut. 
Ausgezeichnet.
Bescheiden klingt das nicht, zugegeben, aber wir haben 
schließlich etwas zu feiern: Der Elite Report 2014 hat 
uns gemeinsam mit dem Medienpartner Handelsblatt 
mit dem Prädikat „Cum Laude“ ausgezeichnet. Nahe-
zu zeitgleich belegen wir Platz 1 beim aktuellen FUCHS 
Performanceprojekt I. Und noch immer freuen wir uns 
über den letzten Sieg in der Langzeitwertung beim 
Depotcontest von n-tv, Handelsblatt und DAB Bank. 
Dafür bedanken wir uns.

Aber die eigentlichen Sieger sind unsere Mandanten – 
sind Sie: Sie profi tieren von durchdachten Strategien 
und von Konzepten, die Sicherheit und Renditeer-
wartung in ein vernünftiges Gleichgewicht bringen. 
Sie können sich auf Berater verlassen, die unabhängig 
von Banken und individuell für Sie und das anvertraute 
Vermögen arbeiten. Mit Erfolg und einer „Performance 
weit über dem Durchschnitt der Konkurrenz“, sagt der 
Elite Report über uns. Und was würden Sie dazu sagen?

URKUNDE
Performance IMC Vermögensverwaltung AG

1. Platz
Langzeitperformance - 

Ausgewogenes Anlegerprofil

Gabor Steingart
Vorsitzender der Geschäftsführung

Verlagsgruppe Handelsblatt

Dr. Josef Zellner
Vorstand DAB Bank AG

Jochen Dietrich
Redaktionsleiter n-tv Wirtschaftsmagazine

Die Elite der Vermögensverwalter 
kommt aus Frankfurt.

Performance IMC Vermögensverwaltung AG
Schwindstraße 10  |  60325 Frankfurt am Main  |  Telefon: 069-91508320  |  E-Mail: frankfurt@performance-imc.de

www.performance-imc.de



WOHNKULTUR – EDITORIAL

Jennifer Peters

Liebe Leserinnen,
liebe Leser,

wie in jeder Ausgabe möchten wir Ihnen auch mit der aktuellen WOHNKULTUR
Neues aus der Immobilienbranche, vom Auktionshaus Sotheby’s und den interessan-
ten Unternehmen aus der Region präsentieren.

Neben einer diesmal besonders großen Auswahl an Immobi-
lien aus dem Hause Peters & Peters Sotheby’s International
Realty, haben wir für diese Ausgabe mit Olivier Peters, Ge-
schäftsführender Inhaber von Peters & Peters Sotheby’s In-
ternational Realty, darüber gesprochen, was der Eigentümer
beim Verkauf einer Immobilie besonders beachten sollte. Das
ganze Interview mit der Checkliste für den Privatverkäufer
finden Sie auf Seite 22.

Ende April wird das Auktionshaus
Sotheby’s in London die Sammlung
des bekannten Musikers Gustav 
Leonhardt versteigern. Diese außer-
gewöhnliche Sammlung  beinhaltet

neben Delfter Porzellan auch wunderschöne Möbelstücke aus
dem 17. und 18. Jahrhundert aus seinem Haus Bartolotti in
Amsterdam. Den ausführlichen Bericht direkt aus London
lesen Sie auf Seite 21.

Wir hoffen auch diesmal wieder Ihren Geschmack getroffen zu
haben und freuen uns über Ihr Feedback.

Ich wünsche Ihnen viel Spaß bei der Lektüre der neuesten Aus-
gabe der WOHNKULTUR und verbleibe mit herzlichen Grüßen
Ihre
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Danziger Str. 50a
65191 Wiesbaden
T 0611 89 05 92 10 

Arndtstr. 24
60325 Frankfurt a.M.
T 069 23 80 79 30 

peters-sothebysrealty.de

Verkauf über

Höhere Wertschöpfung durch marktorientierte 
Vermarktungskonzepte für Bauträger und Projektentwickler.
Sotheby’s International Realty bietet eine starke Marke mit Tradition die weltweit für Exklusivität und Vertrauen steht.
Die einzigartige und bereits weltweit erfolgreich wahrgenommene Positionierungsmöglichkeit durch erfahrene 
Developer in Verbindung mit einem einzigartigen lokalen, regionalen, nationalen und internationalen Vermarktungs-
konzept bieten wir nun auch im Rhein-Main Gebiet. Sprechen Sie mit uns, wenn Sie ein Neubauvorhaben oder eine 
Bauträgermaßnahme planen und lassen Sie sich unser Vertriebskonzept vorstellen.

Danziger Straße 50a
65191 Wiesbaden
T +49 (0)611 89 05 92 10

Arndtstraße 24
60325 Frankfurt am Main
T +49 (0)69 23 80 79 30

Kaiser-Friedrich-Promenade 61
61348 Bad Homburg
T +49 (0)6172 94 49 153

peters-sothebysrealty.com

LOKAL  REG IONAL  NAT IONAL  INTERNAT IONAL
IHR STARKER PARTNER FÜR DEN SCHNELLEN VERKAUF.
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Frankfurt – Penthouse

Bei diesem toll ausgestatteten Penthouse handelt
es sich um eine sehr exklusive Immobilie. Dieses
wurde von einem namhaften Yachtausstatter bis
ins kleinste Detail geplant und mit hochwertigsten
Materialien ausgestattet. Drei Ebenen mit luxuriö-
sestem Interieur und eine wunderschöne Dach-
terasse lassen keine Wünsche offen.

WOHNKULTUR – IMMOBILIEN
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8316 m² 6 5 1

1141 2,9 Mio.

Frankfurt & Umland

Ihr Ansprechpartner

Olivier Peters, LL.M.

Geschäftsführender Inhaber
Geprüfter Immobilienmakler (SFA)
Qualifizierter Immobilienmakler (IHK)

Arndtstraße 24
60325 Frankfurt am Main
t: 069 23 80 79 30
e: olivier.peters@sothebysrealty.com peters-sothebysrealty.com

Frankfurt – VillaFrankfurt – Villa

91.810 m² 633 m² 6 3 2

1176 2,2 Mio.

Das 2002 sanierte Einfamilienhaus kombiniert in
wunderschöner Art und Weise Klassik und Mo-
derne. Dabei wurden interessante Stilelemente
der Baujahrepoche erhalten und mit modernem,
hochwertigem Design in ein ansprechendes Am-
biente gebracht. Die Gestaltung ist einheitlich und
umfasst neben schönen Parkettböden u.a. auch
zeitgemäße schicke Badausstattungen.

111.043 m² 543 m² 6 5 4

11872.484.000,-

Das Familiendomizil liegt auf einer kleinen Anhöhe
und profitiert u.a. von einem einmaligen Blick über
die Frankfurter Skyline. Die moderne und hoch-
wertige Ausstattung kombiniert mit offenem
Kamin, schönen Holzböden, zum prachtvollen
Garten hin bodentiefen großflächigen Fenstern
und eine großzügige Gestaltung des Grundrisses
verleihen ein angenehmes Ambiente.



Jetzt bei uns:
Der aktuelle CABINET
Katalog liegt kostenlos 
für Sie bereit oder 
bestellen Sie ihn online.

www.hedegger.de

Scandinavian Elegance Neo Romantic Wonderful Bali Cool Emotions Urban Classic

BEST FRIEND
Maßgefertigte Einbauschränke, Gleittüren und Raumteiler.

65185 Wiesbaden 60311 Frankfurt
Wilhelmstraße 2-4 Friedensstraße 1
0611 - 450 416 70 069 - 23 33 30

Bitte vereinbaren Sie Ihren persönlichen Beratungstermin!



Frankfurt –Townhouse Frankfurt – Grundstück

Dieses riesige, innerstädtische Grundstück liegt wunderbar im Frankfur-
ter Westend-Nord. Das Grundstück bietet alle Voraussetzungen für den
Neubau eines privaten und sehr besonderen Anwesens in zentraler Lage.
Es besteht jedoch auch die Möglichkeit der Teilung in drei kleinere Grund-
stücke. Für die Einzelheiten zu den Bebauungsmöglichkeiten sprechen Sie
bitte einfach Herrn Peters in unserem Frankfurter Büro an.

WOHNKULTUR – IMMOBILIEN
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1.878 m²

1188 2.850.000,-

Frankfurt – SchlosswohnungFrankfurt – Penthouse

71.500 m² 400 m² 4 3 3

1175 1,2 Mio.

Für alle die das Besondere suchen, bietet diese
außergewöhnliche Schlosswohnung alles was das
Herz begehrt. Offene Kamine, aufwendige Stuck-
und Malerarbeiten und einen wunderschönen
Schlossgarten. Das Schloss wurde in der Prinzre-
gentenzeit von dem bekannten Münchner Archi-
tekten Gabriel von Seidl im Auftrag von Graf
Waldemar von Oriola erbaut.

4195 m² 3 2 1

12141.495.000,-

Im begehrten Westend in unmittelbarer Nähe
zum Palmengarten und dem Grüneburgpark fin-
den Sie dieses tolle, heimelige Penthouse. Das Be-
sondere an diesem sich über zwei Etagen
erstreckenden Penthouse ist die wunderbare
Kombination von modernem Chic und geborge-
nem Ambiente. Fast wie eine kleine eigenen Burg
in der Mainmetropole.

8ca. 190 m² 309 m² 6 4 2

11861.950.000,-

Inmitten großer, alter Kastanienbäume liegt dieses
moderne, sehr repräsentative und großzügig 
geplante Townhouse mit schönem und großem
Garten. Die wunderbar hochwertige und edle
Ausstattung sowie die gekonnte Aufteilung von 
repräsentativem (Deckenhöhe ca. 3,27 m) und
privatem (Deckenhöhe ca. 2,81 m) Bereich bieten
die Grundlage für den individuellen Lebensstil.

Provisionsfrei!



Neu-Isenburg – Eigentumswohnung Dreieich – Villa

Diese moderne Immobilie profitiert von einer kla-
ren Architektur, die sich u.a. in gut durchdachtem
Grundriss mit idealer Raumaufteilung widerspie-
gelt. Das Haus ist auf einem großzügigen Grund-
stück, nach Süden ausgerichtet, erbaut. Ein schön
angelegter Garten mit altem Baumbestand, einer
Wildkirsche, einem Tulpenbaum und einer Ess-
kastanie bietet viel Ruhe.

WOHNKULTUR – IMMOBILIEN

4,5860 m² 300 m² 2 2 1

1107 1.350.000,-

Bad Vilbel – Gewerbegrundstück

3.169 m²

1204 713.000,-

Das Gewerbegrundstück liegt im Stadtteil Dortelweil in Bad Vilbel. 
Die Anbindung an öffentliche Verkehrsmittel und das Autobahnnetz ist
in wenigen Minuten zu erreichen.

Das Grundstück hat eine Gesamtfläche von 3.169 m² und ist ab einer
Fläche von 1.500 m² teilbar.

5200 m² 152 m² 3 2 1

1218459.000,-

Eine einmalige Gelegenheit für Ihren neuen Wohn-
traum. Die Wohnung befindet sich im Erdgeschoss
eines sehr schönen und gepflegten Mehrfamilien-
hauses und bietet Ihnen alle Vorzüge für ein helles
und freundliches Wohnen. Der große und offene
Wohnbreich ist schön geschnitten. Hier verbinden
sich Innenraum und Garten zu einem großzügi-
gem Lebensraum.

Mit einer Anzeige in der 
WOHNKULTUR erreichen Sie 
sicher mindestens 3.000 Kunden
unseres Hauses (per Postversand)
und 15.000 Haushalte in ausge-
wählten Lagen des Rhein-Main 
Gebiets. Weitere 2.000 Exemplare 
werden durch unsere Partner an
deren Kunden verteilt. Zusätzlich
versenden wir 5.000 eMagazine an
5.000 Kontakte.

Sie möchten mehr erfahren? 
Rufen Sie einfach Jennifer Peters an,
Sie beantwortet Ihnen gerne Ihre
Fragen.

Jennifer Peters
T +49 (0)611 89 05 92 10
jennifer.peters@sothebysrealty.com

peters-sothebysrealty.com

Auflage: 25.000

WERBUNG in der

WOHNKULTUR
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Königstein – Schloss

Dieses außergewöhnlich schöne Schloß liegt auf
einem riesigen Parkanwesen inmitten von König-
stein und wird gerade sehr aufwendig und hoch-
wertig in exklusiven Wohnraum umgewandelt. 
Ein einmaliges, sehr repräsentatives Wohnerlebnis
sowie ausgesprochen repräsentative Geschäfts-
räume.

WOHNKULTUR – IMMOBILIEN
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717.609 m² 1.570 m² 10 10 27

1112 6,4 Mio.

Königstein – Wohn- und GeschäftshausKönigstein – Villa

18298 m² 713 m² 6

1197 2.648.000,-

Das 2013 umfangreich sanierte Wohn- und Ge-
schäftsgebäude aus dem Jahr 1893 ist mit Holz-
fenstern und Isolierverglasung ausgestattet. Die
Immobilie bietet sechs vermietbare Einheiten be-
stehend aus zwei Ladenflächen (73 und 131 m²)
im Erdgeschoss sowie vier weiteren hellen Einhei-
ten verteilt auf das erste und das zweite Oberge-
schoss.

115.365 m² 525 m² 5 4 5

10623,2 Mio.

Dieses einmalige Anwesen befindet sich in bester
Lage auf einem riesigen Grundstück. Der weitläu-
fige Garten mit altem Baumbestand und Pflanzen
sorgt für ein hohes Maß an Privatsphäre. Das Tor
öffnet automatisch in die imposante Hofeinfahrt
und führt zum schönen Entrée des Hauses. Hier
genießen Sie Leben und Wohnen in schickem Am-
biente auf einer Ebene.

Ihr Ansprechpartner

Olivier Peters, LL.M.

Geschäftsführender Inhaber
Geprüfter Immobilienmakler (SFA)
Qualifizierter Immobilienmakler (IHK)

Kaiser-Friedrich-Promenade 61
61348 Bad Homburg 
t: 06172 94 49 153
e: olivier.peters@sothebysrealty.com peters-sothebysrealty.com

Taunus & Umland





Königstein – Eigentumswohnung Kronberg –Villenanwesen

Eingebettet in ein wunderschönes Parkgrundstück
liegt dieses herrliche Villenanwesen in bester Lage.
Das stilvolle Haus, 1863 im Cottage-Stil erbaut,
diente seinerzeit als großzügiger und sehr 
repräsentativer Familiensitz. Eine Familie mit Kin-
dern, ein Mehrgenerationenhaushalt oder Wohnen
mit Arbeiten verbunden, finden hier den passen-
den Rahmen.

WOHNKULTUR – IMMOBILIEN
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213.208 m² 732 m² 15 9 3

1143 3.250.000,-

Bad Homburg – Villa

81.140 m² 465 m² 5 4 1

11361.795.000,-

Dieses wirklich besondere und moderne Anwe-
sen in herrlicher und ruhiger Lage bietet Ihnen
und Ihrer Familie wunderschönes Wohnen mit gut
durchdachter Aufteilung. Dieses Haus wurde für
ein angenehmes Leben mit Kindern gebaut. Der
Wohnbereich ist durch bodentiefe Fenster licht-
durchflutet.

5157 m² 3 2 2

1200550.000,-

Den Standard verlassen und neue Wege gehen ist
vielen ein Bedürfnis. Mit diesem besonderen Haus
im Haus verfolgen Sie diesen Weg konsequent bis
in Ihr privates Leben. Bodentiefe Fensterfronten
und eine außergewöhnliche Raumgestaltung bie-
ten ein besonderes Ambiente.

Entspannung inklusive!
Zu Ihrer Mitgliedschaft erhalten Sie 
monatlich gratis 1 x 4h Aufenthalt 
im Kur-Royal Day Spa

Öff nungszeiten
Mo, Di + Do 7– 22 Uhr  |  Mi  9 –22 Uhr  |  Fr 9 – 21 Uhr  |  Sa + So 10 –18 Uhr

TRX - Training X-CO-Walking Power Plate

Effektives Training
      auf höchstem Niveau

Kisseleff straße 20
61348 Bad Homburg v. d. Höhe 

am Kaiser-Wilhelms-Bad
im Kurpark

Tel. 061 72 - 178 32 00 
info@kur-royal-aktiv.de

www.kur-royal-aktiv.de
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Wiesbaden – Villa

Die herrschaftliche Villa aus dem Ende des 19. Jh.
bietet am Rande des Neroberges ein einzigartiges
und stilvolles Ambiente. Hervorzuheben ist u.a. die 
93 m² große Dachterrasse, die besonderen Mar-
morarbeiten, die großzügige Schwimmhalle mit 
Zugang zum nicht einsehbaren Sonnenhof sowie
die sehr große Tiefgarage mit Sicherheitsschleuse.

WOHNKULTUR – IMMOBILIEN
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15970 m² 993 m² 11 7 6

1178 5.170.000,-

Wiesbaden – VillaWiesbaden – Villa

14900 m² 640 m² 9 4 2

1082 2.590.000,-

Diese wunderbare Villa in bevorzugter Wiesbade-
ner  Wohnlage zeigt sich von außen zurückhaltend.
Im Innern öffnet sich dem Bewohner die ganze
Einzigartigkeit dieser wunderschönen Architektur.
Im Zentrum befindet sich der Wohnbereich 
inmitten eines grandiosen Luftraumes der, in 
ca. 9 m Höhe, den freien Blick durch das Glasdach
in den blauen Himmel ermöglicht.

232.076 m² 2.000 m² 4

1174auf Anfrage

Erwecken Sie diese beeindruckende Unternehmer-
Villa in direkter Lage am Rhein aus dem Dornrös-
chenschlaf. Sie betreten die Villa und gelangen über
ein repräsentatives Treppenhaus in die große Ein-
gangshalle. Das Prunkstück des Raumes ist der
übergroße Kamin aus Naturstein. Rund um die
Halle schließen sich im Erdgeschoss repräsentative,
großzügige Räume mit Decken- und Wandstuck an.

Ihr Ansprechpartner

Jennifer Peters, LL.M.

Inhaberin
Geprüfter Immobilienmakler (SFA)

Danziger Straße 50a
65191 Wiesbaden
t: 0611 89 05 92 10
e: jennifer.peters@sothebysrealty.com peters-sothebysrealty.com

Wiesbaden & Umland

Verkauft!



Wiesbaden – Penthouse Wiesbaden – Besondere Immobilie

Diese Immobilie stellt ein ganz besonderes Angebot dar. Absolut stadt-
nah, gleichzeitig im Wald gelegen, sucht es Individualisten mit einem 
ausgeprägten Bedürfnis nach einem außergewöhnlichen Lebensraum. 

WOHNKULTUR – IMMOBILIEN
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26.801 m² ca. 140 m² 1 (1)

1209 1,2 Mio.

Wiesbaden – PenthouseWiesbaden – Altbauwohnung

396 m² 2 1 1

1222 410.000,-

Lassen Sie den Blick über Wiesbaden schweifen
und genießen Sie die Aussicht von Ihrer Terrasse
hoch oben über der „Rue“. Nur ein paar Schritte
sind es in den Kurpark, ins hessische Staatstheater
oder auf den Wochenmarkt am Marktplatz in
Wiesbaden. 

5190 m² 3-4 2

1182742.000,-

Nur 500 m bis zur Fußgängerzone! In einer ruhi-
gen Seitenstraße gelegen, finden Sie diese herrli-
che Altbauetage in einem ruhigen, denkmalge-
schützten Altbau. Die wunderbare Wohnung 
profitiert nicht nur von ihrer günstigen Lage, son-
dern auch von ihrer tollen Ausstattung. Bereits bei
der Sanierung 2008 wurde auf eine qualitativ
hochwertige Ausstattung Wert gelegt.

5232 m² 3 2 1

12211.390.000,-

Über den Baumkronen des Wiesbadener Kur-
parks leben. Das schicke Penthouse mit seinen ca.
232 m² liegt direkt am Wiesbadener Kurpark in
absoluter Fußnähe zur Wilhelmstraße. Eine fast
100 m² große und um die Wohnung führende
Dachterrasse bietet einen wunderbaren Blick in
den grünen Kurpark unserer Landeshauptstadt.

Vertrauliche 
Vermarktung



Heidenrod – Mehrfamilienhaus

WOHNKULTUR – IMMOBILIEN

Bingen – Grundstück

21.527 m² 63 m² 1 1 2

1169 207.662,- 

Auf einem der letzten in dieser ruhigen Aussichtslage verfügbaren Grund-
stücke, welches eine Größe von 1.527 m² hat, können Sie Ihren Traum
von den eigenen vier Wänden wahr werden lassen. Das Grundstück teilt
sich auf in ein 985 m² großes Naturgrundstück und dem Baugrundstück
von 542 m².

11909 m² 609 m² 6 5 5

1208585.000,-

Das solide Mehrfamilienhaus verfügt über fünf
Wohneinheiten. Diese sind sämtlichst ungekündigt
vermietet und stellen aufgrund ihrer idealen
Größe und sehr guten Ausstattung jederzeit ein
interessantes Mietangebot dar. Die fünf Wohnein-
heiten verteilen sich auf fünf Ebenen. Das Haus
entspricht modernem Standard.

Provisionsfrei!

Oestrich-Winkel –Villa

131.500 m² 295 m² 6 2 7

1166 998.000,-

Eingebettet in ein wunderschönes Grundstück
liegt dieser herrschaftliche und stilvolle Altbau nur
wenige Meter vom Rhein entfernt. Die mit wun-
derbaren Stuckarbeiten verzierte Villa wird derzeit
als Bürogebäude genutzt und kann bei Bedarf mit
wenig Aufwand in ein wunderschönes Zuhause
umgestaltet werden.

Kaiser-Wilhelms-Bad im Kurpark
61348 Bad Homburg v. d. Höhe

geöff net täglich 10– 22 Uhr
Telefon 061 72 - 178 31 78

www.kur-royal.de

Gönnen Sie sich Zeit 
zum Entspannen!

Kaiser-Wilhelms-Bad im Kurpark61348 Bad Homburg v. d. HöheTelefon 0 61 72 / 178 3178Fax 0 61 72 / 178 3179E-Mail info@kur-royal.deInternet www.kur-royal.de

Die Auszahlung des Gutscheinwertes in Bargeld ist nicht möglich. Bei Verlust besteht kein Anspruch auf Einlösung oder Ausstellung eines Ersatzgut-

scheines. Dieser Gutschein ist ausschließlich im Kur-Royal Day Spa einlösbar. Wir bitten Sie, für Massagen und Kur Royalities rechtzeitig zu terminieren.

Geschenkgutschein
über

für 

27. 09. 2011

Kaiser-Wilhelms-Bad im Kurpark
61348 Bad Homburg v. d. Höhe
Telefon 0 61 72 / 178 3178
Fax 

0 61 72 / 178 3179
E-Mail info@kur-royal.de
Internet www.kur-royal.deDie Auszahlung des Gutscheinwertes in Bargeld ist nicht möglich. Bei Verlust besteht kein Anspruch auf Einlösung oder Ausstellung eines Ersatzgut-

scheines. Dieser Gutschein ist ausschließlich im Kur-Royal Day Spa einlösbar. Wir bitten Sie, für Massagen und Kur Royalities rechtzeitig zu terminieren.

Geschenkgutscheinüber

für 

27. 09. 2011

Zeit verschenken
ist so einfach mit unseren 
Onlinegutscheinen 
zum Selbstausdrucken.



WOHNKULTUR –VERMIETUNGEN

Frankfurt – Büroflächen

5190 m² 2 1373 m² 2 1

370 m² 1 1 0

1216 2.600,- inkl. NK

11891.450,- inkl. NK

5229 m² 2

1177 4.765,50 inkl. NK

Frankfurt – Altbauwohnung

Frankfurt – Altbauwohnung

12191.400,- inkl. NK

Frankfurt – Wohnung
Von der Drei-Zimmer-Woh-
nung aus überblicken Sie direkt
das Mainufer, haben den idea-
len Blick auf die neue EZB, das
architektonische Meisterwerk
von Coop Himmelb(l)au, und
den Goetheturm. Die Woh-
nung verfügt über zwei Bal-
kone und liegt in einer sehr gut
gepflegten Wohnanlage. 

Diese herrschaftliche Fünf-
Zimmer-Wohnung befindet sich
im Hochpar terre eines ge-
pflegten Stilaltbaus in bester
Westend-Lage. Die Wohnung
erstreckt sich über die gesamte
Etage. Der Wohnbereich ist
sehr groß und mit einer Flügel-
tür teilbar. 

Diese fantastische Gewerbe-
immobilie in zentraler Innen-
stadtlage bietet Ihnen vielseitige
Nutzungsmöglichkeiten. Hier
lässt es sich wunderbar arbei-
ten mit einem einzigar tigen
Blick über die ganze Stadt.  

Ihr neuer Wohntraum zum
Greifen nah. Diese wunder-
schöne der Drei-Zimmer-Woh-
nung befindet sich im Erdge-
schoss eines repräsentativen
Stilaltbaus in bester Lage im
Westend. Die Wohnung wird
aktuell umfangreich saniert und
hochwertig renoviert.

4136 m² 3 2 2

1196 3.000,- inkl. NK

Frankfurt – Neubauwohnung
Herrliche und top (z.B. SieMa-
tic Einbauküche) ausgestattete
Vier-Zimmer- Neubauwohnung
im Frankfurter Westend. Zur
Wohnung können zwei Stell-
plätze zu je 200,- Euro monat-
lich angemietet werden.

8304 m² 5 2 3

12233.360,- inkl. NK

Kelkheim – Stadthaus
Diese repräsentative Villa pro-
fitiert von ihren großzügigen, 
offenen Räumen sowie ihrer
perfekten Raumaufteilung. Der
imposante Wohnbereich mit
kleiner Bibliothek, offenem
Kamin und hohen Decken
sorgt für ein behagliches Am-
biente.
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Bad Homburg – Stadthaus

140 m² 1

1203 1.100,- inkl. NK

5213 m² 3 2

1212 2.985,- inkl. NK

Frankfurt – Wohnung
Einmalige Gelegenheit eines
exklusiven, möblierten Apart-
ments in Bestlage im Frankfur-
ter Westend. Das Apartment
ist durch die riesige Fenster-
front schön hell und bietet bei
Tag und Nacht eine Traumaus-
sicht auf die Skyline. Ein abso-
lutes Highlight ist die große
Terrasse.

Bei diesem einmaligen Stadt-
haus wird Ihr Immobilientraum
wahr. Durch die großzügige
Lichtkuppel kommt viel Licht
und Sonne auf beide Ebenen,
sodass Sie lichtdurchlutete
Räume vorfinden und damit
ein herrliches Wohnambiente.
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Frankfurt – Villa

1032Angebotspreis: 5.900.000,-

Verkauft!

Frankfurt – Penthouse

1111Angebotspreis: 3.900.000,-

Verkauft!

Wiesbaden – Villa

1035Angebotspreis: 1.895.000,-

Verkauft!

Frankfurt – Wohnung

1117Angebotspreis: 849.000,-

Verkauft!

Königstein – Villa

1063Angebotspreis: 1.760.300,-

Verkauft!

Frankfurt – Wohnung

1066Angebotspreis: 1.449.000,-

Verkauft!

Bad Soden – Villa

1181Angebotspreis: 1.575.000,-

Verkauft!

Oberursel – Villa

1129Angebotspreis: 1.449.000,-

Verkauft!

Schmitten – Villa

1091Angebotspreis: 595.000,-

Verkauft!

Frankfurt – Villa

1085Angebotspreis: 1.390.000,-

Verkauft!

Hofheim – Villa

1067Angebotspreis: 1.285.000,-

Verkauft!

Frankfurt – Wohnung

1028Angebotspreis: 862.512,-

Verkauft!

Königstein – Villa

1109Angebotspreis: 980.000,-

Verkauft!

Offenbach – Villa

1137Angebotspreis: 875.000,-

Verkauft!

Frankfurt – Wohnung

1019Angebotspreis: 1.062.875,-

Verkauft!

Wiesbaden – Villa

1115Angebotspreis: 3.500.000,-

Verkauft!

Bad Soden – Townhouse

1160Angebotspreis: 750.000,-

Verkauft!

Mainz – Penthouse

1096Angebotspreis: 690.000,-

Verkauft!

Frankfurt – Wohnung

1020Angebotspreis: 594.000,-

Verkauft!

Wiesbaden – Wohnung

1081Angebotspreis: 510.000,-

Verkauft!

Wiesbaden – Townhouse

1199Angebotspreis: 545.000,-

Verkauft!

Frankfurt – Wohnung

1118Angebotspreis: 995.000,-

Verkauft!

Wiesbaden – Haus

1131Angebotspreis: 484.999,-

Verkauft!

Wiesbaden – Haus

1183Angebotspreis: 492.000,-

Verkauft!



Frankfurt – Wohnung

1146Angebotspreis: 2.400,- / Monat

Vermietet!

Oberursel – Villa

1129Angebotspreis: 2.990,- / Monat

Vermietet!

Frankfurt – Wohnung

1027Angebotspreis: 2.500,- / Monat

Vermietet!

Mainz – Wohnung

1179Angebotspreis: 2.100,-

Vermietet!

Wiesbaden – Wohnung

1191Angebotspreis: 1.415,-

Vermietet!

Frankfurt – Wohnung

1132Angebotspreis: 1.600,- / Monat

Vermietet!

BELLEVUE
BEST PROPERTY AGENTS

  2014

Ausgezeichnet für bestes Immobilienmarketing 
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Frankfurt – Wohnung

1114Angebotspreis: 417.500,-

Verkauft!

Wiesbaden – Wohnung

1202Angebotspreis: 115.000,-

Verkauft!

Usingen – Schloss

1087Angebotspreis: auf Anfrage

Verkauft!

Wiesbaden – Wohnung

1195Angebotspreis: 168.000,-

Verkauft!

Frankfurt – Wohnung

1198Angebotspreis: 185.000,-

Verkauft!

Frankfurt – Wohnung

1211Angebotspreis: 370.000,-

Verkauft!



Baden-Baden –Villa

Ein denkmalgeschütztes Meisterstück des frühen
20. Jahrhunderts erstrahlt in liebevoll und hoch-
wertig, zwischen 2011 und 2013, von Grund auf
restauriertem Glanz. Die 1902 erbaute Altbau-
Villa in gelber Mauersteinfassade befindet sich in
Baden-Badener Bestlage. Durch das antike Tor be-
tritt man das in eine wunderschöne Villengegend
eingebettete 640 m² große Grundstück.

WOHNKULTUR – IMMOBILIEN
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11640 m² 315 m² 5 2 1

1217 2.650.000,-

Ihr Ansprechpartner

Jennifer Peters, LL.M.

Inhaberin
Geprüfter Immobilienmakler (SFA)

Danziger Straße 50a
65191 Wiesbaden
t: 0611 89 05 92 10
e: jennifer.peters@sothebysrealty.com peters-sothebysrealty.com

Das ehemalige marchegianische Bauernhaus umfasst nach sorgfältiger
Renovierung – neben der Hauptwohnung mit ca. 165 m² Wohnfläche –
noch weitere 6 Gästewohnungen zwischen 20 und 60 m². Alle Woh-
nungen verfügen über einen separaten Eingang sowie einen Freisitz im
Garten bzw. eigene Terrasse/ Balkone. Sie sind geschmackvoll im Stile
eines Rusticos möbliert, vollständig mit eigenen Küchen und Bädern
ausgestattet und verfügen über Zentralheizung. Des Weiteren befindet
sich im Haus ein großer Gemeinschaftsraum mit einer professionell ein-
gerichteten Gastro-Küche. Neben den 5 Pferdeboxen gibt es ein Stall-

gebäude für weitere 6 Pferde, einen traumhaft gelegenen Reitplatz, sowie
4 ha Koppeln.

Marken, die mittelitalienische Region zwischen Adria und Apennin,
wird auch der Extrakt Italiens genannt. Das Anwesen befindet sich in
ruhiger Alleinlage ca. 4 km außerhalb von Pergola (ca. 40 km entfernt
von Urbino). Die Fahrtzeit ans Meer bzw. zur Autobahn beträgt etwa
35 Minuten. Der nächstgelegene Flughafen befindet sich bei Ancona
und ist unter einer Stunde Fahrzeit zu erreichen.

Das alte Landgut „Colle del Lupo“ liegt auf einem Hügel mit herrlichem Panoramablick über das Land.

124.5000 m² 426 m²1213 1.400.000,-mind. 6

Italien – Marken

Christoph Aron_pixelio.de

Deutschland & Italien

Provisionsfrei!
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The Collection of the Legendary Musician 

Gustav Leonhardt

WOHNKULTUR – KUNST

On 29 April 2014, Sotheby’s London will 
present the Collection of the legendary 
musician, Gustav Leonhardt (1928-2012)
from the Bartolotti House, a magnificent canal
residence in Amsterdam situated at 170 Heren-
gracht. There, in the middle of the city, in a
sanctuary of tranquillity overlooking a French‐
style garden, the world‐renowned organist,
harpsichordist, conductor and pedagogue

considered the finest Bach interpreter of his
generation – would welcome visitors and stu-
dents to a vast drawing room with his famous
courtesy and natural gravitas. Guests would be
equally impressed by the beautiful furnishings
and works of art of 170 Herengracht.

Every single piece of the Leonhardt Collection
seems to have been commissioned for the 
celebrated 17th century house, designed by
Hendrick de Keyser and later partly embellis-

hed with 18th century paintings, 2 sculpture,
stucco and woodwork. The superb ensemble
of furniture, silver, ceramics, sculpture, books
and Old Masters were all intended to recreate
an 18th‐century setting and made a perfect
backdrop for Leonhardt’s music, once des-
cribed as “a simple sound, a clean line and mi-
nimal ornamentation”. The inspiration he
drew from art was also reflected in his tea-

ching, as he often urged his students to think
of a painting or a sculpture to help them in-
terpret a piece of music.

The sale will comprise of approximately 300 lots
and is estimated to raise around £1.5 million. 

Commenting on the forthcoming sale, Mario
Tavella, Deputy Chairman, Sotheby’s Europe
and Head of House Sales and Single Owner
Collections said: “Few houses evoke more 

vividly the authentic
beauty of the Dutch
17th and 18th centu-
ries. It is not difficult 
to imagine the strong
impression that Leon-
hardt’s students must have experienced when
entering the house and being invited to play
music in front of the great master and 
surrounded by his extraordinary collection. 
I only wish I had been there myself.”

Albertine Verlinde, Senior Director, Co‐Chair-
man of Sotheby’s Amsterdam said: “It is a
huge honour to have been entrusted with the
collection of one of the greatest musicians of
the 20th century. This sale continues Sotheby’s
long tradition of presenting house sales and
private collections with extraordinary proven-
ance.”

Johan Bosch van Rosenthal, Art consultant
representing Gustav Leonhardt’s family added:
“This sale offers a unique opportunity for
lovers of Baroque music and of 17th‐ and
18th‐ century works of art alike to acquire a
piece from this refined collection, formed by a
man who managed to reconcile effortlessly the
knowledge, taste and elegance of past eras
with present‐day life.”

„Kangxi Jar & Cover“ „Chairs“

A Distinctive Ensemble of  Works of Art
Reflecting Leonhardt’s Passion for the 17th and 18th Centuries

To be auctioned at 
Sotheby’s London 
on 29 April 2014

„Terracotta & Cabinet“

The Bartolotti House
Amsterdam – Herengracht

From the Bartolotti House 
in Amsterdam

„Book & Silver“ „Delftware“



WOHNKULTUR: Es gibt ja immer wieder Ei-
gentümer, die ihre Immobilie privat verkaufen
möchten, also ohne Makler, warum eigentlich? 

Olivier Peters: Der Ruf der Maklerbranche ist
weiterhin nicht der Allerbeste und es gibt genü-
gend Menschen, die schon schlechte Erfahrun-
gen mit Maklern gemacht haben. Viele Makler
beschränken sich auch heutzutage nur darauf,
mit wenig Aufwand eine Immobilie schnell zu
verkaufen. Leider allzu oft mit bescheidenem
oder ausbleibendem Erfolg. Die Hauptgründe
liegen in einem sehr häufig zu hoch angesetz-
ten Verkaufspreis (um den Auftrag zu erhalten),
der fehlenden Bereitschaft Geld in die Ver-
marktung zu investieren und schlicht und ein-
fach einem nicht existierenden oder nicht
funktionierenden Vermarktungskonzept.

WOHNKULTUR: Was können Sie solchen
Privatverkäufern raten?

Olivier Peters: Wir haben speziell für die Leser
eine Checkliste mit den 10 wichtigsten Gebo-
ten für den Privatverkäufer vorbereitet.

WOHNKULTUR: Die Checkliste gibt in der
Tat einen ersten, guten Überblick. Wie hoch ist
denn der Zeit- und Kostenaufwand für eine ef-
fektive Vermarktung?

Olivier Peters: Wir sind der festen Überzeu-
gung und der Erfolg gibt uns Recht, dass wir

uns als Immobilienmakler mächtig ins Zeug
legen müssen, um eine Immobilie zeitnah und
zu dem bestmöglichen Preis vermarkten zu
können. 
Bevor eine Immobilie in die öffentliche Ver-
marktung geht, haben wir in der Regel schon
ca. 30 bis 40 Stunden an interner Arbeitszeit
(für z.B. Marktanalyse, Einschätzung, Eigen-
tümerberatung, Erstellung von Grundrissen,
Objektdetails und Vermarktungstexte u.v.m.)
investiert. 
Letztlich arbeiten an der Präsentation einer
Immobilie 8 Personen, ein Fotograf, eine Gra-
fikerin, eine Übersetzerin, eine Architektin,
eine Online-Verantwortliche für die Internet–
Präsentationen, der jeweilige Kaufberater an
der Aufarbeitung der technischen Daten und
Unterlagen sowie meine Frau, die für die
Texte, das Konzept und die Strategie verant-
wortlich ist. 
Sie müssen immer an die Bedürfnisse des
Kaufinteressenten denken. Dieser möchte or-
dentliche Unterlagen, um sich für eine Immo-
bilie entscheiden zu können.

WOHNKULTUR: Unsere Leser interessieret
natürlich sehr zu erfahren, worauf es im Ein-
zelnen ankommt, um selbständig entscheiden
zu können, ob sie einen Makler brauchen.

Olivier Peters: Preissegment übergreifend
wichtig sind sehr gute Fotoaufnahmen da die
erste Besichtigung heute im Internet stattfin-
det. Diese sollten von einem professionellen
Fotografen angefertigt werden.

Wohnkultur: Die heutigen Kameras sind doch
so gut, dass es jedem möglich sein sollte, an-
ständige Fotos anzufertigen.

Olivier Peters: Häufig sind die Lichtverhält-
nisse schwierig, sei es, dass es zu dunkel ist (die
Verwendung eines Blitzes im Rahmen der Im-
mobilienfotografie ist wenig hilfreich, da die
Reichweite des Blitzes oft nicht für den ganzen
Raum reicht). Des Weiteren möchte man oft
Fotos vom Raum nach draußen haben, hier
müssen verschiedene Belichtungen aufge-

nommen und später verschmolzen werden.
Auch sind Weitwinkelaufnahmen ohne Nach-
bearbeitung keine Augenweide. Nicht zuletzt
spielt die Auflösung eine große Rolle im Hin-
blick auf die Qualität. 

WOHNKULTUR: Was
ist noch wichtig?

Olivier Peters: Die
Grundrisse sollten ver-
ständlich und für die
erste Orientierung gut mit einer ordentlichen
Software aufgearbeitet sein. Das heißt in 98 %
der Fälle müssen die Grundrisse nachgezeich-
net werden. Bei uns im Haus zeichnet Frau
Kahlmann die Grundrisse. Sie ist Architektin
und kann auch die regelmäßig vorkommen-
den Abweichungen der Pläne von den tatsäch-
lichen Gegebenheiten ausgleichen. Ordent-
liche Grundrisse und vollständige technische
Daten sind die Voraussetzung für ein gutes Ex-
posé. Die Vollständigkeit der für den Kaufin-
teressenten wichtigen Unterlagen ist einfach
unerlässlich.

WOHNKULTUR: Sollte das Exposé eine be-
stimmte Form wahren?

Olivier Peters: Das kommt darauf an, welchen
Eindruck man hinterlassen möchte. Wenn
man der Meinung ist, eine besondere Immo-
bilie zu verkaufen, sollte auch das Exposé be-
sonders sein. 

WOHNKULTUR: Was heißt das genau?

Olivier Peters: Prinzipiell sind da der Kreati-
vität keine Grenzen gesetzt. In keinem Fall
sollte es die auf die schnelle, ausgedruckte lose
Sammlung von irgendwas oder von schlech-
ten Kopien sein. Es muss auf der anderen Seite
auch nicht das gebundene Buch sein. Wichtig
ist, dass das Exposé in angemessenem Verhält-
nis zur Exklusivität der Immobilie steht. 

WOHNKULTUR: Wie sieht in Ihren Augen
das optimale Exposé aus?

Immobilienverkauf von Privat –
die Checkliste für den Verkauf ohne Makler
Der Verkauf von Immobilien ist heute auf den ersten Blick recht einfach geworden. Man macht ein paar Fotos,
stellt sie auf Immoscout und wartet bis sich der erste Interessent meldet. Und wenn sich jemand meldet, dann
soll er vorbei kommen und schauen, ob es was für ihn ist. So oder ähnlich werden die meisten denken. 
Im Gespräch mit Olivier Peters, Geschäftsführer von Peters & Peters Sotheby’s International Realty, möch-
ten wir erfahren, worauf es heute ankommt, ob es tatsächlich so einfach ist und wie man am besten vorgeht.
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WOHNKULTUR – INTERVIEW

Olivier Peters, Geschäftsführer von 
Peters & Peters Sotheby’s International Realty
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Die 10 Gebote für den Privatverkäufer

1. Marktgerechter Angebotspreis
Ist der Preis der Immobilie um nur 20% zu hoch angesetzt,
erhöht sich die Vermarktungsdauer um ca. 12 Monate und
gleichzeitig sinkt der Verkaufserlös um ungefähr 15% (Quelle:
iib  – institut innovatives bauen Dr. Hettenbach GmbH)! 
Für die korrekte Preisfindung ist somit eine genaue Markt-
analyse sehr wichtig. Sinnvoll für die Preisfindung kann auch
eine Einschätzung durch einen Sachverständigen oder eines in
dem Segment tätigen Maklerunternehmens sein.

2. Professionelle Fotos
Die erste Besichtigung findet heute im Internet statt! Somit ist
es wichtig, dass Ihre Immobilie für einen besseren und schnel-
leren Immobilienverkauf von einem erfahrenen Immobilienfo-
tografen richtig in Szene gesetzt wird. 

3. Exposé
Erstellen Sie ein hochwertiges Exposé mit allen wichtigen Ob-
jektdetails. Beschreiben Sie Ihre Immobilie zielgruppengenau
und schaffen Sie mit dieser Beschreibung eine verkaufsför-
dernde Atmosphäre, die Ihrer Immobilie entspricht.

4. Grundrisse
Unverständliche, schlecht fotokopierte Grundrisse sind heutzu-
tage ein absolutes no-go. Bereiten Sie unbedingt die Grund-
risse digital und leicht verständlich für einen Laien auf.

5. Verkaufsunterlagen
Die Kaufinteressenten möchten neben einem Exposé mit den

relevanten Objektdetails und aussagekräftigen Fotos auch Ein-
sicht haben in weitere Unterlagen, wie z.B. Energieausweis
(Achtung: Abmahnungsgefahr bei nicht korrekter Ausführung!),
aktueller Grundbuchauszug, Flurkarte, Wohnflächenberechnung,
Nebenkostenaufstellung, Teilungserklärung, Protokolle der Ei-
gentümerversammlungen, aktueller Wirtschaftsplan usw.

6. Vermarktungskonzept
Weit über 90% aller Wohnimmobilien werden mittlerweile über
Internetportale und Maklerwebseiten verkauft. Informieren Sie
sich über die Angebote von den führenden Anbietern (wie z.B.
Immoscout und Immonet). Verschwenden Sie Ihr Geld nicht für
günstigere Portale mit wenigen Besuchern. 

7. Interview mit den Kaufinteressenten
Lassen Sie aus Zeit-, aber auch aus Sicherheitsgründen, nicht
jeden in Ihr Zuhause! Fragen Sie den Interessenten, was er
genau sucht, wieso Ihre Immobilie in Frage kommt usw. Mit
einer geschickten Fragetechnik verhindern Sie, dass Sie unge-
betenen „Gästen“, wie Immobilientouristen oder auch Men-
schen mit kriminellen Hintergedanken, Einlass gewähren.

8. Bonitätsüberprüfung
Ob der Kaufinteressent genügend finanzielle Mittel für den Er-
werb Ihrer Immobilie zur Verfügung hat oder auch nicht, sollte
unbedingt überprüft werden. Auch wenn viele Eigentümer
davon ausgehen, dass der Notar sich dieser Thematik annimmt,
ist dies in Deutschland leider nicht der Fall. Somit sollte eine
Bonitätsüberprüfung unbedingt vor der ersten Besichtigung er-

folgen. Des Weiteren sollte ein Finanzierungsnachweis unbe-
dingt vor dem Kaufvertrag erfragt worden sein.

9. Besichtigungen
Überlegen Sie sich die Vorgehensweise bei der Besichtigung (an
welchem Tag in der Woche; Dauer der Besichtigung; wo fängt
man die Begehung am besten an, wo hört man auf usw.). Pas-
sen Sie auf, dass alles sauber und ordentlich wirkt und dass
die Immobilie gut gelüftet ist und angenehm riecht. Alle Räume
sollten schon vor der Besichtigung beleuchtet sein. Wenn nötig,
entpersonalisieren Sie wichtige Räume wie das Wohnzimmer
und schaffen Sie eine für den Verkauf wesentliche Wohlfühlat-
mosphäre.

10. Verhandlungen
Den meisten Menschen sind Verhandlungen unangenehm. Sie
wollen nicht wie auf einem Bazar um den Preis feilschen müs-
sen. Dennoch gibt es in der Regel keinen Immobilienverkauf
ohne Verhandlungen. Denken Sie immer daran, dass es jetzt um
den Verkauf geht und nicht darum ob der Kaufinteressent
Ihnen sympathisch ist oder nicht. Lernen Sie die wichtigsten
Verhandlungstechniken von Profis oder aus der Fachpresse, um
Ihre Interessen bestmöglich zu wahren. Die wichtigste Regel:
nicht emotional werden, sachlich bleiben. 
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Olivier Peters: Die u.a. mehrfach von einer in-
ternationalen Jury ausgezeichnete Exposé –
Form, wie wir sie erfolgreich verwenden, ist
eine auf hochwertigem Papier von einer Druk-
kerei gedruckte, mindestens acht Seiten um-
fassende und geheftete Broschüre, die von
einer Grafikdesignerin entworfen wird. Die
Broschüre ist zweisprachig, deutsch und eng-
lisch. Die professionelle Übersetzung ins Eng-
lische durch ein Übersetzungsbüro benötigen
wird nicht zuletzt für die Ansprache unserer
internationalen Kaufinteressenten.

WOHNKULTUR: Es scheint immer wieder
nicht nur um die Immobilie zu gehen, son-
dern auch sehr stark auf den Kaufinteressen-
ten anzukommen.

Olivier Peters: Die Aufarbeitung der Informa-
tionen und des Bildmaterials der Immobilie ist
die Grundlage. Der überwiegende Teil ist die
Ansprache der richtigen Zielgruppe, auf dem
richtigen Weg und in der richtigen Sprache. 

Dabei muss ich dort
hingehen, wo die Kauf-
interessenten für die 
jeweilige Immobilie sit-
zen. Für das Rhein-
Main Gebiet gilt, daß
diese Kaufinteressenten

grundsätzlich in der ganzen Welt sitzen kön-
nen. Dies gilt für ausländische Investoren für
Großprojekte, ausländische Unternehmer mit
dem Bedürfnis nach einem Zweiwohnsitz dort
wo seine Kunden sitzen, ausländische Arbeit-
nehmer mit Verträgen in der Finanzbranche
genauso wie für Deutsche die im Ausland tätig
sind und aus beruflichen Gründen ins Rhein-
Main Gebiet kommen und natürlich auch den
lokal Ansässigen, der sich verändern möchte.
Das heißt, ich muss die Immobilie lokal, regio-
nal, national und international anbieten. Also
muss ich die wesentlichen internationalen Por-
tale kennen und buchen. Jede Vermarktungs-
möglichkeit, die der Eigentümer nicht nutzt,
kann den Verkauf in die Länge ziehen.
Diese umfassende Präsentation ist natürlich
ein weiterer erheblicher Kostenfaktor.

WOHNKULTUR: Wie hoch belaufen sich die
Kosten bei einer solch breitgefächerten Ver-
marktung?

Olivier Peters: Betreffend die Kosten, liegen
wir summa summarum bei Vermarktungsko-
sten zwischen 4.000,- Euro bis 6.000,- Euro pro
zu verkaufender Immobilie gleich zu Beginn.

Wohnkultur: Wie kommen diese hohen Ko-
sten zustande?

Olivier Peters: Nicht zuletzt aufgrund der sehr
hochwertigen und die Welt umspannenden
Präsentation der Immobilie. Jede Immobilie,
die über unser Unternehmen verkauft wird,
wird auf den Webseiten der New York Times,
der New York Times International (vormals
International Herald Tribune), dem Wall
Street Journal, The Daily Telegraph, Country
Life, ProgGoLuxury.com und hongkongtat-
ler.com als asiatische Portale, das Portal für
Luxus JamesEdition.com, der Hauptseite von
Sotheby’s International Realty mit einer 
Videoanimation u.v.m.
präsentiert. Darüber
hinaus erhalten wir
immer wieder die Mög-
lichkeit Immobilien im
Fernsehen zu präsen-
tieren.

WOHNKULTUR: Ihr Fazit?

Olivier Peters: Die erfolgreiche Immobilien-
vermarktung bedeutet viel Arbeit und kostet
viel Geld. Wenn jemand nicht über die nötige
Erfahrung verfügt, ist es ratsam auf einen Profi
zurück zu greifen. Nicht zuletzt deshalb, da die
Beauftragung eines Maklers für den Eigentü-
mer kostenlos ist und ihm der Arbeitsaufwand
erspart bleibt.



Praxisorientierte und verständ-
liche Seminare mit Insider-
wissen für erfahrene Makler,
Seiteneinsteiger, Eigentümer,
aber auch für Architekten, 
Innenarchitekten, Vermögens-
verwalter und alle anderen 
Interessierten betreffend 
dieses Premiumsegment. 

Termine & Anmeldung: 
Nutzen Sie jetzt die Gelegenheit 
und sichern sich die Teilnahme 
an einem der begehrten Semi-
nare „Luxusimmobilien erfolg-
reich verkaufen!“

Wie wird man zum 
Luxusmakler? 

Was erwarten die Kunden? 

Welche Vermarktungs-
strategie ist der richtige 
Weg zum Erfolg?

luxusmaklerseminar.de
Mehr Informationen unter 

www.alibi-club.de
Taunusstraße 27

65183 Wiesbaden

t: 0611 88098252

team@alibi-club.de

Neu in Wiesbaden
Seit dem 14. März 2014 spricht der ALIBI CLUB auf der Wiesbadener Taunusstraße
mit qualitätsorientiertem Service, minimalistischem und stilvollem Interieur, tech-
nisch auf dem neuesten Stand und spannendem Konzept anspruchsvolle Gäste an.

Freitags:  ALIBI’s Various House Sounds von 22:00 - 5:00 Uhr

Samstags:  Live orientierte Mixed Music Arts von 22:00 - 5:00 Uhr

Die jeweils aktuellsten Events finden Sie unter www.alibi-club.de!

Herzlich willkommen im ALIBI CLUB!

SCHÖNER
PARKEN!

MADE IN 

GERMANY

Sie haben Fragen? 
Nehmen Sie Kontakt mit uns auf – wir sind gerne für Sie da!

wetterfester Hightech-Kunststoff abschließbar zusätzliche Garagenkapazität komfortabel

bikeBOX24 GmbH
Reichelsheimer Str. 8
55268 Nieder-Olm

T +49 (0)6136 9168-22
F +49 (0)6136 9168-15
info@bikebox24.euwww.bikeBOX24.eu



WOHNKULTUR

Ob beweglich oder starr, Sonnensegel sind die
perfekte Kombination von großflächiger Ver-
schattung und modernem Design mit dem Er-
gebnis schicker Garten-, Terrasse- oder Balkon-
gestaltung. Sie bieten dabei eine schnelle und
einfache Möglichkeit, große Freiflächen zu
verschatten. Die beweglichen Sonnensegel be-
stechen durch ihre leichte und elegante Optik.
Die Bedienung erfolgt mittels einer Fernbe-
dienung. Moderne Technik ermöglicht sogar

das selbstständige Einfahren bei schlechtem
oder windigem Wetter. Selbst ein Verschatten
über verschiedene Geländeebenen ist mit den
beweglichen Sonnensegeln möglich. Die star-
ren Sonnensegel sind hingegen flexibel ein-
setzbar. Ob Sie morgens den Sandkasten Ihrer
Kinder verschatten oder am Abend die Gar-
tenparty gemütlicher gestalten möchten. Das
Sonnensegel folgt Ihren Vorstellungen. 
Gesehen bei www.sapulowitsch.de

Die neue Leichtigkeit des 
angenehmen Schattens

Immer wieder 
neu & erfrischend.

Haben Sie ein Dreiecksfen-
ster, ein Rundbogensegment
oder ein sehr individuelles
Altbaufenster? Oftmals ist es
schwierig für diese besonde-
ren Fensterformate eine ele-
gante und zugleich mit dem
Raumkonzept stimmige Vor-
hang-Lösung zu finden – die
zudem funktionell und wohnlich ist. Bei Pra-
ger Interiors in Wiesbaden haben wir nachge-
fragt und erfahren, dass man auch bei
Fenstern, die nicht dem Standard entsprechen,
keineswegs auf den optimalen maßgefertigten

Vorhang verzichten muss.
Karolin und David Prager
bieten Sonderanfertigungen
passend zu jedem Wohnstil
und für jeden Anspruch.
Aber nicht nur für eine indi-
viduelle Vorhang-Beratung
sind die Interior Designer die
richtigen Ansprechpartner:

Wer Geschmackvolles und Elegantes in hoher
Qualität rund ums Wohnen sucht, ist am
Marktplatz 3 bei Pragers an der richtigen
Adresse.  
www.prager-interiors.de

Kein Vorhang von der Stange!

Karolin Prager (re) im Beratungsgespräch

Neueröffnung
17. Mai 2014

Friedensstraße 1  |  Willy-Brandt-Platz
60311 Frankfurt am Main

www.hedegger.de

Neueröffnung nach umfassendem Umbau
und Schließung des Frankfurter Shops von
CABINET bei Hedegger vom 22. April bis 
16. Mai. 14 neue Raumsituationen zeigen auf
240 m² Showroom die neuesten Trends für die
individuelle und durchdachte Einrichtung
eines exklusiven Ankleidezimmers, eine mo-
dernen Badezimmerlösung, eine Raumtei-
lung, eine schwierige Dachschrägen-Lösung
oder einfach den Einbauschrank nach Maß
der sich dem eigenen Lebensstil seiner neuen
Besitzer anpasst.
Selbstverständlich ist das Wiesbadener Ge-
schäft an der Wilhelmstraße/ Ecke Rhein-
straße wie gewohnt geöffnet.



Um zum Saisonstart bestens gerüstet zu sein, finden Sie nachfolgend die
wichtigsten Tipps zum erfolgreichen Putten.

Effektives Putt-Training sieht man leider sehr selten! Grundvoraussetzung für das erfolgreiche
Putten ist der angepasste, der gefittete, Putter! Während ca. 40% aller Schläge im Golfsport mit
dem Putter gespielt werden, werden jedoch nur 10% aller Putts mit einem, dem jeweiligen Spie-
ler angepassten, Putter gespielt.

Die 8 4Birdie Trainings-Tipps von Martin Weick:
1. Schauen Sie die Spiellinie (Breaks) von mindestens zwei Seiten an

(bergauf/ bergab und rechts/ links Break).
2. Um ein Gefühl für die Länge zu entwickeln, spielen Sie keinen Putt ohne Probeschwung.
3. Suchen Sie sich immer ein Zwischenziel (20 – 40 cm), über das Ihr Ball rollen muss!
4. Visualisieren Sie Ihren Putt wie er ins Loch laufen soll.
5. Putten Sie niemals, wenn Sie das Gefühl haben der Ball geht nicht ins Loch.
6. Spüren Sie über den Griffdruck beim Probeschwung Ihren Putterkopf.
7. Versuchen Sie grundsätzlich 30 cm hinter das Loch zu Putten (falls er mal nicht ins Loch fällt).
8. Trainieren Sie beim Putt-Training mit Übungen bei denen Sie Rückmeldung erhalten!

Ich bin sicher, wenn Sie diese Trainings-Tipps alle berücksichtigen, putten Sie in der kommen-
den Saison noch erfolgreicher!
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WOHNKULTUR – FREIZEIT

Die neuen Putter 4Birdie SL1 und SL2:

4BIRDIE SL 1

Material-Schlägerkopf:
Acrylglas PMMA GS

Oberflächen: Durchsichtig
ohne Swarovski Steine

Farbe Inset: 1.4301 Edelstahl matt

Griff: Leder, und auf Wunsch

Schlägerkopfgewicht:
304 Gramm
Gewicht klein 28g
Gewicht groß 60g

Loft: 0° oder auf Anfrage

Lie: 70 Grad +/− 2°, 4°

Schaftlänge: Rechts- und Linkshand
32, 33, 34, 35 oder auf Anfrage

4BIRDIE SL 1 LADY

Material-Schlägerkopf:
Acrylglas PMMA GS

Oberflächen: Durchsichtig
17 Swarovski Steine 17

Farbe Inset: 1.4301 Edelstahl matt

Griff: Leder, und auf Wunsch

Schlägerkopfgewicht:
304 Gramm
Gewicht klein 28g
Gewicht groß 60g

Loft: 0° oder auf Anfrage

Lie: 70 Grad +/− 2°, 4°

Schaftlänge: Rechts- und Linkshand
32, 33, 34, 35 oder auf Anfrage

4BIRDIE SL 1 LIMITED EDITION

Material-Schlägerkopf:
Acrylglas PMMA GS

Oberflächen: Durchsichtig
22 Swarovski Steine

Farbe Inset: 1.4301 Edelstahl matt

Griff: Leder, und auf Wunsch

Schlägerkopfgewicht:
304 Gramm
Gewicht klein 28g
Gewicht groß 60g

Loft: 0° oder auf Anfrage

Lie: 70 Grad +/− 2°, 4°

Schaftlänge: Rechts- und Linkshand
32, 33, 34, 35 oder auf Anfrage

4BIRDIE SL 2 PRO

Material-Schlägerkopf:
gegossenes Acrylglas PMMA GS

Oberfläche: Poliert
auch mit Swarovski Steinen

Farbe Inset: Edelstahl poliert

Griff: Leder, und auf Wunsch

Schlägerkopfgewicht mit Einsatz,
aber ohne Gewichte: 227 Gramm
WSM (Wolfram-Schwermetall-
Legierung mit Dichte 17.5): 56 gr./Stck.
Gewicht Stahl: 27 gr./Stck.

Loft: 0° oder auf Anfrage

Lie: 70 Grad +/- 2°, 4°

Schaftlänge: Rechts- und Linkshand
32, 33, 34, 35 oder auf Anfrage

Die Golfsaison ist eröffnet!

Termine 4Birdie 
Putt-Intensivkurse

2014: 

Hof Hausen vor der Sonne
30.03.14

Wiesbadener G.C. 
27.04.14

Krefelder G.C. 
18.05.14

Weitere Kurse kommen in den
nächsten Wochen hinzu!

Martin Weick, PGA Head Golfpro-
fessional im Wiesbadener Golf-Club
und Geschäftsführer der 4Birdie GmbH,
ist seit 14 Jahren Golfprofessional. 
Seit 5 Jahren betreibt er die Golfschule
Martin Weick und bringt mit Leiden-
schaft Alt und Jung das Golfspielen im
Wiesbadener Golf-Club e.V. bei. 

Weitere Übungen mit und ohne 
Trainings-Tools erfahren Sie beim
4Birdie Putt-Intensivkurs  oder auf
www.4Birdie.de.

SL 2 SL 1 SL 1 Lady

NEU



IHR EXKLUSIVER IMMOBILIENMAKLER IM RHEIN-MAIN GEBIET.

Arndtstraße 24   |   60325 Frankfurt am Main  |  T +49 (0)69 23 80 79 30   |   F +49 (0)69 23 80 79 329  |  olivier.peters@sothebysrealty.com

Danziger Straße 50a   |   65191 Wiesbaden  |  T +49 (0)611 89 05 92 10   |   F +49 (0)611 89 05 92 29  |  jennifer.peters@sothebysrealty.com

Kaiser-Friedrich-Promenade 61  |   61348 Bad Homburg   |   T +49 (0)6172 94 49 153  |   olivier.peters@sothebysrealty.com

Sie möchten 
Ihre Immobilie verkaufen? 

Wir beraten Sie gerne über die notwendigen zu ergreifenden Schritte und geben Ihnen 
eine kostenlose Einschätzung Ihrer Immobilie. Damit Sie sich sicher sein können, 

es richtig zu machen. Wenn Sie Fragen haben, rufen Sie einfach in einem unserer Büros an 
und vereinbaren Sie einen Termin mit Herrn Peters. 

Er berät Sie gerne unverbindlich in einem persönlichen Gespräch.



Das Auge fühlt mit.

Der neue Macan Turbo.

Ab dem 05.04.14 bei uns 
im Porsche Zentrum Wiesbaden. 
Wir freuen uns auf Ihren Besuch.

Kraftstoffverbrauch (in l/100 km): innerorts 11,8–11,5 · außerorts 7,8–7,5 · kombiniert 9,2–8,9; CO2-Emissionen: 216–208 g/km

Porsche Zentrum Wiesbaden
Rossel Sportwagen GmbH
Mainzer Straße 105-115
65189 Wiesbaden
Tel.: +49 611 7600-301
Fax: +49 611 7600-210

www.porsche-wiesbaden.de


